证券代码：603028                                         证券简称：赛福天

江苏赛福天集团股份有限公司
投资者关系活动记录表
	
投资者关系活动类别
	
☐特定对象调研	☐分析师会议

☐媒体采访	R业绩说明会

☐新闻发布会	☐路演活动

☐现场参观

☐其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	线上参与公司2025年度暨2026年第一季度业绩说明会的全体投资者

	时间
	2026年5月14日 15:00-16:00

	地点
	价值在线（https://www.ir-online.cn/）网络互动

	上市公司接待人员姓名
	董事长 蔡学锋
总经理兼财务总监 林柱英
董事会秘书 左雨灵
独立董事 李朝晖

	


投资者关系活动主要内容介绍
	
[bookmark: _GoBack]1.钢丝绳作为公司核心传统主业，目前行业竞争格局如何，公司具备哪些核心竞争优势，后续经营发展有何布局？
    答:尊敬的投资者，您好！目前公司深耕的特种钢丝绳与索具行业，当前呈现出传统市场竞争日趋激烈，高端细分赛道国产替代空间广阔的格局：传统通用型产品领域竞争充分，而高端深海海工、新能源基建等对产品性能要求高的细分领域，进口替代需求迫切，头部具备技术、品牌优势的企业拥有更大发展空间，同时下游电梯行业从增量扩张转向存量优化、工程机械随国内重大基建落地需求提升、深海开发成为国家战略方向、港口行业逐步完成升级改造，整体为行业带来了新的增量空间。
公司的核心竞争优势主要体现在多方面：一是品牌优势，公司“赛福天”获江苏精品认证，“大力”为江苏省名牌产品、著名商标，子公司建峰索具的“建峰”品牌是广东省著名商标，在海工等领域拥有极高声誉，新能源领域也已逐步打响“赛福天”品牌知名度；二是全链条服务优势，公司构建了“产品供应-吊装方案-检测服务”的一体化服务体系，形成全生命周期服务闭环，可满足下游客户多元化、一站式需求；三是技术与协同优势，公司深耕行业近七十载积累了深厚技术沉淀，钢索、索具、检测服务板块可形成深度协同，在深海海工等严苛场景的解决方案能力突出。
后续公司对钢索业务的经营发展布局如下：公司将推动钢索业务向高端化、全球化、场景化升级，一是加速高端新产品研发与产业化，锚定高端场景需求，加快特种新产品的研发产业化，推进进口替代，巩固技术领先优势；二是优化国内市场布局，巩固核心成熟市场地位，深化与头部企业合作扩大起重用钢丝绳份额，重点拓展基建能源重点区域，完善电梯后维保服务网络挖掘存量潜力；三是深化海外全球化布局，突破核心潜力市场，完善海外代理与服务网络，推动“钢丝绳+索具+检测服务”联合出海，提升海外营收规模；四是推动新兴场景规模化落地，实现智能新兴领域从送样到规模化供货的跨越，延伸高端领域应用，打开长期增长空间，同时公司将聚焦国家战略，深化与主机厂商协同，深度参与国家重点工程，开拓新的增长空间。感谢您的关注！

    2.归母净利润亏损收窄76.27%，今年能否延续减亏趋势并实现扭亏？
    答:尊敬的投资者，您好！2025年，公司克服光伏行业结构性调整等外部挑战，紧抓各领域政策与市场红利，实现营业总收入稳步增长，归属于母公司股东的净利润同比改善。后续公司将持续深耕主业、优化业务结构，全面推进降本增效、精细化运营管理，同时聚焦高附加值业务拓展，不断提升整体盈利能力与经营质量，努力回馈广大投资者。感谢您的关注！

    3.公司未来有哪些新的业绩增长点吗
    答:尊敬的投资者，您好！公司围绕“工业材料+能源建设”双轮驱动核心战略，多方面打造业绩增长点。工业材料板块，加快高端新品研发产业化，落地高端应用实现进口替代，同时深化全球化布局，推进“钢丝绳+索具+检测服务”联合出海，深挖国内存量增量市场，提升营收毛利。能源建设板块，光伏业务升级产线、研发BC技术提效降本，依托“钢索+光伏”联合出海深耕海外高毛利市场；绿建业务聚焦零碳园区等场景，强化一站式服务，拓展创新解决方案。此外，公司通过战略投资、并购孵化布局前沿领域，以“内生增长+外延拓展”双轮发力，持续拓展业绩增长空间。感谢您的关注！

	关于本次活动是否涉及应
披露重大信息的说明
	本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

	附件清单（如有）
	



