
证券代码：688117 证券简称：圣诺生物

成都圣诺生物科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-02

投资者关系活动

类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名

川财证券：兰红兵、凌志群、蔡睿杰、杨东、代林静

个人投资者：赵明、李忠恕、胡春平、钟明英、李永丽、王素

平、阮启礼、龙驹、陈宏宇、周建军、冯美钢、黄希葵、李春

林、陈斌、杜仕泽、李良英、朱建清、文川、蒋世英、杨明等

时间 2026 年 5 月 15 日 10:00-12:00

地点 公司会议室

上市公司接待

人员姓名

董事长、总经理：文永均

副董事长、常务副总经理：余啸海

财务负责人、副总经理：伍利

董事会秘书、副总经理：饶进

证券事务代表：张露

投资者关系活动

主要内容介绍

一、公司介绍

成都圣诺生物科技股份有限公司（股票代码：688117）成

立于2001年7月，为四川省高新技术认证企业，注册资本为

157,385,978元。圣诺生物致力于为国内外医药企业的多肽类

创新药研发提供药学研究和定制生产服务，自主研发、生产和

销售多肽类仿制药原料药和制剂产品以及多肽药物生产技术

转让服务。经过多年的研究与开发，公司在多肽药物研发和生

产领域积累了先进的核心技术和丰富的研发生产经验，具有自



主多肽合成和修饰核心技术，并积累了大量非专利技术，依托

技术的不断创新，持续满足多肽医药市场需求。

二、互动交流

1、今年Q1现金流为负2000多万元，原因何在？

答复：公司2026年第一季度经营活动产生的现金流量净额

为负主要系购买原材料支付货款增加所致。

2、为什么机构把公司定位成生物制药企业中的化工原料

股而非创新生物药，原因何在？公司2025年研发投入情况？公

司在整个生物制药中属市值和销售都较小的公司，要发展壮

大，公司有何战略定位和方针策略？

答复：根据中国证监会《上市公司行业分类指引》，公司

所处行业为医药制造业；按《国民经济行业分类》，公司所处

行业归属于“C制造业”中的“医药制造业（C27）”下的

“C2710化学药品原料药制造”和“C2720化学药品制剂制

造”。

2025年，公司研发投入合计5,594.99万元，较上年同期增

加10.89%，占营业收入比重为7.55%。

未来，公司管理层将持续密切跟踪国内外多肽生物医药行

业发展趋势，并结合内外部市场环境变化情况、公司经营发展

目标、核心技术优势等因素，审慎布局，拓展多肽生物医药全

产业链平台的生态圈。实时关注国际相关政策动态，精准把握

海外市场发展机遇，高效推进境外投资项目的落地建设与稳步

实施；同时，根据公司发展战略需要，积极挖掘各种潜在的投

融资机会，不断优化和完善公司业务和技术布局，提升公司在

多肽医药市场的全球化竞争力。

3、公司产品出口美国地区，若以后地缘政治变化，对公

司国外销售有多大影响？公司有没有这方面的防风险措施？

答复：除美国外公司产品还销往俄罗斯、韩国、欧洲、非



洲等国家和地区，公司通过全球化商业布局，降低可能出现的

地缘政治变化所带来的风险。

同时，公司通过持续加快原料药国际注册、申报步伐，优

化在欧盟、韩国、俄罗斯等国家的产品布局，打造全球范围内

有竞争优势的特色原料药产品，继而拓展并稳定原料药的国际

销售渠道。

4、公司2025年的营收增长主要来自于原料药，未来在这

个原料药领域的投资和产能是否能继续释放，满足公司成长性

要求？

答复：2025年公司募投项目及自有资金建设项目陆续结项

并顺利投入使用，同时公司积极推动现有产线的升级改造，优

化车间生产任务配置，综合提升生产效率。与此同时，为保证

未来年度能全方位满足客户订单需求，公司新原料药生产基地

于2025年10月底已正式开工建设，项目建成后，将实现年产10

吨多肽原料药的总产能。

公司将立足长远发展战略与市场扩容趋势，稳步推进新增

产能规划与建设工作，通过优化产能布局、扩充生产规模、提

升生产效率，提前布局未来市场需求增量，为后续承接更多客

户订单、实现公司持续稳健发展提供充分的产能保障。

5、公司在多肽药物CDMO服务项目方面主要是国内的医药

企业，有没有开拓海外大型医药企业的计划？

答复：目前公司多肽创新药药学CDMO服务客户以国内医药

企业为主，暂无海外大型医药企业。公司将持续关注并积极探

索相关机会，未来如有相关事项达到披露标准，公司将根据上

海证券交易所相关规定及时履行信息披露义务。

6、制剂市场方面，近几年公司并没有太多品类增长，公

司是否有新的品类研发与投产计划？或者有相应的并购规划



以培育新的营收增长点？

答复：公司有8个研发产品已向国家药品监督管理局申报

注册批件，共有中长期在研储备项目26项，形成了科学的研发

产品梯队，能够保证持续有新的产品完成研发为市场提供生产

服务。

2026年，公司将继续优化现有制剂产品销售管线营销渠道

布局，因地制宜制定营销策略，加快推进战略产品的市场推广

速度与广度，进一步提升市场份额。针对制剂国外市场，公司

将加速主营产品在海外重点销售区域的注册申报，力争实现新

的业务增长点。

目前，公司暂无相关并购规划，未来如有相关事项达到披

露标准，公司将根据上海证券交易所相关规定及时履行信息披

露义务。

7、公司目前多肽制剂产品主要有哪些，产品优势？未来

研发优势和重点研发方向？有没有机会出现爆款产品？

答复：截至2025年年报披露之日，公司12个多肽制剂品种

在国内取得了17个生产批件，产品涵盖糖尿病、免疫系统疾病、

肿瘤、心血管、慢性乙肝及产科疾病等多肽药物发挥重要作用

的领域，主要品种有注射用胸腺法新、醋酸奥曲肽注射液、依

替巴肽注射液、醋酸阿托西班注射液和注射用生长抑素等。

公司多肽制剂立足于公司多肽原料药规模化生产能力，自

产原料药具有质量可靠、稳定性好等特点，同时兼具成本优势。

未来，公司将进一步强化优势产品管线，高度聚焦糖尿病、

辅助生殖、抗肿瘤、消化系统、免疫系统疾病等重点领域，不

断推出技术含量高、安全稳定性好、具有成本优势的产品，提

升公司在多肽领域的竞争优势。

附件清单（如有） 无

风险提示

上述内容如涉及对行业的预测、公司发展战略规划等相关

信息，不视作公司或公司管理层对行业、公司发展的承诺与保

证，敬请广大投资者理性决策、注意投资风险。



日期 2026 年 5 月 15 日


