
抚顺特殊钢股份有限公司投资者关系活动记录表

记录表编号：2026-001
	

投资者关系活动类别 
	☑ 特定对象调研 
	□分析师会议 

	
	□媒体采访 
	□业绩说明会 

	
	□新闻发布会 
	□路演活动 

	
	□现场参观                 □ 其 他 

	
参与单位名称 
	财通证券、信达证券

	时间
	2026年5月9日9:30-11:00  2026年5月12日9:00-11:00

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书 祁勇

	投资者关系活动主要内容介绍
	投资者提问：请介绍一下公司不锈钢产品增量主要体现在哪些领域？毛利率下降的主要原因是什么？
董事会秘书：2025年公司不锈钢产品销量较上年同期增加17.85%，2026年一季度不锈钢产品销量较上年同期增加36.22%。公司不锈钢产品广泛应用于航空航天、核能、汽轮机叶片、气阀、石油套管、无磁钻铤、人体植入医疗、煤机、锅炉等领域，目前重点布局在油服、核电领域，部分产品已经通过国际四大油服企业的认证。
公司不锈钢毛利率下降的主要原因是不锈钢产品内部结构和数量的变化。
投资者提问：公司2026年经营目标有哪些？
[bookmark: _GoBack]董事会秘书：2026年计划实现钢产量69万吨至75万吨，钢材产量51万吨至60万吨。确保各类重大安全、设备、生产、质量事故为零，确保污染物稳定达标排放。实现营业收入80亿元至90亿元，力争实现净利润扭亏为盈。为实现2026年生产经营目标，公司将持续聚焦主业，努力提升经营质量，以问题为导向，质量为核心，产品为依托，交付为保证，以“创新”推进以“三高一特”核心品种为代表的产品结构向高端化再迈进，通过“质量最好、最稳定，交付时间最短，服务最贴心，价格最有竞争力”保证“市场、用户”满意。同时以人才培养为保障，重视减损降本、节能降耗、市场开拓，全面实现经营任务目标。

投资者提问：公司2025年亏损的主要原因主要有哪些？
董事会秘书：报告期公司净利润同比下降820.76%，主要是产品销售利润同比下降所致。影响销售利润下降的主要原因包括产品销售结构及数量变化、产品销售价格下降、质量成本上升、折旧增加、原材料价格变动等多方面原因。
投资者提问：公司股权激励的进展如何。
董事会秘书：因公司业绩情况，公司股权激励推进工作放缓，待业绩好转后将继续推进。
投资者提问：公司制定的2026年度80亿—90亿元的收入目标制定的基础是什么？
董事会秘书：公司根据2025年度公司整体收入指标完成情况，并结合市场情况及未来发展情况对2026年经营情况制定全面预算指标，同时因为影响收入完成的不确定性因素较多，所以制定了收入区间目标。
投资者提问：公司未来的资本开支情况有哪些？
董事会秘书：“十四五”期间公司重点围绕瓶颈解决、高端产品产能提升、超低排放等方面开展了大量的技术改造工作，目前项目基本建成投产，未来公司将重点围绕智改数转方面加大投入力度。
投资者提问：公司目前的资金来源有哪些？
董事会秘书：目前公司资金来源主要通过自身经营资金的回笼及银行贷款。年初以来公司已与多家银行对接洽谈并获批授信，融资渠道顺畅。
投资者提问：解决同业竞争是否有工作计划？
董事会秘书：公司尚未收到来自承诺方关于解决同业竞争的工作计划，如有相关计划公司将及时履行信息披露义务。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2026年5月18日




