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南通星球石墨股份有限公司
投资者关系活动记录表
  编号：2026003
	投资者关系活动类别
	机构调研
业绩说明会 

	参与单位
	国泰海通证券、安信证券、浙商证券、华创证券、东方证券、西部证券、国信证券、方正证券、国投证券、华福证券、甬兴证券、天风证券、华创证券、博时基金、易方达基金、泰信基金、兴银基金、银华基金、华宝基金、新华基金、南方基金、国泰基金、华商基金、泓德基金、源峰基金、建信基金、安信基金、兴业基金、嘉实基金、华夏基金、东方基金、中银基金、招商基金、招商基金、海富通基金、永赢基金、中邮基金、长信基金、凯丰投资、高致投资、海通资管、中信资管、国君资管、国信资管、东莞证券资管、东证融汇证券资管、睿郡资产、国花资产、国寿养老、平安养老、人保养老、长江养老、太平养老保险、众安财险、华泰保兴、民生加银、国海富兰克林、高腾国际、瑞众保险、深圳前海温沣资本

	时间
	2026年4月24日至2026年5月22日 

	地点/方式
	线上会议
现场调研
上证路演中心（https://roadshow.sseinfo.com）网络文字互动

	接待人员
	董事长：钱淑娟
副董事长、总经理：张艺
董事会秘书、财务总监：朱莉
独立董事：姜新华
证券事务代表：邹红燕

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、公司目前海外订单增速如何？印度展会上是否有新的客户突破？转化概率大吗？
公司于2026年4月29日至30日参加了在印度孟买举办的 Chemexpo India 2026 化工展。本次参展旨在深化南亚市场布局，展示公司在石墨防腐设备领域的优势，重点面向基础化工领域客户进行推广与交流。展会期间，公司接待了众多印度及周边地区的客户，围绕石墨设备、系统集成等核心产品及定制化防腐解决方案开展了多场技术交流与商务洽谈，有效提升了公司品牌在南亚市场的认知度与影响力。目前，公司已与多家客户建立初步联系和沟通，后续将持续跟进。
二、印度订单尾款回收是否顺利，进展到哪个阶段了？
截至2026年一季度，印度100万吨绿色PVC项目对应的14套设备已全部完成发货，并确认收入。公司已收到该合同90%的货款，根据合同约定，设备性能测试合格后支付剩余10%的货款。
三、公司年报披露，公司已经涉足国内新能源市场，如磷酸铁锂，六氟磷酸锂，多晶硅等产业，请问这些产业的新增订单有多少比例？同比增长多少？半导体用单晶硅有没订单落地？
根据2025年年度报告披露数据，公司主营业务以基础化工行业为主，营收占比88.55%，其余行业占比11.45%。半导体单晶硅制造所用高纯石墨类产品，目前公司暂未涉足该领域。
四、今年第一季度取得了非常好的业绩，毛利率也是大增，后面三个季度的毛利率能不能维持？当前的订单情况增长情况如何？
目前公司生产经营有序推进，在手订单充裕，后续经营情况请以公司定期报告披露内容为准。
五、2025年，智能制造行业整体面临下游周期波动、技术迭代加速的双重挑战，贵公司全年业绩的核心增长点是什么？
国内市场方面，行业设备更新替换、产线技术改造、节能环保降碳、新工艺落地及本土企业海外建厂等需求持续释放；海外市场方面，全球化工产能逐步向东南亚、中东、印度区域迁移，公司依托技术积淀、品牌与全产业链布局优势，海外订单规模稳步提升。
六、公司持股占比较大，而且全部流通股，未来一年内有没有减持部分股份的意向？
目前实控人暂无减持股份的意向，后续如有相关计划，公司将严格按照法律法规及监管要求，及时履行信息披露义务。
七、公司近两年，出现中高层管理人员离职现象，是什么原因引起的？公司采取哪些措施留住人才？
公司仅有1位高管任期届满正常离任，除此之外其余中高层均保持稳定。对于人才留存，公司将持续完善薪酬激励与职业晋升体系，搭建良好发展平台，同时优化内部管理机制，保障团队结构稳定，凝聚核心管理力量。
八、公司国内市场市占率较高，未来的增长点在哪里？根据目前的在手订单同比增长多少？
国内市场方面，行业设备更新替换、产线技术改造、节能环保降碳、新工艺落地及本土企业海外建厂等需求持续释放；海外市场方面，全球化工产能逐步向东南亚、中东、印度区域迁移，公司依托技术积淀、品牌与全产业链布局优势，海外订单规模稳步提升。现阶段公司在手订单储备充裕，经营基本面稳健。
九、公司去年的股权激励方案已经取消了，今年有哪些措施激励员工，留住员工？
除股权激励外，公司依托多元薪酬绩效体系、核心人才长效绑定机制、研发创新专项奖励等方式，稳固人才队伍、激发员工活力。
十、公司年报提到拓展新的应用场景，主要产品在稀土提炼，磷酸铁锂，六氟磷酸锂，绿氢制造，多晶硅等新领域有多少已经落地订单？预计今年的销售额有多少？
2025年，公司积极拓展产品应用场景，成功签订多个新兴领域合同，实现业务多元化发展，进一步丰富了公司的增长维度。在新能源领域，公司签订磷酸铁锂电解液提纯石墨设备合同，适配新能源电池材料高纯度生产需求，切入新能源产业链环节，把握新能源产业发展机遇；在环保领域，签订工业废水处理石墨换热器合同，有效解决高腐蚀性废水处理难题，拓展环保治理应用场景，践行绿色发展理念；在电极箔领域，签订多效浓缩设备，应用于电极箔生产中的氯化铝溶液浓缩环节，采用多效蒸发技术有效提高能源利用效率，降低客户生产成本；在医药化工领域，签订精细化反应石墨设备合同，适配医药中间体高效合成场景，进一步拓展了公司产品在高端精细化工领域的应用，提升了产品的附加值和市场竞争力。 未来公司将持续加大市场投入力度，坚持“深耕主业、多元拓展”的思路，积极拓展新兴领域，持续拓宽市场边界。一方面，深化与核心客户的战略合作，巩固现有合作基础，挖掘存量客户潜在需求，提升客户粘性与合作价值；另一方面，主动挖掘新兴市场潜在客户资源，聚焦新能源、新材料、高端精细化工等重点新兴领域，加大市场开拓力度。
十一、生产晶圆的半导体材料单晶硅制造过程中有没有使用到与公司相类似的产品？公司有没有计划涉足其中？
单晶硅制造所用高纯石墨类产品，目前公司暂未涉足该领域。 
十二、今年的第一季业绩同比增长非常大，是有哪些因素造成的？目前的已经签订单量有多少？如何研判当前的市场环境及行业的景气度？
（1）2026年第一季度公司实现营收2.48亿元，同比增长94.22%；归属于上市公司股东的净利润7327万元，同比增长336.31%，主要系印度100万吨绿色PVC项目合同产品交付，本期实现部分收入确认，且该订单综合毛利率较高。（2）现阶段公司在手订单储备充裕，经营基本面稳健。（3）国内市场方面，行业设备更新替换、产线技术改造、节能环保降碳、新工艺落地及本土企业海外建厂等需求持续释放；海外市场方面，全球化工产能逐步向东南亚、中东、印度区域迁移，公司依托技术积淀、品牌与全产业链布局优势，海外订单规模稳步提升。
十三、最新的股东户数是多少？
截至2026年5月20日，公司股东人数为9684人。
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