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深圳市道通科技股份有限公司 
投资者关系活动记录表

编号：2026-004
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议 
□媒体采访            □业绩说明会 
□新闻发布会          □路演活动 
[bookmark: OLE_LINK1]■现场参观            □一对一沟通
□其他（电话会议）

	参与单位及人员
	
	博时基金
	黄楚翔
	中信银行广州分行
	陈慕贤

	博时基金
	李博
	第一财经日报
	安卓

	博时基金
	刘玉强
	今晚吃基
	蔡晓铭

	博时基金
	任行启
	第一财经
	曹璐

	博时基金
	吴夏帆
	研值有道
	陈豪

	21世纪经济报道
	李域
	深圳晚报
	高健桓

	21世纪经济报道
	庞华玮
	中国经营报
	顾梦轩

	21世纪经济报道
	曾芳
	文汇报
	李昌鸿

	福建中信
	李木林
	经理人杂志
	李清臣

	福建中信
	刘惠芳
	嗨牛财经
	林立杰

	福建中信
	邹红英
	厦门建行
	林晓菊

	华兴银行总行
	黄靖云
	南方都市报
	罗曼瑜

	华兴银行总行
	许悦
	新快报
	骆智冕

	界面
	曾令俊
	羊城晚报
	莫谨榕

	上海证券报
	何漪
	格隆汇
	邵钊伦

	上海证券报
	黄金滔
	全景网
	孙非

	邮储银行
	刘瑜
	南方日报
	唐柳雯

	邮储银行
	张睿佳
	广州日报
	王楚涵

	招商证券
	陈水明
	智通财经
	王哲毅

	招商证券
	冯翔
	农业银行
	郭伟杏

	招商证券
	孙有保
	银河证券广东分公司
	吴国梁

	招商证券
	温淳茜
	福州建行
	吴玲

	招商证券
	伍鑫雨
	源媒汇
	严友良

	招商证券
	邢云
	晶报
	易少龄

	招商证券
	徐成
	深圳商报
	詹钰叶

	招商证券
	徐光明
	广东柏舟证券投资基金管理有限公司
	张宸珲

	招商证券
	张思远
	每日财报
	张戈

	招商证券
	张信
	信息时报
	张柳静

	证券时报
	吴琦
	资管网（迪哥看财经）
	赵迪

	中信建投证券
	邵婷
	大财可富司机
	赵琳

	中信建投证券
	王帆
	中国商报
	赵琳

	中信建投证券
	王思佳
	观点（金投研）
	周倩茹

	中信建投证券
	吴佳璐
	财联社
	周晓雅

	前海时代Finance
	邹晨辉
	
	




	时间
	2026年5月22日14:00-16:00

	地点
	公司会议室

	接待人员
	董事会秘书：李律

	投资者关系活动主要内容介绍
	
本次投资者关系活动以特定对象现场参观调研的方式进行。接待人员带领投资者参观了公司展厅，并与投资者进行了沟通交流，主要内容如下：

一、公司基本情况、业务布局等方面的介绍说明
长期以来，公司围绕“人工智能”战略布局，形成了维修智能终端、能源智能中枢和具身智能机器人三大业务体系，分别对应数智车辆诊断行业、智慧充电行业以及具身智能集群行业。
1、数智车辆诊断业务
凭借二十余年技术积累与全球化布局，公司保持全球领先的数智车辆诊断解决方案提供商地位，根据弗若斯特沙利文的资料，按2022年、2023年及2024年收入计算，公司是全球第一的数智车辆诊断解决方案提供商，市场份额从2022年的9.1%增长到2024年的11.1%，预计2025年将进一步提升至12%，持续巩固行业龙头地位。公司持续深化自研的数智车辆诊断垂域AI模型，基于自主构建的边云协同架构，可提供实时故障识别及决策支持，可显著提升问题检测的准确性及车辆诊断的整体效率。在产品层面，2025年公司集中推出新一代综合诊断终端Ultra S2、ADAS标定主架IA1000及商用车TPMS解决方案，构建覆盖乘用车与商用车、诊断与标定、硬件与服务的完整产品体系，全面适配行业智能化升级需求。
公司将继续开发新一代AI驱动的数智化汽车诊断解决方案。在新能源汽车方面，公司将融合AI车辆诊断专家与AI电池检测专家的能力，推出覆盖整车与电池系统的新能源诊断方案。同时，公司将进一步升级Autel Cloud，通过开放式平台架构，使其从单一诊断工具演进为行业共享的基础平台，支持标准化数据形成并强化我们的技术优势。
2、智慧充电业务
根据弗若斯特沙利文的资料，按2024年海外收入计算，公司是中国最大的海外智能充电解决方案提供商；在北美智慧充电解决方案行业中排名第四，且为该市场规模最大的中国企业。
公司始终坚持以技术创新为驱动，依托电力电子技术与AI智能化技术两大坚实基石，构建起涵盖自研充电模块、智慧能源大模型、智能充电、光储充智能能源调度、车桩云兼容、不间断通信、智能运维、智能运营以及智能支付在内的核心能力。
凭借在产品、技术、品牌、市场、服务及全球供应链等方面的系统性优势，公司智慧充电业务与全球范围内的优质客户群体深度合作，涵盖全球能源巨头、头部便利店及加油站运营商、大型停车场运营商、州立电力公司、零售连锁巨头等多个领域，综合竞争力跃升全球行业第一梯队，形成全球多点开花、协同发展的良好格局。
公司将持续完善一站式光储充能源管理解决方案，以应对电力供应不足、电网扩容成本高昂及能源运营费用上升等行业挑战。依托垂域模型能力，打造系列“光储充Agents”，构筑“场站自组织、自学习、自演进、一站一策”的差异化竞争优势，实现从规划、建设、维护、优化、扩容的全生命周期智能化管理，显著提升充电容量利用率，降低综合用电成本和能源故障风险。进一步拓展AI在能源交易领域的应用，打造能源交易智能体，推动车网互动协同、参与虚拟电厂市场，进一步提升充电站运营商的收益。
3、具身智能集群业务
公司于2024年11月正式布局具身智能集群业务。目前公司已构建起“技术-产品-市场”的完整闭环，构建起“核心技术+一体化方案”的完整能力，核心竞争力持续凸显，为业务规模化拓展奠定坚实基础。
在解决方案方面，公司具身智能集群解决方案可适配能源、交通枢纽、工业园区等多场景，核心为“具身智能体+AI应用平台”架构：具身智能体作为物理载体，具备自主导航、多场景适配能力；AI应用平台（Hub、AIP、数据平台）实现智能体管理、低代码开发、数据全生命周期管理等功能，形成“硬件执行+平台赋能”闭环。

二、接待人员就投资者关注的问题进行了沟通和交流，主要问答情况如下：
问题一：公司如何应对海外市场汇率、关税等因素的影响？
回复：公司主要收入来自海外，其中又以美国和欧洲为核心区域，因此主要结算币种以欧元、美元以及越南盾为主，公司将密切关注国际金融市场动态和外汇市场走势，采用多元化措施审慎应对汇率风险。
公司坚持全球化的布局，在越南、美国、墨西哥建立了三处海外工厂，构筑了覆盖全球的生产及供应链网络。其中，越南海防工厂凭借成熟的运营管理、高效的本地化生产模式及供应链整合优势，充分发挥劳动力资源与成本优势，成为公司全球化战略的重要支撑；美国工厂可响应美国本土政策要求，实现供应链向市场前沿延伸，快速响应北美客户需求；新投产的墨西哥工厂进一步完善了北美市场产供销自闭环，通过全球产能组合布局，大幅提升应对国际贸易政策变化的灵活性。

问题二：公司如何看待汽车后市场诊断业务在国内市场的发展机遇？
回复：从汽车后市场形态来看，海外汽车市场起步较早、汽车保有量大、车龄持续上升，完善的法规确定了严格的车载诊断系统，带动汽修业态整合及车辆电子化和智能化技术的提升，促使美国、欧洲地区汽车诊断分析产品市场的持续增长。而我国相关行业的整体发展及市场化水平仍较低，后市场主要以4S店为主，第三方门店发展不成熟。但随着车龄突破4S店质保期限，消费者转向第三方独立机构购买维保服务的意愿增强，将为独立汽车后市场的发展创造条件。全球范围内最大的汽车后市场主要是中国、美国和欧洲，公司会对国内市场机会保持密切关注，以开放的态度，积极筛选与公司发展相契合的优质项目拓展国内市场。

问题三：具身智能集群业务的研发进展及展望如何？
回复：2025年，公司推出的具身智能集群解决方案适用于能源、交通、园区等多种应用场景，通过实时信息收集与分析，该方案支持早期故障侦测和及时应对，从而提升管理效率及运营响应能力。公司通过专有的AI应用平台整合具身智能体，包括Hub平台、AIP平台及数据平台，可为多种形态的具身机器人的互联协同提供支持，已已构建起“技术-产品-市场”的完整闭环。
2026年，公司将强化Hub平台的生态能力，支持用户自由接入并集群化管理不同品牌、不同形态的具身机器人，并开展集群自主作业。同时，持续强化AIP平台，赋能客户构建更多面向垂域场景的AI Agent矩阵；推进token使用量的持续性收费模式，提升相关Agents应用的收费及盈利能力。


	附件清单
（如有）
	无

	备注
	接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格遵守公司《信息披露管理制度》等文件的规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平，没有出现未公开重大信息泄露等情况。



