证券代码：600262                         证券简称：北方股份

内蒙古北方重型汽车股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                       编号：2026-002
	接待方式
	□特定对象调研  □分析师会议   □媒体采访
√业绩说明会    □新闻发布会   □路演活动
[bookmark: _GoBack]□现场参观      √其它

	时间
	2026年5月27日（周三） 下午14:30-17:00

	地点
	[bookmark: OLE_LINK1]“全景路演”网络远程

	参与单位名称及人员姓名
	通过“全景路演”网络远程的方式参与“2026年内蒙古辖区上市公司投资者集体接待日活动”

	公司接待人员
	财务总监、董事会秘书苏向军，证券部田凤玲，证券管理室王芳，财务金融部预算室蒙霄

	投资者关系
活动内容
	公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复：
问题1.苏总好！同行业公司有表达订单量很大。我们公司合同负债大幅增长，却一直没有消化下来，能聊一聊是不是目前我们产能满足不了目前市场的需求？我们将如何提升产能来保证产品的及时交付？
答：尊敬的投资者，您好！公司目前各项生产经营均按计划有序开展推进，整体运营态势保持稳健。在产能调度方面，公司坚持内涵式增长与智造升级路线，通过优化生产排程、提升均衡化/柔性化/连续化生产水平，最大程度释放现有产能潜力，提高交付效率与响应速度，以数字化、智能化手段实现产能的提质增效，高质量保障国内外市场订单需求。感谢您对公司的关注！
问题2.苏总您好！之前投资者关系交流说公司产能很满，通过内部优化扩大产能。请问公司内部优化扩大的产能弹性大吗？为保证能及时交付，公司还做了哪些提产准备？
答：尊敬的投资者，您好！关于产能提升及产品交付，请参见上述问题1的相关回复。感谢您对公司的关注！
问题3.董秘您好！在保有量不变的情况下，25年备件和服务业务下降的原因？这个业务下降主要是国内下降还是国外？
答：尊敬的投资者，您好！备件及后市场服务是公司提升客户黏性、实现设备全生命周期价值的重要战略板块。公司正持续优化备件供应链，深化“贤妻良母式”服务理念，积极推动由“产品提供商”向“产品+数智化+服务”转型。公司2025年矿用车备件及服务下降的原因主要是市场需求变化导致的。未来公司将结合全球设备保有量增长、客户需求变化及整体战略执行情况动态优化业务结构。感谢您对公司的关注！
问题4.苏总好！公告说川发入股后将推动产业合作，这个是真的吗？目前进展到什么程度？
答：尊敬的投资者，您好！公司持股5%以上的股东特沃（上海）企业管理咨询有限公司与四川发展引领资本管理有限公司于2026年5月12日签署《股份转让协议》，详见2026年5月13日《内蒙古北方重型汽车股份有限公司关于公司股东协议转让股份暨权益变动的提示性公告》（公告编号：2026-023）。目前双方正在按照协议约定积极推进股权转让事项，公司将按照监管要求及时披露，具体情况请及时关注公司相关公告。感谢您对公司的关注！
问题5.公司的合同负债包含哪些订单?新能源矿卡还是传统矿卡？合同订单毛利率相比于去年是否有提升，预计的交付周期是多久
答：尊敬的投资者，您好！公司合同负债主要是根据合同相关条款，收到的矿用车产品合同预付款项，既包括新能源车型，也包括传统车型。每笔订单的交付时间与矿用车产品型号大小及配套件有关，总体上从零部件准备到完成安装、调试、验收等，短的有几个月，长的有跨年度。感谢您对公司的关注！
问题6.今年的订单如何？
答：尊敬的投资者，您好！目前公司订单相对充足，生产经营均按计划有序开展推进，整体运营态势保持稳健。公司将一如既往，继续拓展好国际国内两个市场。感谢您对公司的关注！
问题7.雅下水电站的矿卡招标什么时候开始？公司能中标多少台矿卡。
答：尊敬的投资者，您好！公司系列化产品广泛应用于冶金、煤炭、有色、化工、建材、水电、交通基建七大矿业领域，遍布于国内外数百个大型露天矿山，国际市场已拓展至69个国家和地区。公司持续聚焦国际国内两个市场，一方面努力巩固国内市场龙头地位，不断增强核心竞争能力。另一方面，积极加大国际市场开拓力度，拓展国际市场份额。公司密切跟踪关注最新市场动态，积极跟进相关项目，进一步加大市场开拓。感谢您对本公司的关注！
问题8.二股东510万股股份减持完了吗？
答：尊敬的投资者，您好！公司于2026年3月30日收到持股5%以上的股东特沃（上海）企业管理咨询有限公司出具的《关于股份减持计划的告知函》，因自身资金需求，特沃上海拟于2026年4月23日-2026年7月22日（即本减持计划披露之日起15个交易日后的3个月内）的时间段内， 通过集中竞价、及/或大宗交易方式合计减持不超过510万股（占总股本的3%）。目前尚在减持计划期内，特沃上海将根据市场情况、公司股价等具体情形决定是否实施以及如何具体实施本次减持股份计划。如达到信息披露要求，公司将按照监管要求及时披露。感谢您对公司的关注！
问题9.苏总好！公司公众号5.12日宣传说：截至一季度，公司原材料自制件库存压降近2亿元。苏总能解释下以上宣传具体什么意思吗？然后帮分别回答下以下三个问题：1.是否代表公司产销旺，快速带动自制件库存降低？2.用更多自制件相比外采我们毛利是否可以提高？3.原材料自制件库存压降，是否可以减少我们存货减值？感谢苏总麻烦逐一解答下问题。谢谢
答：尊敬的投资者，您好！（1）公司当前在手订单储备充足，生产排产有序落地，产销衔接顺畅、整体运营态势良好，旺盛的订单及产销节奏，是自制件库存稳步下降的主要驱动因素。（2）公司全面落实穿透式成本管控与降本增效举措，相较于外部采购零部件，自研自产零部件具备成本优势，合理提升自制件使用比例，将对公司产品毛利率形成积极支撑。（3）存货减值需结合市场价格、库龄、周转效率等多项指标综合判断，原材料及自制件库存加快周转、存量合理压降，可改善存货整体质量，减少呆滞库存，有利于降低存货减值风险。感谢您对公司的关注！
问题10.苏总您好！今年有色金属维持高位，全球矿山资本开支加大。公司合同负债大幅增长，报表中存货（备货）也大幅增加，公司之前有表述油价高位推动电动矿卡需求。苏总能说一说从公司角度上看，我们行业的景气度吗？
答：尊敬的投资者，您好！公司系列化产品广泛应用于冶金、煤炭、有色、化工、建材、水电、交通基建七大矿业领域。尽管全球经济仍面临一定不确定性，但全球矿产资源开发节奏总体平稳。同时，在智慧矿山建设提速与“双碳”目标持续深化背景下，行业正加速向智能化、无人化及新能源化（纯电/氢能等）转型，结构性增长机遇日益凸显；新兴市场工业化与基建推进将持续释放设备需求，海外市场仍是全球矿用车行业重要的增长点。长期来看，随着技术标准提升与绿色安全要求趋严，行业集中度将进一步向具备核心技术、全生命周期服务及全球化布局的头部企业集中。公司将坚定贯彻“高端化、智能化、绿色化、国际化”发展战略，持续强化自主创新与市场开拓，稳健应对周期波动，把握行业高质量发展机遇。感谢您对公司的关注！
问题11.苏总，油价高位，有色金属也是一直涨价，从我们公司合同负债上看，大幅增加。之前互动说通过内部优化提高产能。苏总，目前我们满产，与油价高位，有色金属高位资本开支增大，是这些原因带来的么？还是说公司提到的重点攻坚重大项目的因素？
答：尊敬的投资者，您好！公司系列化产品广泛应用于冶金、煤炭、有色、化工、建材、水电、交通基建七大矿业领域。有色行业高景气带来需求增长，油价高位运行为公司动力多元化打开增量空间。公司已全面布局纯电动、氢能源、混合动力及无人驾驶等系列化新产品，公司将紧密围绕下游矿山的定制化与升级需求，持续完善新能源、无人驾驶等“三智”产品谱系，助力客户实现高效低碳开采。感谢您对公司的关注！
问题12.公司股价长期被市场冷落，管理层对市值管理有什么措施？
答：尊敬的投资者，您好！公司股价受宏观经济、行业周期、市场流动性、政策环境、投资者预期、重大事项及市场波动等多重因素综合影响，公司目前生产经营平稳有序进行，股价波动属二级市场交易行为。公司将持续聚焦主业，提升公司业绩，夯实行业地位，以规范运作为基础，努力做好经营管理，加强与投资者的沟通交流，积极传递公司价值等多种途径提振资本市场表现。未来，公司将继续规范公司治理，切实履行社会责任，强化核心竞争力，坚持稳健经营，不断提升盈利能力，推动公司高质量发展。感谢您对公司的关注！
问题13.请问贵司的合同负债预付款，单笔订单预付款比例大概多少？
答：尊敬的投资者，您好！公司合同负债为预收货款，公司业务均通过招投标等市场化方式签订合同，各订单预付款比例无统一标准，结合项目情况、产品定价、履约条款、客户资质等因素与客户协商确定。感谢您对公司的关注！
问题14.苏总，如果我们通过优化内部产能还是满足不了市场需求，有考虑新增产能吗？还是说已经在建新产能？
答：尊敬的投资者，您好！一直以来，公司积极实施产能提升计划，推动固定资产投资项目建设。在产能扩充与布局方面，公司坚持内涵式增长与智造升级路线。未来公司将依托现有全球唯一的全系列矿车柔性共线生产基地，深入实施“数智工程战略”，重点推进数字化车间建设、核心工艺自动化改造及供应链精益协同。通过优化生产排程、提升均衡化/柔性化/连续化生产水平，最大程度释放现有产能潜力，提高交付效率与响应速度，以数字化、智能化手段实现产能的提质增效，高质量保障国内外市场订单需求。感谢您对公司的关注！
问题15.您好！1.公司积极推动股权转让，目前过了半个多月了，能了解下进展顺利吗？目前卡在哪个步骤了？2.另外问下规则问题a.转让过程中哪些环节需要披露，还是说转让完成后做个披露就行？b，转让完成后，二股东剩下3（5以下股东），后续再转让剩下的3还需要披露吗？
答：尊敬的投资者，您好！关于持股5%以上股东股份协议转让事项，目前双方正在按照协议约定积极推进。如达到信息披露要求，公司将按照监管要求及时披露。感谢您对公司的关注！
问题16.看到公司回复：“公司股价受宏观经济、行业周期、市场流动性、政策环境、投资者预期、重大事项及市场波动等多重因素综合影响，公司目前生产经营平稳有序进行，股价波动属二级市场交易行为”，其实公司业绩连续增长6年，是不是股价没涨除了以上外界因素，也跟公司不重视资本市场有关呢？想了解下董秘您怎么看这个问题？
答：尊敬的投资者，您好！公司始终高度重视资本市场及全体股东权益。多年来我们坚持聚焦主业，以稳健增长的业绩夯实发展根基，同时严格依规做好信息披露、投资者交流等各项工作，积极对外传递公司价值。股价受多重市场因素影响。我们在持续做好经营的基础上，进一步加强资本市场沟通工作，努力让公司价值得到合理体现。感谢您对公司的关注！
问题17.您好，请问2026年公司在国内及海外的销售目标分别是多少，目前在手订单预计能完成多少目标。
答：尊敬的投资者，您好！公司坚定实施“国内国际双轮驱动”战略，一方面努力巩固国内市场龙头地位，不断增强核心竞争能力。另一方面，积极加大国际市场开拓力度，拓展国际市场份额。结合公司2026年度财务预算，积极推进各项重点工作和任务，目前生产经营平稳有序，管理层对公司整体高质量发展保持信心。公司将密切跟踪行业周期与政策变化，动态优化产销策略与产品结构，力争实现年度经营目标。感谢您对公司的关注！
问题18.苏总，川发很看好我们公司，公告后续还要增持。我们公司层面与川发有接触吗？公告里说的产业协同主要是哪些？
答：尊敬的投资者，您好！四川发展引领资本管理有限公司是四川省唯一的国有资本投资运营公司——四川发展（控股）有限责任公司的全资子公司，发挥“长期资本”“耐心资本”和“战略资本”功能，聚焦战略性新兴产业和未来产业领域开展产业并购和战略性投资。共同探讨在绿色矿山、无人矿山建设等领域的合作，期望以股权投资为纽带与上市公司推进产业合作和生态共建，实现共赢。感谢您对公司的关注！

	附件清单（如有）
	无

	记 录：                     审核



1


1


 


 


证券代码：


600262     


                    


证券简称：北方股份


 


 


内蒙古北方重型汽车股份有限公司


 


投资者关系活动记录表


 


                                  


     


编号：


2


02


6


-


00


2


 


接待方式


 


□特定对象调研


  


□分析师会议


   


□媒体采访


 


v


Òµ¼¨ËµÃ÷»á


    


¡õÐÂÎÅ·¢²¼»á


   


¡õÂ·ÑÝ»î¶¯


 


¡õÏÖ³¡²Î¹Û


 


     


v


ÆäËü


 


Ê±¼ä


 


202


6


Äê


5


ÔÂ


27


ÈÕ£¨ÖÜ


Èý


£©


 


ÏÂÎç


1


4


:


3


0


-


1


7


:00


 


µØµã


 


¡°È«¾°Â·ÑÝ¡±


ÍøÂçÔ¶³Ì


 


²ÎÓëµ¥Î»Ãû³Æ¼°ÈËÔ±


ÐÕÃû


 


Í¨¹ý


¡°È«¾°Â·ÑÝ¡±ÍøÂçÔ¶³ÌµÄ·½Ê½


²ÎÓë


¡°


202


6


Äê


ÄÚÃÉ¹ÅÏ½ÇøÉÏÊÐ¹«Ë¾Í¶×ÊÕß¼¯Ìå½Ó´ýÈÕ»î¶¯


¡±


 


¹«Ë¾½Ó´ýÈËÔ±


 


²ÆÎñ×Ü¼à¡¢


¶­ÊÂ»áÃØÊé


ËÕÏò¾ü


£¬


Ö¤È¯²¿


Ìï·ïÁá


£¬


Ö¤


È¯¹ÜÀí


ÊÒÍõ·¼


£¬


²ÆÎñ½ðÈÚ²¿Ô¤ËãÊÒÃÉÏö


 


Í¶×ÊÕß¹ØÏµ


 


»î¶¯ÄÚÈÝ


 


¹«Ë¾¾ÍÍ¶×ÊÕßÔÚ±¾´ÎËµÃ÷»áÖÐÌá³öµÄÎÊÌâ½øÐÐÁË»Ø¸´£º


 


ÎÊÌâ


1


.


ËÕ×ÜºÃ£¡Í¬ÐÐÒµ¹«Ë¾ÓÐ±í´ï¶©µ¥Á¿ºÜ´ó¡£ÎÒÃÇ¹«Ë¾ºÏ


Í¬¸ºÕ®´ó·ùÔö³¤£¬È´Ò»Ö±Ã»ÓÐÏû»¯ÏÂÀ´£¬ÄÜÁÄÒ»ÁÄÊÇ²»ÊÇÄ¿


Ç°ÎÒÃÇ²úÄÜÂú×ã²»ÁËÄ¿Ç°ÊÐ³¡µÄÐèÇó£¿ÎÒÃÇ½«ÈçºÎÌáÉý²ú


ÄÜÀ´±£Ö¤²úÆ·µÄ¼°Ê±½»¸¶£¿


 


´ð£º×ð¾´µÄÍ¶×ÊÕß£¬ÄúºÃ£¡¹«Ë¾Ä¿Ç°¸÷ÏîÉú²ú¾­Óª¾ù°´¼Æ»®


ÓÐÐò¿ªÕ¹ÍÆ½ø£¬ÕûÌåÔËÓªÌ¬ÊÆ±£³ÖÎÈ½¡¡£ÔÚ²úÄÜµ÷¶È·½Ãæ£¬


¹«Ë¾¼á³ÖÄÚº­Ê½Ôö³¤ÓëÖÇÔìÉý¼¶Â·Ïß£¬Í¨¹ýÓÅ»¯Éú²úÅÅ³Ì¡¢




1     证券代码： 600262                           证券简称：北方股份     内蒙古北方重型汽车股份有限公司   投资者关系活动记录表                                            编号： 2 02 6 - 00 2  

接待方式  □特定对象调研    □分析师会议     □媒体采访   v 业绩说明会      □新闻发布会     □路演活动   □现场参观         v 其它  

时间  202 6 年 5 月 27 日（周 三 ）   下午 1 4 : 3 0 - 1 7 :00  

地点  “全景路演” 网络远程  

参与单位名称及人员 姓名  通过 “全景路演”网络远程的方式 参与 “ 202 6 年 内蒙古辖区上市公司投资者集体接待日活动 ”  

公司接待人员  财务总监、 董事会秘书 苏向军 ， 证券部 田凤玲 ， 证 券管理 室王芳 ， 财务金融部预算室蒙霄  

投资者关系   活动内容  公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复：   问题 1 . 苏总好！同行业公司有表达订单量很大。我们公司合 同负债大幅增长，却一直没有消化下来，能聊一聊是不是目 前我们产能满足不了目前市场的需求？我们将如何提升产 能来保证产品的及时交付？   答：尊敬的投资者，您好！公司目前各项生产经营均按计划 有序开展推进，整体运营态势保持稳健。在产能调度方面， 公司坚持内涵式增长与智造升级路线，通过优化生产排程、

