证券代码：603530                                 证券简称：神马电力

江苏神马电力股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-009
	[bookmark: OLE_LINK1][bookmark: OLE_LINK2]投资者关系活动类别
	机构策略会、特定对象调研

	时间
	2026年5月26日至2026年5月29日

	地点
	江苏省南通市苏通科技产业园海维路66号行政中心三楼会议室、苏州、上海、武汉、Zoom会议

	公司接待人员姓名
	副总经理、财务总监、董事会秘书：翁茂森

	参会单位名称
	按机构名称首字母排序：
宝盈基金：叶秀贤、候嘉敏
北京中港融鑫：王荣风
长江电新：化永帅
大成基金：郝钰、王晶晶
大家资产：刘瑜
丹羿投资：张昭丞
东吴证券：陈俞成
湖北交投资本：左怀民
汇添富基金：谢昌旭
金融街证券：孙宗禹
晋达资产管理香港有限公司：陈智芬
[bookmark: _GoBack]JP MORGAN：STEPHEN TSUI、VENTO SUEN
聚鸣投资：李澄清
蓝墨投资：黄隆堂
立格资本：胡伟强
摩根基金：任佳纬
盘京投资：汪林森
鹏华基金：张炜
浦银安盛：谢金翰
三峡资本：刘紫荆
水璞基金：赵莉莉
太平资产：秦媛媛、童小龙
五矿证券：罗芳
西安瀑布资管：王樊
易方达：万宇翔
中安汇富：张帆
中国人保资管：姜涛
中信证券：陈健
中邮基金：王瑶

	投资者关系活动主要内容介绍
	本次调研不涉及应披露的重大信息。
调研问题回复：
1、请介绍公司目前的业务情况与市场布局？
回复：自1996年成立以来，公司一直聚焦电力行业现存及可持续发展问题，通过技术创新，不断以新材料研发出解决行业问题的新产品，并将产品性价比做到具备市场竞争优势，从而赢得市场。
当前业务布局核心是“内外并举”：海外市场是公司重要的增长引擎，目前收入占比已接近50%，且未来将继续提升，重点布局北美、欧洲及拉美市场；国内市场则紧跟“十五五”及后续特高压规划，持续深化与国家电网、南方电网及各省网的渠道合作，实现国内外电网建设的协同发展。
2、请介绍公司近期整体经营情况及财务表现？
回复：2026年第一季度，公司实现营业收入同比增长33.55%，归属于上市公司股东的净利润同比增长44.07%，公司主业经营根基稳固，增长韧性较强。
3、公司整体毛利率及海外毛利率情况？
回复：2025年公司整体毛利率约46.07%，较上年同期增加2.47个百分点；境外毛利率约47.34%，较上年同期增加3.40个百分点；境内毛利率约44.94%，较上年同期增加1.59个百分点。
4、变电站复合绝缘子与传统瓷绝缘子的主要区别及公司优势？
回复：自高压输电技术诞生以来，变电站绝缘子一直采用瓷绝缘子，虽然该类材料具有绝缘性能良好、化学性能稳定等特点，但其天然的一些特性，也越来越成为制约电网安全可靠运行的关键瓶颈。比如，电瓷材料本身的脆性和比强度特性，决定了大尺寸、高电压等级变电站瓷绝缘子制造和安装难度的增大，以及在运行过程中易发生爆炸和断裂等恶性事故的问题，尤其增加了在地震地区应用的安全风险；又比如，电瓷材料表面的亲水性特征，决定了其在抗雨闪、冰闪和污闪方面存在显著的弱点，尤其是在气候较为潮湿、多雨、多雪以及大气污染较为严重的地区，过往历史上所发生的该类运行事故已经严重威胁了电网的安全运行；再比如，电瓷材料本身的制造和使用过程，对资源的消耗和环境的影响也比较大，在环境友好和资源节约方面同样存在问题。诸如以上这些变电站瓷绝缘子所存在的问题，虽然不能否定长期以来它对电力系统发展所做出的贡献，但其对新材料新技术的渴求，已经是业界，尤其成为了电网用户的广泛共识。
正是基于以上事实，促使了神马在1999年开始投入研发变电站复合绝缘子。通过对硅橡胶材料和工艺技术的创新，神马分别于2004和2008年研发出填补国际空白的空心复合绝缘子和支柱复合绝缘子，不仅兼顾了电瓷材料所具备的绝缘性能良好的优势，更是解决了上述瓷绝缘子所存在的易发生断裂、爆炸、闪络等方面的问题，尤其是解决了其他材料工艺类型的复合绝缘子所存在的不耐老化问题。因此，随着神马变电站复合绝缘子投入应用以来，尤其是近几年，变电站绝缘子中复合（类型）的占比不断增加，越来越成为了一种发展的趋势。
目前来看，随着电压等级的上升，对空心、支柱绝缘子产品性能、制造工艺的要求也不断提高，行业内仅有少数企业能够生产500kV及以上电压等级的产品，其他企业主要从事500kV以下电压等级产品的生产。变电站复合绝缘子方面，目前国内挂网运行的500kV及以上电压等级变电站采用复合绝缘子，神马占据优势主导地位。
5、公司线路复合绝缘子相较于传统玻璃/瓷绝缘子有哪些优势？
回复：公司线路复合绝缘子相较于传统玻璃/瓷绝缘子的核心优势主要体现在三方面：
①产品性能更优：公司线路复合绝缘子具备防爆抗震、耐高低温、抗老化、防污闪等优异特性；相较于传统玻璃/瓷绝缘子亲水性强、耐污差、易自爆的问题，公司产品憎水性优异、防污闪能力强，且韧性好、不易脆断，重量轻，能适配高盐雾等复杂环境，运行更安全，同时可保障电网长期稳定运行。
②全生命周期少维护，具有全生命周期成本优势：硅橡胶优异的憎水性及迁移性，使其耐污闪、冰闪性能突出，无需定期清扫或硅烷化处理，减少维护工作量，节省大量维护费用。
③ESG优势显著：生产工艺低碳环保、绿色节能，契合目前全球电网绿色低碳转型趋势。
6、公司各产品线及国内外收入结构如何？
回复：分产品线来看，2025年度，变电站复合外绝缘产品收入占比最大，超过70%；橡胶密封件产品收入占比约16%；输配电线路复合外绝缘产品收入占比约10%。综合来看，国内收入占比约53%，海外收入占比约47%。结合公司业务发展战略及海外市场拓展规划，叠加产品在欧美等海外市场竞争力的进一步提升，预计未来公司海外收入占比将进一步提升。
7、面对原材料涨价，公司如何应对？
回复：针对原材料价格上涨，公司主要通过战略性、动态性的原材料前置囤货机制来平滑价格波动的影响。
[bookmark: OLE_LINK5]8、请介绍公司2025年受关税影响的情况及在北美输电线路业务的进展？
回复：2025年北美关税波动期间，公司相关业务主要采用FOB、CIF的交付模式，关税影响相对有限。
[bookmark: OLE_LINK4][bookmark: OLE_LINK3]2025年公司北美输电线路相关业务整体营收占比相对偏低，业务开展主要受海外关税政策、本土供应等因素制约。目前公司正加快推进北美区域本土化产能布局建设，同时持续推动欧美标杆电网客户项目落地，通过标杆项目实证产品性能与运行可靠性，为后续北美市场订单拓展及业务稳步放量奠定基础。
9、公司未来最核心的增长逻辑是什么？
回复：①行业需求持续扩容，全球能源转型提速及AI算力基础设施配套建设等，共同驱动外绝缘行业市场需求稳步增长，为公司发展提供坚实外部红利。
②公司核心竞争力持续兑现，依托技术与质量的双重领先优势，公司新一代外绝缘产品市场品牌认可度持续提升，对传统材料外绝缘产品的替代进程不断加快、市场渗透率稳步提升，成为公司业绩增长的核心内生动力。
③公司通过事业部制改革、资源配置优化和内部管理提升等措施，产品竞争力和经营效率持续增强。
10、公司未来的增长点除了区域扩张外，还有哪些方面？
回复：①产品品类的拓展延伸：公司通过新材料、新工艺、新技术以及数字化工厂建设与高效运营，持续聚焦新材料输变配外绝缘系列产品和密封件系列产品，同时规划并启动开发其他新材料电力设备或电力设备关键组件，并适时将研发成功的新产品推向市场，持续打造一组最具竞争力的方案和产品。
②行业渗透率持续提升：公司复合材料产品具备显著全生命周期成本优势，产品设计寿命可达40年、实现30年少维护，在欧美高人工成本背景下经济性优势突出。同时依托低碳生产的ESG核心优势，契合全球电网绿色低碳转型方向，助力加速行业复合化率进程。
11、公司后续新产品布局战略？
回复：公司通过新材料、新工艺、新技术以及数字化工厂建设与高效运营，持续聚焦新材料输变配外绝缘系列产品和密封件系列产品，同时规划并启动开发其他新材料电力设备或电力设备关键组件，并适时将研发成功的新产品推向市场，持续打造一组最具竞争力的方案和产品。
未来若有新产品推出及相关重大经营事项，公司将依规及时进行信息披露，具体情况敬请关注公司后续披露的相关公告。
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