证券代码：600970                                    证券简称：中材国际
中国中材国际工程股份有限公司投资者沟通情况

	活动类别
	特定对象调研      现场参观        □媒体采访     □券商策略会
□业绩说明会        □新闻发布会      □路演活动     □电话会议

	活动时间
	2026年6月17日

	公司接待人员
	副总裁、董事会秘书曾暄，董事会办公室主任、证券事务代表吕英花，装备集团副总经理范道荣，中材重机执行董事邓朝晖及相关人员

	参与单位名称及人员
	永盈基金、上海文多资产、国联民生证券、国盛证券、中金公司、长江证券、广发证券、西部证券、国泰君安证券、华源证券

	主要内容
	1．请介绍装备集团的“两外一服”战略和未来发展规划。
答：装备集团肩负中国建材集团产业支撑与中材国际转型使命，坚持以“高端化、智能化、绿色化、国际化、融合化”为发展路径，拥有热工设备、粉磨设备、破碎设备、环保设备等多项名牌产品，广泛服务于建材、矿山、冶金、电力、煤炭、化工、环保等行业，“两外一服”战略旨在推动装备业务向境外、外行业及后服务市场拓展，2025年，装备业务境外收入占比已突破43%，同比提升超过7个百分点；外行业收入占比达40%，同比提升3个百分点。未来，公司将坚定不移推进装备“两外一服”战略，聚焦主责主业，以创新驱动和数智转型为引擎，加快国际化布局，提升核心竞争力；聚焦多元发展，在矿业、固废等装备领域持续发力，逐步构建业务新矩阵；聚焦战略转型，做专做优新装备新服务，积极培育“第二曲线”。
2.公司装备外行业拓展有哪些成功案例？ 
答：公司在破碎、粉磨、选矿等环节具备深厚积淀，金属矿与非金属矿在前端破碎、粉磨、选矿环节的设备具有共通性。公司在矿山相关装备领域业务拓展方面已经具备成功经验，签署了摩洛哥OCP集团磷酸盐原矿破碎项目，与栾川银海矿业有限公司成功签约贵金属银矿高压辊磨机干法磨矿制粉EP项目，且部分核心主机装备已经成功应用于金矿、铁矿、锂矿等。公司积极探索装备+技术服务的业务模式，充分利用数字智能化手段，提供差异化服务方案。
3.公司如何看待矿山相关装备业务未来发展？
答：全球能源转型与高端制造发展驱动战略性矿产资源需求长期增长，推动全球矿业正加速向绿色化、智能化方向转型，市场对高效、节能、环保、智能的大型成套矿山装备的需求显著增加。据Precedence Research测算，2030年全球矿山设备市场规模将达1756亿美元。在非金属矿石选矿通用装备中，磨矿设备、矿种适应性高的浮选设备与技术门槛高的磁选设备等 市场份额较高。在海外市场，尤其是资源富集区的新建项目及设备更新换代需求，为国内先进矿山技术装备“走出去”提供了广阔的增量空间，为行业的持续发展注入了新的活力。随着全球经济的逐步复苏以及新兴产业对矿产资源需求的持续攀升，矿山装备行业呈现稳健增长的良好态势。锂、镍、稀土等电池金属项目催生高端矿物加工设备需求，矿石品位下降推动高产能、节能型破碎粉磨设备升级，智能化矿山建设加速，具备无人驾驶、远程遥控的智能装备需求快速上升。后市场服务需求旺盛，成套系统解决方案正加速取代单一设备销售模式。公司将持续发挥产业链协同优势，为客户构建“技术+产品+服务”系统解决方案，加快从单点突破到价值延伸，以更具竞争力的综合实力，在激烈的行业竞争中巩固自身优势地位。
4.矿山相关装备业务的盈利能力怎如何？
答：目前公司矿业装备业务聚焦海外高端市场，盈利能力较好。
5.请介绍装备集团与德国HAZEMAG公司业务协同情况。
答：装备集团与德国HAZEMAG公司持续深化多维战略协同，激活发展新动能。一是研发协同，保障产品技术达标，推进国产化供应链搭建，降低生产成本；二是品牌共建，双向赋能拓展市场，积极探索“中国制造+欧洲品牌”的双品牌OEM合作模式；三是全球服务，实现客户资源、备件供应、服务的全球资源共享；四是客户联拓，聚焦高端客户，联合开拓市场，将国内成熟的数字化、智能化项目管理体系，赋能业主全业务流程管理，推动中国技术走向国际；五是强链补链，在关键环节形成较为完整的装备与技术布局，完善产品生态。以中材重机为例，作为装备集团与德国HAZEMAG共建的移动破碎专属制造基地，成功实现移动破碎站这一战略产品国内落地和验证，标志着中外联合研发模式在矿业装备领域取得实质性突破。后续双方将通过双向赋能、深化协同，加快布局硬岩破碎等新产品系列的开发，加速构建覆盖多场景需要的高端矿业装备产品矩阵，以此为支点，全面强化公司在矿业破碎装备领域的核心竞争优势，精准卡位大型成套装备市场的新增长极，为公司在全球矿业装备价值链中实现战略升级提供坚实支撑。
6.公司在大宗固废资源化利用方面的能力和优势？
面对国内水泥行业低谷期，中材国际坚持科技赋能，打造增长新引擎，助力公司穿越行业周期。一是立足核心能力圈，打开公司成长空间。依托公司全球成熟的工程能力，持续优化的业务结构，核心科技的技术赋能，从协同发展、耦合共生角度培育新赛道，切入业务相关性高、技术优势强、行业增长确定、政策增量强的应用场景领域，充分利用水泥行业核心技术装备优势，服务循环经济资源化综合利用、大宗固废处置等绿色低碳行业，为传统行业提供“环境问题系统解决方案”；二是强化科技赋能，塑造产业发展新优势。公司目前已经打造了集科研、设计、装备等具有自主知识产权的最新成果创新示范应用，在贵州打造了全球最大的瓮福磷石膏制酸联产水泥循化经济资源化综合利用示范项目，在河北打造了全球最大的煤矸石梯级利用制备环保生态陶瓷资源化利用项目。未来，公司将持续依托“技术攻关+产业驱动+市场培育”三轮驱动，服务大宗固废资源化综合利用及循环经济产业，为传统行业实现绿色低碳高质量发展提供系统解决方案，同时依托公司先发优势，放眼全球，未来可期。
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