证券代码：603038                                         证券简称：华立股份
东莞市华立实业股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-002
	投资者关系活动类别
	
☐特定对象调研	☐分析师会议

☐媒体采访	☐业绩说明会

☐新闻发布会	R路演活动

☐现场参观

☐其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	东北证券、华泰证券、国金证券、东亚前海证券、上海承风私募、上海天倚道资管、渤源资产、上海道合咨询、九方智投、川商基金、好买基金、势投金融、臻垚基金、企业观察报、天琛私募、林孚私募、上海青拓资管、宁波彩霞湾投资、上海沃胜私募、上海迈朵实业、嘉谌创投、中财招商投资集团、承风金萍、上海爱涨文化、理石投资（排名不分先后）

	时间
	2026年6月30日 15:30-17:30

	地点
	上海浦东新区TOP新联T1座3层路演厅

	上市公司接待人员姓名
	董事长、总裁： 董建刚
副总裁、董事会秘书：孙伟

	投资者关系活动
主要内容介绍
	在本次投资者交流会上，机构提问与交流情况：
问题1：请问管理层如何看待当前国内水务行业的发展阶段、行业属性，以及过去几年行业在技术、商业模式和市场边界上发生的核心变化？
答：我们认为国内水务行业正处于“估值逻辑重塑”的新发展阶段。行业属性正由传统的公用事业，向“基建+数字科技+民生消费”的复合型产业延伸。
公司的核心逻辑在于把握三大增量市场：
一是水厂新建及老旧提标改造；
二是水务数字化与智能化升级；
三是高附加值的管道直饮水等细分市场。
我们的商业模式正从传统的设备销售，升级为“核心膜材料+智能装备+数字化平台长效运营”的体系，这不仅能拓宽市场边界，还能带来更具持续性的运维现金流，打开了传统水务的成长空间。
问题2：借力国家大力推动的“六张网”基础设施建设政策，公司在水网和地下管网领域有哪些具体的业务布局、技术储备与发展机遇？
答：围绕国家水网及地下管网的更新改造政策，公司主要在水网智能化改造和地下管网监测方向进行了布局。我们依托自产的超滤膜组件和自研的“磐石”智慧水务平台，能够提供智能装备、管网漏损监测、水质在线感知等一体化交付能力。
问题3：在水务行业科技化升级背景下，公司在“智能+水务”垂直领域有哪些技术布局与具体落地应用场景？
答：公司深耕水务行业多年，积累了大量的数据和算法，自研的"磐石"智慧水务平台是水务行业的数字化平台，可实现24小时水质在线监测、设备运行优化、故障预警及远程无人值守运维。
公司智能+水务覆盖全产业链多元场景：
一是水厂智能管控，依托自研磐石数字化平台，搭载智能水质预测、膜污染智能识别算法，打造数字孪生无人水厂，实现产线自动调控、故障提前预警；
二是管网智慧运维，算法精准测算管网漏损点位、水力工况，降低管网耗损；
三是全域运营管理，通过智能调度系统统筹城乡供水、污水处理，实现能耗、运维成本大幅优化。
此外，公司与相关行业企业（如上海图灵公司）开展战略合作，初步探索前沿技术在水务数据安全中的融合。
宏观政策的落地转化为具体订单尚存不确定性。同时，前沿技术储备短期内尚未且不会为公司带来实质性营收，请投资者理性看待，切勿盲目炒作热点概念。
问题4：结合近期外宾来访，公司整体的海外业务布局思路、重点区域规划以及目前在海外市场取得的实质性进展是怎样的？
答：海外业务方面，公司构建了“贸易输出+本地运营”双轮驱动路径，目前重点拓展中亚、东南亚等市场。2025年公司境外营业收入已达到1.06亿元，
近期乌兹别克斯坦代表团的到访，也将进一步助力公司探索超滤水厂、智慧水务装备在当地的落地机会。
问题5：公司与东莞水务集团签约合作直饮水项目的核心初衷、战略考量、市场判断以及后续的拓展规划是什么？
答：直饮水市场中长期成长空间广阔。本次与东莞水务集团合作的核心初衷，是发挥国企区域管网综合运营资源与民企硬核膜技术、数字化平台的双向互补优势。
本次合作有助于公司依托自身“超滤+纳滤”双膜法净水工艺及数字运营体系，切入城市直饮水赛道。双方致力于以东莞为样板，稳步推进分质供水及直饮水民生工程示范项目，未来视项目落地情况，有望将成熟的建设与运营标准向更多区域辐射。
该合作目前为战略框架，具体项目的落地、投资规模及覆盖节奏仍需视实际实施情况而定，业务扩张存在不确定性。
问题6：2025年公司建材板材板块营收实现10%以上逆势增长的核心驱动因素是什么，且该板块未来的增长逻辑是否具备可持续性？
答：2025年，在下游市场整体承压的大环境下，公司装饰复合材料业务实现营收9.55亿元，逆势同比增长10.90%，毛利率提升至24.62%。特别是核心产品饰面板收入大幅增长45.88%。
这一亮眼表现主要得益于公司“数智融合”战略及精准的渠道定位：
模式创新：通过自研的虹湾家居平台及全国仓储网络，创新推行“现货库存+单件起定量”的柔性供应链模式，精准切中中小定制家居工厂和家装门店碎片化、急单补单的需求，大幅降低了B端客户采购门槛，深度绑定了下沉市场。
产品壁垒：公司紧抓整家定制、存量翻新的需求，旗下“华富立”饰面板取得国标环保认证，并依托自有技术实现“原厂板边一体化”配套，成功避开低端价格战，持续斩获了大量增量订单。
问题7：公司在市值管理、投资者回报以及结合“新质生产力”导向加大业务与研发投入方面，有哪些具体的举措与长期规划？
答：在市值管理层面，公司以双轮驱动为业务战略、做实基本面。
建材板块充当“现金牛”，持续贡献稳定的利润；智慧水务板块打造强劲的“第二增长曲线”。同时，公司高度重视投资者回报，未来将在保障日常经营的前提下，坚持稳健的现金分红政策，依法合规传递公司价值。
在做强主业的基础上，结合公司在智能制造和水务行业丰富的应用场景和大量的数据，寻找外部合作伙伴，共同推动智能+产业的政策在公司落地，以期实现快速发展。

	关于本次活动是否涉及应
披露重大信息的说明
	本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2026年6月30日



