证券代码：603212                                           证券简称：赛伍技术

苏州赛伍应用技术股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-003
	
投资者关系活动类别
	
特定对象调研	☐分析师会议

☐媒体采访	☐业绩说明会

☐新闻发布会	☐路演活动

☐现场参观

☐其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	浙商证券 汪智谦、东方财富证券 梅宇鑫、金友投资 施鸣辉
东方证券，以及参加“我是股东-走进上市公司”29位投资者

	时间
	2026年7月2日

	地点
	苏州

	上市公司接待人员姓名
	董事长 吴小平；CTO 陈洪野；董事会秘书 陈小英

	


投资者关系活动主要内容介绍
	问题1：介绍一下公司目前的情况？
回复1：公司自成立以来，始终坚持以平台化、多元化、国际化作为长期战略方向，并将创新工程作为驱动战略落地的系统性抓手。在战略执行层面，公司依托先进高分子材料领域的底层技术平台，在同一技术体系内持续进行跨场景、跨领域的产品开发，推动功能材料从单一应用向多领域协同延伸。
在多元化布局上，公司并非追逐短期热点。公司是基于技术平台能力与对产业的前瞻性判断，对多元化相关布局是提前几年就早有布局并实施的，是同一技术平台上延伸。公司目前已构建起覆盖光伏材料、锂电池PACK材料和电力电子材料、声学材料、显示材料、消费品材料以及半导体材料等多板块的业务矩阵。
基于公司固有的中长期计划，赛伍非光伏板块业务2026年第一季度营业收入占比约30%，较同期提升约7个百分点。这一结构性变化也表明，公司长期推进的多元布局正在逐步兑现为实际经营成果，对单一赛道周期波动的依赖性持续降低，整体业务韧性进一步增强。
面向未来，公司将继续围绕“多元化、平台化、国际化”发展战略，以创新工程作为抓手，不断拓展业务单元，推动业务稳健增长，深化全球化战略布局，已期增厚收入与改善盈利。相关业务进展受宏观经济影响、市场需求变化、客户验证节奏、产品放量情况多重因素影响，请广大投资者注意投资风险。

问题2：近期光伏行业正经历深度调整，请问公司对于光伏行业未来的发展怎么看？
回复2：近期，工信部等部门推动光伏能耗、能效相关强制性标准落地，说明行业正在从单纯规模扩张和低价竞争，逐步转向标准约束、先进产能、技术创新和绿色制造。长期看，这有助于推动落后产能出清，引导光伏产业回归高质量发展。对公司而言，行业高质量发展更看重产品可靠性、差异化能力、知识产权保护和全球化交付能力，这与公司在光伏材料业务中的长期布局方向相匹配。
目前，公司在传统光伏业务行业地位稳固，一季度封装胶膜毛利率转正；同时，海外胶膜业务营收占比大幅提升，一季度占胶膜营收比重42%，同比增加21个百分点；差异化产品光转膜已覆盖HJT、TOPCon、BC、钙钛矿不同技术路线，不断增强光伏业务在行业周期中的盈利韧性。
总体来看，公司对光伏行业长期发展保持关注，也会更加重视通过差异化产品、成本优化和海外布局来应对行业波动。相关业务进展和经营成果以公司后续披露信息为准。

问题3：公司在光伏业务上有没有一些拳头产品？
回复3：Raybo® Film镭博光转膜是公司重点推进的差异化产品之一，其核心价值在于将对组件有害的紫外光转换为可发电的可见光，从而帮助组件提升发电能力，并降低紫外光衰风险。公司围绕该产品已构建起完善的全球专利布局，能够更好地帮助下游客户降低知识产权合规风险，这也是公司坚定扩大光转膜销售占比的重要基础。
从应用进展来看，Raybo®光转膜已覆盖HJT、TOPCon、BC、钙钛矿等不同技术路线。其中，HJT用光转膜已在海外客户处实现稳定交付；TOPCon用光转膜已实现量产交付，并在高UV等差异化应用场景中体现出较强适配价值；BC用光转膜正在行业头部客户推进验证和导入；钙钛矿用光转膜已向国内及海外钙钛矿企业实现小批量交付。随着相关技术路线持续推进，以及海外市场对知识产权和组件可靠性的要求提升，光转膜有望在更多应用场景中形成销售贡献，成为下一代光伏技术的核心解决方案提供商。

问题4：现在很多都在强调出海，请问公司在境外有没有相关的布局？
回复4：公司高度重视海外市场战略布局，相关布局持续深化，海外业务已成为公司重要增长。2025年全年，公司实现海外业务收入6.18亿元，占当期营收比重为23.57%；2026年第一季度，在光伏胶膜业务板块，海外收入达1.55亿元，胶膜业务海外营收占比已提升至42%。海外市场毛利率整体优于国内，对公司盈利修复和产品结构优化形成积极支撑。
除光伏板块之外，公司锂电池PACK和电力电子材料业务亦加快海外拓展步伐，相关产品已从国内头部客户逐步延伸至北美头部客户、欧洲主流车企及其他国际客户，持续丰富海外客户矩阵。
[bookmark: _GoBack]在产能与交付保障方面，越南基地满产，支撑海外客户订单交付；同时公司正结合客户需求及区域市场变化，稳步推进包括土耳其在内的海外产能规划和配套资源布局，以进一步提升区域化服务能力和全球响应效率。

问题5：我们注意到贵司在平显这块已经有产品，具体介绍一下？
回复5：公司在4年前已布局新型显示材料，是公司消费电子材料业务的重要聚焦赛道之一。围绕OLED、MiniLED、MicroLED等新型显示技术，公司产品有OLED切割用上/下保护膜、OLED支撑膜、OLED 一体化泡棉胶带、MicroLED基板切割保护膜、MicroLED用高洁净保护膜等；其中，OLED切割制程用上/下保护膜（TPF/BPF）已步入规模化放量期，并已横向展开；MicroLED基板切割及高洁净保护膜已实现小批量量产，OLED用支撑膜、一体化泡棉胶带、MicroLED 用承接胶、指纹识别模组用铜箔胶带及黑色热固胶等新产品均处于关键导入阶段。

问题6：新能源汽车领域，贵公司主要有哪些产品布局或应用？
回复6：锂电池PACK和电力电子材料业务是公司非光伏业务的重要组成。2025年，该板块营业收入同比增长约45%，已成为公司多元化业务增长的重要支撑。依托赛伍高分子材料平台技术，该板块已成功开发出冷板绝缘膜、叠层母排绝缘胶膜、CCS热压膜、FFC热压膜等原创产品，持续服务比亚迪、宁德时代等国内头部客户达八年之久，并通过间接合作覆盖德国头部车企及北美头部新能源车企。随着应用场景不断拓展，叠层母排胶膜及锂电池液冷板绝缘胶膜已从新能源汽车延伸至储能及其他产业领域。海外方面，该板块产品已获得北美知名企业定点，有望成为公司全球化布局的重要增量来源。

问题7：公司在其他材料业务上，是否有布局？
回复7：在其他材料业务上，公司已有4年多的耕耘，不断地进行研发和资源投入，该业务进入门槛高、爬坡较缓慢，目前已有多款产品在客户处小批量交付；同时该业务板块，公司持续渗透行业头部客户，通过加快前瞻性产品的验证与量产节奏，不断完善产品矩阵，以期为公司贡献长期的业绩增量。


	关于本次活动是否涉及应
披露重大信息的说明
	本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2026年07月



