证券代码：603500                                        证券简称：祥和实业

浙江天台祥和实业股份有限公司
投资者关系活动记录表
                             
	投资者关系活动类别
	☑特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
☑现场参观	
□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	秦宁伟	 中国银河证券股份有限公司
钱曙和	 浙江安禅资产管理有限公司
刘义应	 上海融善泰来资产管理有限公司
项潘龙  广州康祺资产管理中心（有限合伙）
宋佳璐	 上海汇正财经顾问有限公司
张岍	 上海景商私募基金管理有限公司
陈舜义	 上海荣疆投资管理有限公司
佘闵华	 金融街证券股份有限公司
唐小强	 国元证券股份有限公司
林晨	 个人投资者
王露丹	 国元证券股份有限公司
陈汝流	 上海昶元投资管理有限公司
刘博凝	 和信证券投资咨询股份有限公司

	时间
	2026年7月8日

	地点
	浙江天台祥和实业股份有限公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	总经理：汤娇
副总经理、董事会秘书：齐伟 

	投资者关系活动主要内容介绍
	公司副总经理、董事会秘书齐伟首先向与会投资者介绍公司基本情况，并组织参观公司展厅。随后，公司参会人员与投资者进行交流。主要交流内容如下：
一、轨道扣件未来市场情况？
答：轨道扣件业务预计未来几年将保持稳定增长。主要有：1、新建铁路市场，国家铁路投资持续保持高位运行。目前国内高铁运营里程达5万公里，根据铁路发展规划，未来高铁运营里程将达到约7.5万公里，即未来几年高铁新建约2.5万公里。2、在长三角、珠三角等经济发达区域，地方资本将加大投资力度，推进城市间联络线建设，以补强高铁线路网络。比如甬舟铁路（宁波-舟山）以及穗莞深城际铁路（深圳-惠州）等均由地方国资投建。3、新藏铁路项目的启动建设，以及中国高铁技术的海外输出，将为行业带来新的增量。
二、轨道扣件维护市场如何？
答：既有高铁线路运营年限逐年增加，高铁扣件逐渐老化，为了确保铁路运行的安全，根据现行标准，高铁线路经7亿吨通货量及经10年运行后，需要对铁路扣件进行更换和维护，结合高铁运营里程多，扣件的更换维护需求市场将逐步扩大。
三、请问公司电子元器件业务的核心竞争力是什么？
答：公司成立之初就研发成功铝电解电容器用橡胶密封塞产品，并取得替代进口认证。公司承担了行业标准的起草工作，并牵头起草了中 电元协团体标准，在业内积累了良好的口碑。产品主要销往日本、韩国、中国台湾地区以及国内知名电容器厂家。
公司实施“同心多元”发展战略，掌握橡塑配方及生产工艺核心技术，自主研发能力强，成功研发橡胶密封塞产品，实现国产化替代。公司紧跟铝电解电容器技术迭代，凭借公司与日资、韩资企业的长期合作优势，积极参与新产品研发，先后开发成功V-CHIP电容底座、车用耐振动底座，以及应用于锂电池、耐550V以上特高压、耐150℃电容器用橡胶密封塞和轴向电容器盖板等新产品。
四、请问公司电子元器件业务的主要客户有哪些？
答：公司拥有电子元器件行业中最优质的客户群体，客户资源丰富，并建立了长期稳定的合作关系。主要客户包括贵弥功（日资）、尼吉康（日资）、三莹（韩资）、三和（韩资）、立隆（台资）、丰宾（台资）、金山（台资）、钰邦（台资）、冠坤（台资）、艾华集团（证券代码：603989）、江海股份（证券代码：002484）等全球知名电容器企业。
五、请介绍电子元器件配件的涨价情况？
答：根据公开信息，全球主要铝电解电容器生产厂家尼吉康已宣布其全系列产品涨价10%至15%，国内铝电解电容器也呈现出涨价趋势。目前，公司已与立隆电子、尼吉康等客户协商落实价格调整事宜，其他客户逐步商洽中。
六、请介绍公司电子业务板块产能扩产计划？
[bookmark: _GoBack]答：今年，公司已将底座产能提升了30%。橡胶密封塞计划从年产80亿只扩产至120亿只。盖板产品将视市场需求情况及客户的扩产计划进行相应的产能规划。
七、请问电子元器件配件的毛利率及净利润情况如何？
答：当前，铝电解电容器市场需求增加，公司通过优化收入结构，积极争取更多高端订单，目标是将毛利率提升至30%左右，净利润率提升至15%左右。

	附件清单（如有）
	无
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