证券代码：603284                                    证券简称：林平发展


安徽林平循环发展股份有限公司
投资者关系活动记录表

编号：2026-002
	投资者关系活动类别
	☑特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            □电话会议
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称
	国金证券股份有限公司

	会议时间
	[bookmark: _GoBack]2026 年 7月 10 日 14:00-15:00

	会议地点
	林平发展会议室

	上市公司接待人员姓名
	公司董事长兼总经理李建设先生，董事会秘书王善彬先生，董事兼财务总监李培凯先生

	









投资者关系活动主要内容介绍
	1.海外废纸回收和国内废纸成本差异？公司为何不布局海外废纸采购？ 
答：一是公司核心原料为国内废旧黄板纸，依托本地回收网络，海外废纸综合成本高于国内，无成本优势。
二是海外废纸分类质量不均，增加了处理难度和处理成本，无法保证产品质量；进口流程复杂、海关查验严格，货源稳定性无保障，对公司生产无实质帮助，仅能基础回用。 
2.目前公司叠加多条新建产线，产能加速扩张，新增产能如何消化？
答： 公司产能扩张基于深入的市场调研和明确的客户需求，当前瓦楞纸、箱板纸市场需求韧性较强，电商物流及绿色包装领域持续增长，2025年公司原纸产品销量、2026年第一季度营收均实现增长，验证了市场需求的旺盛。为保障新增产能消化，公司将采取以下措施：一、公司现有客户群体储备充足、客户结构高度分散，市场基础稳固；二、深耕华东核心市场，巩固区域优势；三、稳步开拓华中及全国潜力市场，完善网络布局；四、加大国内外优质客户开发力度，提升市场占有率。
3.根据目前情况，为何箱板纸需求持续景气？是行业整体向好还是公司自身竞争力突出？
答：行业基本面长期稳健，电商网购全民化，下沉市场、中老年线上消费持续扩容，快递包装刚需稳定，行业抗周期属性强。同时，在公司自身核心竞争力加持下，销售团队深耕行业多年，产品质量过硬，可溢价销售，管理、财务、能耗费用管控高效，循环经济模式大幅降低综合成本。
4.能否介绍一下公司对未来的规划、未来产品扩张方向？
答：公司始终坚持以“绿色制造+循环经济”双轮战略模式，持续推进年产90万吨绿色环保智能制造新材料项目（二期）（该项目已于2026年一季度投产，新增60万吨产能），同时推进年产60万吨生物基纤维绿色智能制造新材料项目尽快落地，增强区域辐射力。中期规划上，公司巩固浙皖苏南市场，开拓华中，拓展赣鄂闽等区域，提升客户服务与粘性，辐射长三角，打造区域性大型造纸企业。关于长期规划，公司持续专注瓦楞纸、箱板纸主业，通过技术创新与产能扩张提升核心竞争力，坚持绿色制造与循环经济理念，打造现代化造纸企业，致力成为行业绿色智造标杆。
5.总结公司核心竞争优势，是否存在未提及的差异化优势？
答：公司拥有中国驰名商标和安徽省著名商标称号，“林平牌高档A级施胶瓦楞纸”获得安徽名牌产品称号。公司的核心竞争优势，主要体现在：一、公司构建了集废纸高效利用、热电联产、绿色造纸于一体的完整产业链。公司将污水处理系统产生的沼气、污泥，以及造纸生产环节产出的浆渣，统一送入资源综合利用热电联产锅炉协同焚烧处置。一方面可以实现固废、副产物无害化、减量化处置，另一方面替代部分燃煤等化石燃料，提高能源自给率，有效削减能源消耗与燃料采购支出，降低整体生产运营成本，践行资源循环利用与清洁生产。二、公司地处皖、苏、鲁、豫四省交界，销售半径300公里，目前销售集中在安徽和江苏两地，对于山东、河南、浙江等临近省份尚有较大拓展空间。三、公司产品布局趋于完善，通过募投项目优化产品结构，提高产品质量，具备溢价能力，加之公司产线规格齐全，可以有效满足市场多元化需求实现交付速度快，客户粘性强。四、公司管控成本高效，人员稳定性强，销售团队深耕行业多年，公司产品规格齐全，产品质量稳定可靠。



	附件清单
（如有）
	无

	日期
	2026年7月10日
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