证券代码：605287                                   证券简称：德才股份

德才装饰股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-002
	
投资者关系活动类别
	
特定对象调研	☐分析师会议
☐媒体采访	☐业绩说明会
☐新闻发布会	☐路演活动
☐现场参观
☐其他（请文字说明其他活动内容）

	形式
	☐现场     ☐网上    电话会议

	参与单位名称及人员姓名
	国金证券、国泰基金、汇添富基金、光大保德信基金、鹏华基金、中银基金、建信基金等23家机构

	时间
	2026年07月22日21:00-22:00

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书 王文静
证券事务代表 陈龙祥
福建奇想无限网络有限公司董事 张昕

	


投资者关系活动主要内容介绍
	一、投资者提出的问题及公司回复情况
1.公司披露二季度经营数据公告中新业务的订单包含哪些？如何看待对收入和利润的转化？
    答：公司新业务主要由公司旗下子公司德芯智算与奇想无限经营。2026年上半年，公司新业务新签合同合计约9.74亿元，二季度环比增长约85%。随着在手订单的陆续交付与产能的持续爬坡，新业务收入也会逐步转化，具体进展请关注公司后续的定期报告。
    2. 公司AI智能体跟火山引擎具体的合作模式是什么？
答：奇想无限与火山引擎生态深度合作，近期会上线火山专属版Agent，对比其他工具，奇想无限拥有更完善的真人内容库，并发高、排队优先，同时部分资源也拥有更好的价格优势。也基于奇想自身对业务的熟悉，会开放更多的行业垂直工具给与行业从业者，如漫剧、互动游戏、广告、文旅、教育等用户，帮助各类内容创作者提高效率，提升收入。
    3.火山引擎为什么愿意跟公司合作？公司占据了什么排名和份额？有什么优势？
    答：奇想无限作为火山引擎Seedance2.0第一批合作方，因为优质的内容创作能力，受到火山引擎官方认可。奇想无限自身生产的漫剧作为Seedance2.0上线时的优异案例分享给广大从业者，树立良好作品标杆。奇想无限自研的Agent作为优质的垂直化内容工具亮相今年的火山FORCE大会，给行业从业者提供了更多的思路，带来了更优异、更实用的工具。对比其他智能体，奇想无限产品目前覆盖漫剧、仿真剧、互动影游、内容出海、广告等领域，本次在火山FORCE大会上公布了奇想的内容出海转绘工具，能够帮助更多内容从业者加快出海步伐。奇想无限也是全国首个推出互动影游智能体的工具方，希望和广大开发者快速入局新蓝海，抢占新市场。
    4.火山引擎即将推出Seedance2.5与公司对应产品的适配情况进展如何？
    答：奇想无限为火山引擎Seedance2.5的第一批合作方，会在模型正式发布后第一时间联调上线。同时，基于Seedance2.5所公布的能力，奇想无限会与更多的中长剧、网络大电影制作方合作，加快与传统影视团队的合作，为电影制作助力。此外，奇想无限会开发更多垂直智能体布局互动影游、广告、电商、文旅教育等领域。
      5.公司是否已有漫剧发布？爆款情况如何？
    答：奇想无限在仿真剧上、精品剧上已经有数部上线，例如《重生1970，从狩猎赶山开始》《镇守百万年，我的绝品徒弟是大帝》等。其中《重生1970，从狩猎赶山开始》在红果漫剧APP的6月AI剧新剧榜排名第二。奇想无限也会基于原有爆款IP持续打造相关系列剧集。公司现阶段和红果、阅文等IP加快合作步伐，希望在3D剧上也有更多的爆款推出，同时和行业平台加快中剧、番剧的合作，预计下半年将有更多的精品漫剧、中剧上线。针对海外市场，奇想无限正联合红果、tiktok等海外平台，加速内容出海。
6.漫剧现在整个行业利润率被压制，公司怎么看？
答：漫剧行业利润率持续被压制：本质是供需重构、规则重塑，并非短期阵痛，而是赛道从野蛮生长迈入存量竞争的结构性拐点。
从本质来说，市场上供给爆炸，行业已经从“产量竞争”转向“内容竞争”，单纯拼产能没有意义，赛道会淘汰同质化爽文流水线，向垂直题材、精品漫剧、独特美术风格等转移；奇想无限一开始定位就是做精品，随着竞争的加剧，精品漫剧的机会会越来越多。随着奇想无限自身爆款的涌现，我们也会不断梳理和总结方法论，推动3D和仿真剧产出更多的优质内容。同时，奇想无限也在加快和传统电影团队合作，推进技术赋能；做好工作流的优化，加快与平台、优质中剧、网络大电影的合作，进一步优化奇想无限业务利润率。
7.公司新业务很多，怎么看精力分配、战略协同和激励机制？
答：德芯智算当前以AI算力服务器组装销售、GPU显卡、存储类产品的贸易类订单为主，后续也将尝试将业务逐步延伸。奇想无限聚焦漫剧生产与智能体研发推广，随着商业模式逐步成熟、市场需求持续释放及应用场景落地，智能体能力在内容生产服务中不断迭代升级，未来将推动智能体产品从B端服务向C端订阅模式延伸，两者相辅相成，形成公司新质生产力战略的完整闭环。同时，公司高度重视对新业务团队的培养与考核，将团队利益与公司业务深度绑定，激发团队活力。
8. 传统建筑业务的近况和目标？
2025年，面对行业深度调整，公司主动从“规模扩张”转向“结构优化与价值深耕”，持续聚焦“城市更新”与“城市配套”领域，两类项目约占2025年全年累计新签项目总金额的78.15%，今年上半年传统主业新签订单与去年同期基本保持持平。
在订单筛选方面，公司提高了准入门槛，聚焦进度款条件较好项目，从源头提高项目效益，实现强质提效。2025年，公司归母净利润实现扭亏为盈，毛利率提升6.14个百分点至16.44%，经营质量显著改善。
市场布局方面，公司实施“深耕省内大本营、扎根外埠重点区域、突破海外市场”的三轮驱动战略，全国化布局取得实质性进展。2025年，公司省外新签合同额达10.92亿元，占全年新签合同总额的26%，区域结构更趋均衡。海外市场方面，公司成功签约沙特、迪拜等项目，国际化布局实现突破。
展望未来，随着城市更新进入高质量推进新阶段，公司有望持续巩固区域优势，推动传统业务从规模扩张向价值增长转变。
风险提示：目前公司新业务整体规模占上市公司比例较小，订单转化为收入尚需时间，具体进展请关注公司定期报告。公司前述关于子公司未来业务发展的表述不代表对投资者的实际利益承诺，敬请广大投资者注意投资风险。

	关于本次活动是否涉及应披露重大信息的说明
	本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

	日期
	2026年07月22日



