
证券代码： 603690                             证券简称：至纯科技
上海至纯洁净系统科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                     
	投资者关系活动类别

	√ 特定对象调研         □ 分析师会议
□ 媒体采访             √ 业绩说明会
□ 新闻发布会           □ 路演活动
□ 现场参观             √ 券商策略会
□ 其他 （SEMICON展会）

	参与机构
	PNB、Tundra Fonder、LyGH Capital、Maybank IB、HTI、HSBC、
IKARIA、Pinpoint、UG
申万菱信基金、宝盈基金、博时基金、平安基金、兴合基金、华夏基金、华兴新经济基金、广发证券、长江证券、中信建投证券、国泰君安证券、浙商证券、东北证券、西南证券、西部证券、华西证券、华福证券、华创证券、国信证券、首创证券、东证资管、汇丰晋信基金、安联基金、华富基金、中银基金、兴银基金、长盛基金、信达澳银基金、农银人寿、钦沐资管、盘京投资、中金资管、新华资产、东证资管

	时间
	[bookmark: _GoBack]2026年4月至8月

	地点
	现场会议、线上会议

	上市公司接待人员姓名
	董事长蒋渊、独立董事颜恩点、财务总监丁炯、董秘任慕华、证代张娟

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、 交流的主要问题及回复概要
1. 公司目前业绩承压的原因具体是什么？
答：公司目前业绩承压的主要原因为部分项目进度及交付情况未达到收入确认的标准，收入规模有所下滑，期间费用、成本及投入有所增长。

2. 公司将从哪些方面强化盈利与现金流管理、改善经营性现金流水平？
答：公司上市以来，经营性现金流入随着收入增长，下游用户的质量极高。公司经营性现金流主要受战略投入的影响。经过前期高强度的研发投入、产能建设和长交期备库，加上订单饱满，公司经营性现金流一直处于承压态势。管理层将资源配置的优先级向核心业务和现金回报明确的领域倾斜，更审慎评估新增资本开支项目的投入产出周期。在回款管理方面，公司将在维持与核心客户战略合作关系的前提下，加强应收账款的全过程管理，加大回款与业绩挂钩的考核力度，缩短回款周期，提升资金周转效率，为企业的稳健运营提供更充裕的流动性保障。

3. 请问公司计划通过哪些具体管理举措完善治理经营体系、防范经营风险？
答：公司将持续在公司治理、经营和管理的层面做好系统建设工作。工作将落实在围绕企业战略主线完善与优化组织架构，加强健全内控管理体系，以用户为中心优化业务流程和资源配置，实现稳健经营、提高经营效益、防范化解风险、确保健康发展。通过制度化、流程化的管理手段，加强组织能力建设，更加警惕外部干扰，为经营保驾护航，为股东创造可持续的长期价值。

4. 公司近年来持续保持高强度研发投入，能否介绍一下近年研发投入的整体规模、主要投向，以及这些投入带来的实际效果？
答：公司近年来研发投入从2017年的0.13亿元跃升至2025年的3.5亿元，过去五年累计研发投入超过16亿元，主要用于先进制程设备的研发以及核心供应链研发。高强度的研发投入确保了公司在集成电路领域主营业务相关的技术上能够响应并支持到国内晶圆厂的工艺升级需求。公司产品能力上目前是国内在湿法设备工艺覆盖最全的，公司正努力尽快上量。

5. 公司下一阶段整体经营发展的核心思路与主要方向是什么？
答：2026年年度公司重点任务聚焦三大方向：一是推动高阶清洗设备的放量，实现从客户验证向规模化交付的关键跃迁；二是全面加强应收账款回收与经营性现金流管理，改善财务结构的健康度；三是推进存量资产提效，提升资源配置效率与投入产出比。

6. 公司在电子材料及专业服务、电子大宗气体领域有哪些布局成果与业务进展？
答：公司持续加速电子大宗气体领域布局，国内首座完全国产化、适配12英寸晶圆28纳米制程及更先进制程的半导体级大宗气体供应工厂稳定运行，打破国际厂商垄断，实现该制程国内自主大宗气站零突破。第二座大宗气站已投入运营并开始供气，后续将随客户产能释放带来稳定运营收入。同期电子材料及服务收入同比增长超过100%。同时公司TGM、TCM驻厂服务有序推进，可为晶圆厂提供气体、化学品综合配套服务，腔体部件清洗业务已通过客户验证并逐步放量。

7. 公司控股子公司至纯精密气体2025年的融资情况、战略合作意义以及对大宗气体业务带来哪些赋能？
答：2025年至纯精密气体完成多轮融资，通过多轮融资引入梅塞尔中国、西海产投、正和共创、浙江国创、浦东智能智造基金、尚颀基金等优质投资者，以资本赋能加速电子大宗气体业务的产业化进程，累计获得融资6.25亿元，注册资本由1.38亿元增至1.67亿元。此次融资引入了全球工业气体巨头梅塞尔集团旗下的梅塞尔中国作为战略投资者，其不仅出资5,000万元，还与公司达成了战略合作协议，将在电子气体核心技术、全球供应链管理等方面输出成熟经验，尤其在气源保障如氦气等方面加强了能力，与公司的本土化服务能力、技术落地优势形成互补。资本的注入将显著增强至纯精密气体的资金实力，为其承接更多大型项目、深化技术研发、加速产能扩张提供坚实保障。公司正以"资本+产业"的双轮驱动模式，加速抢占电子大宗气体这一核心赛道，为国内晶圆厂提供更高纯度、更稳定、更具性价比的气体供应服务，进一步巩固公司在半导体关键材料领域的市场地位。

8. 公司后续将如何避免同类会计差错再次发生？
答：公司将持续完善财务内控体系，严格执行企业会计准则及监管要求，强化会计核算与信息披露管理，加强业务与财务协同及专业培训，建立常态化复核与监督机制，全面提升财务治理水平。

9. 相比上一年度，目前公司在供应链和产能爬坡上做了哪些针对性改进？
答：公司始终高度重视产能建设与供应链管理，目前产能提升已完成，且通过持续推动在地化供应链建设，核心部件国产化率已较高，基本实现自主可控。公司将持续推进战略业务聚焦，优化资源配置，努力提升高阶湿法设备订单与交付。

10. 您好，年报亏损的一个重要原因是涉及跨国诉讼的单项计提。请问这部分坏账准备是否有转回的可能？
答：该事项公司已取得上海国际仲裁委员会的裁决，交易对方应退还相关款项，但由于涉及跨国执行，具体执行结果尚具有不确定性。

11. 公司2025年因交付问题导致亏损，虽然我们看到一季度末存货或合同负债有所变化，但一季报依然亏损。能否具体拆解一下，目前在手订单中有多少亿元已通过客户验证并具备收入确认条件？
答：公司在手订单为往年新增订单中尚未交付的部分及当年度新增订单，2025年度公司新增订单25.34亿元，2026年一季度订单19.77亿元。收入确认将体现在公司后续的定期报告中，请关注公司后续公告。
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