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上海柏楚电子科技股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                   编号：2026-001
	投资者关系活动类别

	☑特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 

	参与单位名称及人数
	施罗德投资管理（香港）有限公司、施罗德投资管理有限公司、鹏华基金管理有限公司、国联安基金管理有限公司、华安基金管理有限公司、博时基金管理有限公司、南方基金管理股份有限公司、申万宏源集团股份有限公司、中信证券股份有限公司、中信建投证券股份有限公司、中国中金财富证券有限公司Auerbach Grayson、Fidelity、FountainCap、Franklin Templeton、Point72 Hong Kong Limited、Grand Alliance Asset ManagementLimited等140家机构，共计167人次。

	时间
	2026年8月18日 下午14:00-15:00

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：周荇
证券事务代表：周志禹

	投资者关系活动主要内容介绍

	交流的主要内容：
第一部分：公司2026年半年度业绩基本情况介绍
答：半年来，公司实现营业收入127,825.01万元，较上年同期增加17,477.23万元，同比增长15.84%；归属于上市公司股东的净利润为78,715.03万元，较上年同期增加14,703.37万元，同比增长22.97%；归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润为71,359.95万元，较上年同期增加11,994.34万元，同比增加20.20%。
平面业务上半年实现收入约7.07亿元，是公司占比最高的收入来源；管材解决方案业务上半年实现收入约2.8亿元，为第二大收入板块；三维解决方案业务上半年实现收入约3500万元；其余收入归属于其他业务板块，合计实现收入约合2.56亿元。
第二部分：提问与回答环节
1、切割业务未来增量方向有哪些？
答：切割业务持续关注细分领域实际需求的深度挖掘，近年来已在小管类产品与重工类产品取得较好的成效，也通过联合设备集成商共同打造了高速机这样的现象级爆款设备，公司后续将持续聚焦细分行业，以期实现技术与产品的再突破，力争打造出更多适配细分场景的行业爆款产品。
2、切割业务当前市场份额是否稳固？如何实现持续提升？
答：当前切割业务整体市场份额稳固，后续持续提升份额的核心路径主要有三点：一是输出更丰富的行业解决方案，覆盖更多细分应用场景的需求；二是持续发挥软硬一体化的技术优势，打造更多产品力领先的爆款产品；三是持续挖掘船舶等当前渗透率、覆盖率仍处于上升期的行业，不断扩宽整体业务的市场空间。
3、请介绍智能焊接产品的均价，应用行业分布与出海情况。
答：智能焊接产品的型号比较丰富，并且不同型号的产品售价存在明显差异（比如船舶类与建筑钢结构类），因此以当前业务的产品均价作为分析依据的意义不大。
上半年智能焊接业务的收入结构中，建筑钢结构领域的贡献占比约80%，剩余部分收入来自变压器油箱、塔角、船舶、桥梁等其他领域。
现有产品的出口数已占整体销量的三分之一，并且已经覆盖50多个国家和地区。
4、公司人员与组织规划的具体安排如何？
答：上半年新增人员主要分布焊接业务、产线业务及其他平台能力建设。下半年公司将基于整体发展规划，持续正常地推进年度招聘工作。
招聘规划主要是基于公司整体发展战略，结合中长期业务与技术能力建设需求综合制定而来，整体费用有序可控。管理层面，公司近期已完成组织架构调整，并正式导入IPD与大营销管理体系，为管理提效提供体系化支撑，正向促进公司长期发展，并有效匹配人员规模化增长后的管理需求。
5、公司产线业务合作客户与落地规划进展如何？
答：目前船舶方向已覆盖数十家船厂客户，整线方面主要涉及某内河新能源船舶项目，分段产线则覆盖长三角多家头部客户。除船舶领域外，包括工程机械在内当前其他领域也有相应的需求释放，但公司今年仍将船舶作为核心聚焦方向。产线业务短期以沉淀方案设计与方案交付能力为主，未来仍将以整合后的标准化解决方案输出，从而有效赋能行业客户与各类设备集成商及交付商。

	关于本次活动是否涉及应当披露重大信息的说明
	无。

	日期
	2026年8月18日



