倍加洁集团股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-002
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研
□媒体采访
□新闻发布会
□现场参观
	[bookmark: OLE_LINK1][bookmark: OLE_LINK2]□分析师会议
□业绩说明会
□路演活动
其他（电话会议）

	参与单位名称及人员姓名
	申万菱信基金：游彤煦
耕霁（上海）投资：刘璟欣
东吴证券：邓洁
国海证券：赵兰亭
方正证券：谷寒婷
国泰君安证券：杨柳
浙商证券：褚远熙
国盛证券：萧灵
中信证券：郭韵、卢泉橧
东方财富证券：刘雪莹
华西证券：杜磊
华泰证券：陈蕴晴、施迤涵、刘蕊
长江证券：陈硕旸
上海申银万国证券研究所：庞盈盈
开源证券：程婧雅
广发证券：熊思嘉
国金证券：张宝晨
招商证券：杨蕊菁

	时间
	2026年8月26日（周三）10:00-11:00

	地点
	公司会议室

	上市公司接 待人员姓名
	副总经理、董事会秘书：薛运普
董事、证券事务代表：魏巍
董事、财务总监：嵇玉芳
资金总账科主任：唐飞

	形式
	电话会议

	投资者关系
活动主要内
容介绍
	调研活动首先由公司副总经理、董事会秘书薛运普对公司2026年半年度业绩情况进行介绍，随后回答调研人员的提问，主要交流内容如下：
    一、公司2026年上半年业绩情况
2026年上半年度，公司实现营业收入87,633.96万元,同比增长22.20%；实现归母净利润4,811.36万元，同比增长10.55%。
二、问答交流环节
1、善恩康AKK菌的竞争优势？
[bookmark: _GoBack]答：AKK产品布局早，善恩康是国内行业内较早投入研发AKK菌的企业，2024年10月，善恩康具有自主知识产权的AKK PROBIO菌株获得美国Self-affirmed GRAS认证，2026年5月，AKK PROBIO灭活菌获得美国FDA颁发的NDI（新膳食成分）无异议函，善恩康AKK PROBIO已完成从食品原料（GRAS）到膳食补充剂成分（NDI）的完整合规闭环；产品矩阵丰富，公司拥有500余株AKK菌株，通过打造产品矩阵为客户提供差异化产品；善恩康AKK PROBIO有多项发明专利及临床实验背书，彰显了善恩康的品牌价值和市场竞争力；公司前端通过大客户开发战略持续导入大客户，后端通过工艺研发持续降低成本，不断保持市场竞争力。
2、公司牙刷、湿巾产品均价下降的原因以及未来的趋势？
答：为进一步提升产能利用率，公司主动优化牙刷、湿巾板块的产品结构，适度承接部分低价格带客户订单，由此带来产品销售均价阶段性有所下滑。展望后续，公司持续深化内部降本增效，大力推进精益生产与管理改善项目，通过经营管理效率的提升对冲低价订单带来的压力，确保实现“营业收入力争实现双位数以上的增长，主营业务利润率保持基本稳定”的年度经营目标。
3、牙膏业务增长的原因以及2026年全年的预期？
答：2025年度公司牙膏产品实现收入1.78亿元，2026年上半年牙膏产品实现收入1.03亿元。公司通过持续加强与老客户深度协同，共同开发多款牙膏品类，拓宽业务增长空间；同时持续加大优质大客户开拓力度，部分新开发客户订单已逐步进入放量阶段；此外海外市场实现重要拓展突破，东南亚、南美区域业务布局落地并取得良好进展。公司将持续深耕牙膏品类，不断扩大业务规模，力争该板块在未来为公司整体经营业绩提供稳定增长支撑。
4、公司对越南生产基地项目追加投资的原因？
答：目前一期（湿巾）、二期（牙刷）投资项目已基本建成，为进一步满足客户多元化产品供应需求，充分利用越南工厂现有生产基地资源，公司决定对越南生产基地项目追加三期投资金额（牙线、牙线签）3,500万元人民币。
5、薇美姿上半年的业绩情况以及2026年全年预期如何？
答：薇美姿2026年上半年实现营收139,901.95万元，实现净利润-2,413.48万元，业绩相比2025年同期有所改善。薇美姿是公司的参股公司，公司不参与薇美姿具体的经营决策，但公司会及时了解薇美姿的运营状况并给出合理化建议，以供薇美姿管理层参考。

	关于本次活 动是否涉及 应披露重大 信息的说明
	不涉及。

	附件清单
（如有）
	无。




