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投资者交流活动记录表
	投资者交流
活动类别
	□特定对象调研  □分析师会议  □媒体采访  √业绩说明会  □新闻发布会       □路演活动  □现场参观  √其他（电话会议、线上视频会议等）

	参与单位名称
	易方达基金、嘉实基金、博时基金、交银施罗德基金、银华基金、汇丰晋信基金、光大保德信基金、国投瑞银基金、摩根士丹利基金、民生加银基金、东吴基金、泓德基金、鹏扬基金、德邦基金、宝盈基金、长盛基金、南华基金、中信证券、中信建投、中金公司、华泰证券、国泰海通证券、广发证券、光大证券、国信证券、东方证券、长江证券、中泰证券、兴业证券、天风证券、浙商证券、华西证券、西南证券、方正证券、开源证券、华创证券、东北证券、国金证券、长城证券、国投证券、华福证券、华源证券、上海证券、国新证券、东亚前海证券、瑞银证券、摩根大通证券（中国）、汇丰前海证券、高盛（亚洲）、摩根士丹利、摩根大通、美国银行、花旗环球金融亚洲、瑞穗证券亚洲、野村证券、麦格理资本、富瑞金融、中信里昂证券、招银国际、建银国际、凯基证券亚洲、盛博香港、汇丰银行、Point72、Schonfeld、UBS Switzerland、UG Investment Advisers、Acuity Knowledge Partners、Conning Asia Pacific、群益证券投信、立格资本、华泰资产、平安资产管理、中国人寿养老保险、英大保险资管、睿郡资产、红杉资本等200余家机构。

	公司接待人员
	董事长 虞仁荣
副总经理 王崧
董事、全球业务高级副总裁 吴晓东
财务总监 徐兴
董事会秘书 任冰

	时间
	2026年8月24日

	地点
	电话会议、线上会议

	交流内容
	公司2026年半年度总体经营情况
2026年上半年，全球半导体产业在人工智能技术的深层驱动下步入结构性升级周期。人工智能应用重心从云端大模型训练向终端侧推理及物理世界交互延伸，算力持续下沉至边缘侧，多模态感知能力已成为智能终端的基础配置。下游应用端呈现显著变化。公司紧抓人工智能带动视觉感知需求升级的产业机遇，持续深化技术创新与成果转化，丰富高端应用场景产品序列，依托多元化客户结构，核心业务保持稳健。
2026年上半年，公司实现营业收入140.25亿元，与上年同期基本持平。其中半导体设计业务实现收入106.71亿元，占主营业务收入的76.17%，较上年同期减少7.79%；半导体代理销售业务实现收入32.63亿元，占主营业务收入的23.29%，受AI产业链需求上行驱动，同比大幅增长41.01%。代理销售业务收入占比的提升，使得公司综合毛利率较上年同期减少1.70个百分点。分季度看，第二季度实现营业收入76.11亿元，环比增长18.65%，公司经营情况逐季改善。
从业务板块细分来看，图像传感器解决方案实现收入92.54亿元，占主营业务收入66.05%，同比减少10.55%；模拟解决方案实现收入8.98亿元，占主营业务收入6.41%，同比增加17.09%；显示解决方案实现收入5.19亿元，占主营业务收入3.70%，同比增长12.94%。
在下游市场方面，汽车市场受全球及国内终端销量波动和客户阶段性备货节奏调整影响，汽车图像传感器收入31.59亿元，同比下降16.64%，但智能化长期趋势向好；新兴市场表现强劲，合计收入17.26亿元，同比增长47.12%，其中专业影像终端12.87亿元（同比增长53.36%）、机器视觉与机器人2.10亿元（同比增长71.15%）、端侧AI 2.30亿元（同比增长8.46%）；医疗市场收入5.09亿元，同比增长14.73%；消费电子市场受存储芯片价格波动影响，下游客户在采购节奏与机型结构上有所调整，实现收入28.36亿元，同比下降30.98%。模拟解决方案业务重心持续向工业、汽车、光通信及AI算力基础设施等高附加值领域演进，其中车载模拟IC收入2.00亿元，占模拟解决方案收入的22.27%，同比增长66.51%，同时公司于2026年上半年完成对成都翌创微电子有限公司的战略控股，公司依托高速模拟设计积累，围绕光通信模拟电芯片方向开展技术研究与产品布局，并实现了对下游客户的量产导入。
费用与利润方面，2026年上半年公司研发费用较上年同期增加1.08亿元，主要系公司持续布局新产品线、更高规格产品流片投入增加所致；汇率波动产生的汇兑损失较上年同期有所增加导致财务费用增加0.64亿元；支柱二全球最低税规则已在全球大规模落地的影响，公司的实际所得税税率有所上升，所得税费用同比增加了1.44亿元。综合影响下，公司实现归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润12.42亿元。
公司2026年第三季度主要经营数据预测
经公司财务部门初步估算，公司预计2026年第三季度实现营业收入75.78亿元至81.30亿元，较上季度变动-0.43%至6.83%；预计毛利率区间为29.35%至30.65%。公司将持续推进业务结构优化，拓展新兴应用场景，推动经营质量稳步提升。

问答环节主要内容
问题一：公司本次半年度报告首次对新兴市场业务进行了细分披露，请介绍该板块的整体经营情况及业务布局思路。
答：随着人工智能技术在终端侧的加速落地，图像传感器的产品定位正由传统影像记录器件向智能终端环境感知的核心器件演进。基于上述判断，公司于本报告期对新兴市场业务进行了进一步细分披露，主要涵盖专业影像终端、机器视觉与机器人、端侧AI三个方向。报告期内，新兴市场业务合计实现收入17.26亿元，较上年同期增长47.12%，占图像传感器业务收入的比重持续提升。该板块下游应用领域覆盖面较广，与客户实际应用需求结合紧密，应用场景由智能手机、汽车向智能影像终端、机器视觉、智能眼镜及具身智能等新兴领域快速拓展，系公司中长期重点培育的业务方向。公司将围绕上述方向持续加大相关领域的研发投入及市场拓展力度。
问题二：请介绍专业影像终端业务的经营情况及后续发展展望。
答：专业影像终端业务下游主要覆盖运动相机、全景相机、航拍无人机、口袋影像及可穿戴影像等终端设备。该类应用对图像传感器的感光面积、像素规格及宽动态性能要求较高，产品规格的提升相应带动单颗产品价值量的提升。公司在宽动态范围、低照度成像及低功耗等方面具备较强的技术积累，已进入行业主要品牌客户的产品体系。2026年上半年，公司图像传感器业务来自专业影像终端实现收入12.87亿元，较上年同期增长53.36%。随着下游终端硬件的持续迭代升级，相关产品的单机价值量仍存在进一步提升空间。
问题三：机器视觉与机器人业务本次系首次单独披露，请介绍该业务的下游应用领域及报告期内进展情况。
答：该业务下游主要涵盖机器视觉、具身智能数据采集及人形机器人等核心方向。2026年上半年，客户对多模态数据采集的需求持续增长，采购形态由单一品类采购逐步向多模态一体化集成方案演进，对硬件在多部位同步视觉感知方面提出更高要求，单套设备对图像传感器的需求数量相应增加。人形机器人视觉方面，下游客户正由原型验证阶段逐步向工程化量产阶段推进，公司已在该方向进行重点投入。2026年上半年公司图像传感器业务来自机器视觉与机器人收入实现2.10亿元，同比增加71.15%，系新兴市场板块中增速较快的业务方向之一。
问题四：请介绍公司在端侧AI相关应用领域的进展情况，以及公司对该市场发展节奏的判断。
答：随着大模型能力持续向终端侧下沉，智能眼镜、智能可穿戴设备、轻量化机器人及空间感知类硬件等新型端侧AI终端持续涌现。上述终端在定位与建图、手势识别、眼动追踪等功能的实现上均需搭载摄像头模组，对图像传感器的性能提出较高要求。公司已完成相关方向的产品布局，并与主要客户保持紧密沟通。2026年上半年，公司图像传感器业务来自端侧AI终端收入实现2.30亿元，同比增加8.46%。公司看好端侧AI方向的产业发展潜力，将持续跟踪下游终端形态的演进节奏，同步做好技术储备与产能规划。
问题五：请介绍公司在光通信及人工智能算力基础设施领域的业务布局情况。
答：面向AI算力基础设施对高速率、低功耗、高可靠光传输的需求，公司围绕光模块收发端核心模拟器件持续加大研发投入，同时持续迭代硅基液晶空间光调制器及配套驱动控制方案，巩固在波长选择开关核心器件领域的既有技术优势，并向骨干网、城域网及数据中心光交换等应用方向拓展。报告期内，公司完成对成都翌创微电子有限公司的控股收购，进一步补充了数字电源控制等产品能力。
问题六：公司第三季度毛利率预测较上季度有所提升，请分析主要驱动因素。
答：2026年第三季度，凭借在视觉感知领域的技术积淀与持续的产品结构优化，公司展现出较强韧性；伴随智能驾驶、专业影像、机器视觉与机器人等产品线营收占比的持续提升，公司营业收入有望实现有序增长。公司与上游主要合作伙伴保持长期稳定的合作关系，在产能保障及成本控制方面具备较好基础；与此同时，半导体设计业务在智能驾驶及AI相关应用场景的布局不断深化，高端产品份额扩大，带动毛利率环比稳步提升。公司将持续推进业务结构优化，推动整体经营质量稳步提升。
问题七：公司在新兴领域的持续投入是否会对费用端形成压力？未来研发投入方向如何安排？
答：公司在加大新兴领域投入的同时，同步推进研发体系的提质增效，通过优化项目结构，持续提升整体研发效率。总体而言，公司将把更多资源配置至汽车电子、机器视觉与机器人、端侧AI、光通信及人工智能算力基础设施等具备中长期成长空间的业务方向，推动整体经营质量稳步提升。



