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上海皓元医药股份有限公司

股票代码：688131                                                                                股票简称：皓元医药

转债代码：118051                                                                                转债简称：皓元转债

上海皓元医药股份有限公司
投资者关系活动记录表

（2026年8月27日-28日）

	投资者关系活动类别
	(特定对象调研            (分析师会议

(媒体采访                    (业绩说明会

(新闻发布会                (路演活动

(现场参观                    (其他（电话会议）

	参与单位名称
	中金公司、中信建投证券、中信证券、兴业证券、国泰海通证券、东方证券、中泰证券、东吴证券、天风证券、广发证券、开源证券、招商证券、浙商证券、申万宏源证券、西部证券、国联民生证券、平安证券、光大证券、国海证券、国盛证券、东方财富证券、华福证券、方正证券、国投证券、国信证券、东北证券、华创证券、华泰证券、华西证券、华鑫证券、华源证券、汇丰前海证券、山西证券、万和证券、湘财证券、长城国瑞证券、长城证券、爱建证券、财信证券、中国银河证券、中银国际证券、嘉实基金、中欧基金、汇添富基金、富国基金、交银施罗德基金等百余位机构投资者参会

	时间
	2026年8月27日-28日

	会议方式
	通讯方式

	上市公司接待人员姓名
	董事长兼总经理：郑保富

董事会秘书：沈卫红

财务总监：李敏

内审部负责人：张玉臣

证券事务代表：李文静

	投资者关系活动主要内容介绍
	2026年上半年，公司整体营收及各业务板块具体情况如何？

回答：2026年上半年，公司实现营业收入164,797.43万元，同比增长25.71%，其中境外业务收入69,139.94万元，同比增长23.24%；实现归属于母公司所有者的净利润17,120.04万元，同比增长12.81%。

公司前端生命科学试剂业务营业收入121,190.92万元，同比增长34.03%，占公司主营业务收入比重约74.0%，实现毛利率62.0%。其中，工具化合物和生化试剂业务收入85,844.01万元，同比增长32.8%；分子砌块业务收入35,346.91万元，同比增长37.1%。公司特色原料药和中间体、制剂业务营业收入42,511.86万元，同比增长6.45%，毛利率19.5%。
2026年上半年，公司前端业务增速近35%，请简单介绍下该业务板块营收、盈利向好的主要原因？

回答：公司工具化合物和生化试剂业务处于优势地位并具备较强的国际影响力，是公司业绩增长的第一引擎，也是公司现阶段的利润和现金流中心，持续保持了较高的收入和利润增速，竞争优势稳固。报告期内，工具化合物和生化试剂业务收入85,844.01万元，同比增长32.8%。公司深耕分子砌块业务多年，已建立起高壁垒、种类丰富、结构多样的产品体系，并具备较强的定制研发能力，通过打造全球化商务团队和借鉴工具化合物积累的成功经验、管理模式及市场策略，目前已经形成明显的品牌效应，是公司培育打造的业绩增长“第二引擎”。报告期内，分子砌块业务收入35,346.91万元，同比增长37.1%。

2026年上半年，公司前端业务营收、盈利向好主要系公司一方面全球新药研发投入持续提升，叠加国内科研试剂领域国产替代进程加速，为公司前端业务发展提供了良好的成长空间；另一方面，依托“分子砌块”“工具化合物及生化试剂”双业务引擎协同发力，凭借深厚的合成技术积累持续迭代产品管线、丰富前沿产品储备，通过动态优化产品结构与库存策略，夯实现货供给与定制开发双重竞争力。同时，公司持续优化海内外市场布局与销售策略，持续加大市场开拓力度，通过完善海外区域本土化部署、提升海外商务仓储物流中心和国内前置仓协同效率，以及“直销+经销”的成熟模式构建覆盖全球的销售网络，有效提高客户粘性，持续强化公司核心盈利能力。截至报告期末，使用公司生命科学试剂产品的科研客户在包括Nature、Science、Cell等国际知名期刊在内的学术刊物中，累计发表的文章超83,000篇，公司品牌知名度不断攀升。

请更新下公司上半年存货减值情况？

回答：公司产品包括应用于药物开发前端的生命科学试剂以及药物开发后端的原料药和中间体、制剂。前端业务方面，丰富的产品种类、合成经验以及快速响应能力是公司开展相关业务的核心竞争力所在；后端业务方面，公司主要聚焦于特色原料药、中间体及CMO业务，和创新药CRDMO业务，根据业务需求需要储备一定的药物原料药和中间体。

公司结合自身业务特点及存货的风险特征，制定了严格的存货跌价准备计提政策，分子砌块及中间体、原料药和制剂产品按照资产负债表日成本与可变现净值孰低计量，存货成本高于其可变现净值的，计提存货跌价准备，计入当期损益；工具化合物除按照上述政策计提跌价准备外，基于其成品毛利率高、周转率低的风险特征，进一步按照库龄计提跌价准备。2026年上半年，公司计提资产减值损失（存货跌价准备）8,053.45万元。公司高度重视存货的管理，通过动态优化产品矩阵与库存结构实现周转效率的显著提升。目前前端产品种类数基本处于稳定态势，叠加国际化市场布局的加速推进以及全球供应链调拨体系的不断完善，将进一步提升公司产品周转效率。此外，为了保证产品的库存质量，公司采用三年一次复检的机制，经过复检的产品，其合格率高达90%以上，公司也会加大这部分复检产品在后期转销力度，力争取得更好的营收和利润。公司的存货跌价准备与业务发展阶段相匹配，且对于保障公司未来营业收入的持续增长具有必要性。

4、公司目前在AI技术的应用上有哪些探索？后续的发展方向如何展望？
回答：公司始终聚焦AI制药前沿，围绕“药物研发+AI技术”核心战略，依托自身强大的研发实力和丰富的产业化经验，深度融合自有的高价值海量数据、庞大的分子砌块和工具化合物现货库以及“设计—合成—验证”的全链条能力，构建了“一站式药物筛选平台”，并融合生成式AI技术与算法模型持续突破新药研发关键技术壁垒，着力打造技术领先、具备核心知识产权的专业化AI制药平台。

在技术落地层面，公司整合计算机辅助药物设计（CADD）和人工智能辅助药物设计（AIDD）算法，综合使用分子对接、AI深度学习、分子动力学模拟等方法，通过先进的算法和算力，快速识别潜在的药物候选分子，已搭建集高价值化合物库、技术与服务、MedChemAI智能平台于一体的“一站式药物筛选平台”，灵活支撑新药研发及新适应症探索应用场景。目前，平台已建成生物活性化合物库、类药多样性化合物库等多种高价值化合物库，支撑高通量筛选（HTS）、高内涵筛选（HCS）、虚拟筛选（VS）等业务需求，助力新药研发及新适应症探索；同时依托AI算法提供化合物库定制开发、先导化合物优化、DNA编码化合物库（DEL）合成与筛选等综合服务。其中，MedChemAI智能平台集成化合物库筛选、批量搜索报价、化合物库生成、AI大环分子生成及定制合成等一站式线上服务，为全球研发客户提供智能化、一站式创新药研发解决方案。

在业务层面，公司积极推进数字化与管理智能化建设，致力于构建具备自我进化能力的数字神经中枢，深度赋能业务流程与运营管理，全面提升运行效率与决策精准度。现阶段AI相关配套业务产生的收入规模尚小，暂未达到单独披露的标准，后续相关业务规模达到披露要求时，公司将依规及时对外披露。

面向未来，公司将基于强大的化合物库资源，系统化整合沉淀研发数据资产，健全数据管理与安全防护体系；同步搭建“AI+药物研发”复合型人才梯队，深化产业协同与技术共创，持续迭代升级平台功能与智能算法模型，不断优化化合物筛选效能与精准度。通过技术创新、人才培育、生态协同多维发力，持续释放AI赋能价值，为创新药高质量研发持续赋能，夯实公司在AI制药赛道的核心竞争力。

5、请更新一下目前公司后端在手订单情况？

回答：2026上半年，公司围绕工艺路线优化、国际市场拓展、质量体系建设、效率提升等持续突破，持续夯实后端特色原料药和中间体、制剂业务全周期赋能能力。

公司聚焦重点项目、优势产品精细化管理，以“缩短药物研发周期，提高药物研发效率”为目标，通过加强工艺开发与优化力度，持续深化关键核心技术攻关；持续加速“出海”进程，聚焦海外市场拓展与本地化运营深耕，不断加强商务团队专业能力建设；坚持拓展有特色、有差异、有难度的分子及相关客户，并积极拓展CDMO一体化（从小分子到大分子）订单；同时通过制定精准化营销策略、拓展多元销售渠道等举措，高效对接国内外客户需求，提高客户响应效率，提升全球竞争力。

截至报告期末，公司后端原料药和中间体、制剂业务在手订单金额突破10亿元，同比增长72.6%，其中：小分子在手订单金额8.7亿元，大分子在手订单1.5亿元，公司持续完善合规管控体系，客户审计通过率100%，已全面具备面向全球客户提供商业化、合规化生产交付能力，为后续业绩增长提供强劲动能。
6、请介绍公司ADC CDMO业务的中长期目标和发展战略。

回答：在ADC业务领域，公司构建了以上海、马鞍山、重庆为核心的“三位一体”XDC全方位服务体系，依托丰富的Payload-Linker资源与一体化CRO & CDMO能力，搭建起覆盖“载荷—连接子—载体”的多元技术库及一站式服务平台，已建立多样化Payload-Linker成品库，具备毒素-连接子的合成、质量研究和高活操作经验，可根据客户需求定制抗体类型、灵活承接多元化的偶联项目，提供ADC小分子与大分子一体化协同研发、生产及申报的全流程综合服务，覆盖Payload-Linker开发、抗体发现，到偶联工艺优化、商业化生产的全链条闭环服务体系，高效推动项目从研发向临床、商业化转化，稳固细分赛道领先优势。

近年来，公司ADC项目承接量稳步提升，在手订单规模保持良好趋势。值得一提的是，2026年8月，公司重庆抗体偶联药物CDMO基地启动“皓元医药抗体偶联药物（ADC）CDMO基地项目-抗体制剂扩建项目”，在现有产线基础上扩建抗体蛋白原液、ADC偶联原液及抗体制剂灌装商业化产线，进一步夯实ADC大分子业务产业化增长底座。

未来，该基地将与上海总部创新中心技术平台、安徽马鞍山研发中心ADC高活产线形成高效联动，加速赋能全球合作伙伴实现从临床前到商业化生产的全过程，进一步巩固公司在ADC细分领域的领先地位，驱动公司竞争力的提升。
7、请简述公司未来的发展战略。
回答：公司确立了“产业化、全球化、品牌化”发展战略，始终坚持“一切为了客户，一切源于创新”的服务宗旨，致力于构筑具有皓元特色的全产业链商业模式，全流程赋能药物研发，打造核心技术平台，为客户提供“起始物料—中间体—原料药—制剂”一体化服务，力争在未来成为具有国际竞争力的、世界一流的医药研发和生产服务企业，让药物研发更高效，更快上市，更早惠及人类健康。具体战略包括：提升创新研发驱动力，做深特色技术平台，打造核心技术的竞争壁垒；提升技术团队软实力，构建高层次人才梯队，助推公司高质量发展；提升项目全产业链承接力，延展产品管线，加强纵深布局，一体化高效服务全球客户；提升商务拓展持久力，增强全球化的销售网络，打造极具影响力的品牌；提升前沿领域布局力，加速生物大分子等研发管线的开发，拓展业务边际。

2026年公司将继续围绕“产业化、全球化、品牌化”发展战略，持续深化系统化、专业化、精益化的执行层面战略，以“共进”为主题，推动各项业务协同发展，持续提升核心竞争力，实现高质量可持续发展。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2026年8月27日-28日
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