公司代码：688160                                    公司简称：步科股份

上海步科自动化股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-015
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研     分析师会议
□媒体采访         业绩说明会 
[bookmark: OLE_LINK1]□新闻发布会       □路演活动
□现场参观         □一对一沟通
其他（电话会议）

	参与单位名称
	申万宏源证券、国信证券、国元证券、浙商证券、财信证券、华源证券、长江证券、华福证券自营、长城证券、光大证券、东方证券、方正证券、中信证券、华泰证券、中国银河证券、东北证券、湘财证券、国海证券、西南证券、华创证券、东方财富证券、广发证券、东吴证券、中银基金、东方基金、北京百镕投资、德若私募基金、北京泽铭投资、前海鑫天瑜、鸿运私募基金、轻云谷私募、前海华杉投资、西安敦成投资、鑫融长弘投资、上海顺领资管、沣沛投资、青岛金光紫金、益和源资管、瀚伦私募基金、开宝资管、广州航长投资、尚诚资管、合道资管、泾谷私募、长青藤资管、山东嘉信基金、彼得明奇私募基金、金之灏基金、合众资管、亚太财险、Daiwa Capital Markets Hong Kong Limited、群益国际、建银国际证券、凯基亚洲证券、农业银行、元昊投资、景合投资、渝汇投资等
华创证券策略会
东北证券策略会

	时间
	2026年8月26日 15:00
2026年8月28日 10:00 14:30

	地点
	进门财经
北京嘉里大酒店
北京万达文华酒店

	公司接待人员姓名
	董事长兼总经理 唐咚
董事、副总经理兼财务总监 王石泉
董事会秘书 刘耘
证券事务代表 邵凯真

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、公司2026年上半年度收入结构如何拆分？
答：2026年上半年度，公司实现营业收入44,769.08万元，较上年同期增长44.00%，实现归属于上市公司股东的净利润3,633.49万元，较上年同期增长39.16%。其中，机器人行业实现销售收入24,337.55万元，同比增长62.31%，营收占比54.36%；机器物联网行业收入10,273.55万元，同比增长31.31%，营收占比22.95%；通用自动化行业收入7,316.17万元，同比增长15.59%，营收占比16.34%；医疗影像设备行业销售收入2,647.62万元，同比增长44.29%，营收占比5.91%。

2、公司无框力矩电机出货量和客户进展情况如何？价格是否持续承压？如何看待国内人形机器人硬件尺寸规格是否有收敛趋势？
答：2026年上半年度，无框力矩电机销量11.4万台，同比增长423%，已超去年全年水平。产品价格整体保持稳定，随着部分客户订单量级的提升，会有相应的价格调整。硬件方面，无框力矩电机的规格在逐步收敛，尺寸和型号要求趋同，但核心客户有自己独特的性能和场景要求，定制需求较多。海外客户提出更高要求，如更高工艺度、更小体积、更好散热和更高效率，公司持续投入研发，新一代无框力矩电机预计下半年推出。

3、轴向磁通电机发展情况如何？轴向磁通电机是有铁芯还是无铁芯？无铁芯版本主要用于什么地方？
答：轴向磁通电机是机器人电机行业的重要发展方向，公司已研发投入多年，与头部客户密切合作，目前有铁芯和无铁芯两种形态均在研究开发。轴向磁通电机适合扁平的驱动形态，但力矩效率较低，叠加成本因素，机器人行业大规模使用还需时间。目前，精密仪器等行业利用轴向磁通电机扁平特性，实现极致狭小安装空间，已开始批量落地。

4、研发的氮化镓伺服驱动器进展如何？主要应用于什么位置？
答：公司在氮化镓驱动器方面已开发出多种样品并与客户合作。氮化镓是效率更高的功率器件材料，未来有望替代传统硅材料，实现更高效、小型化的功率驱动。机器人关节希望越小越好、效率越高越好，公司看好氮化镓未来在机器人关节中普遍采用，但当前成本较高，大规模应用需等待技术发展和成本结构变化。

5、常州基地一期产能利用率如何？二期何时投产？下半年人形机器人核心客户订单能见度能否展望到第四季度？
答：常州基地自2025年5月搬入，产能一直处于爬坡期，目前产能趋于饱和。由于电机与集成式伺服产品的销量快速增长，目前产能仍不能完全满足客户需求，公司已在常州租赁新的厂房配合产能提升。公司智能制造生产基地二期项目正处于方案设计阶段，预计2027年底投产。目前人形机器人订单需求旺盛，在产能不足情况下，公司建立了完善的客户准入与评估机制，综合考量客户资信状况及订单商业价值，在保障产能有效利用的前提下，精准匹配并满足核心客户需求。

6、公司在美国、日本、德国等建立了子公司和本土化团队，请问公司长期的全球战略或长期定位是怎样的？
答：除了集成化与体系化，全球化是公司坚定不移的战略方向。步科之所以加速出海，是因为机器人已成为全球智能制造的核心，且物理AI技术正在中、美、欧、日加速落地，公司作为国内机器人核心部件的领军企业，理应顺应趋势，深度参与全球竞争与合作。
在区域布局上，公司精准锚定全球机器人产业的核心枢纽，选择美国旧金山、德国斯图加特、日本名古屋为公司海外子公司的主要经营地。在运营模式上，公司致力于从“产品出海”向“深度本地化与实地化运营”升级。通过在当地组建营销与技术团队，公司实现了与全球头部客户的直接对接与联合研发。
未来，公司会根据海外客户的实际进展和需求，审慎考虑在海外建厂的可行性与具体方案，全面构建具备全球竞争力的国际化运营体系。

7、机器人业务发展及客户需求情况如何？在手订单情况如何？人形机器人方向的订单进展情况如何？
答：2026年上半年度，公司机器人行业实现销售收入24,337.55万元，同比增长62.31%，营收占比54.36%，机器人业务增长较快，下游需求旺盛。目前在手订单充足，公司已租赁场地、购买新设备，以便快速扩产来承接更多的订单需求。公司在人形机器人方向聚焦行业头部客户，与国内大部分头部整机厂商建立了合作关系，海外客户（美国、日本、韩国、欧洲）也在开拓，预计下半年陆续有客户进入批量。

以上交流内容中涉及的公司新技术研发及产品落地受下游需求变化、技术迭代速度、供应链稳定性等因素影响，存在研发进度不及预期、产品市场接受度未达预期的风险，短期内不会对公司经营业绩产生重大影响。公司将持续跟踪行业动态，及时履行信息披露义务，敬请投资者理性投资。

	附件清单
	无

	日期
	2026年8月26 -28日



