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中航重机股份有限公司
投资者关系活动记录表

  编号：2026-003
	投资者关系活动类别
	业绩说明会

	活动主题
	中航重机2026年半年度业绩说明会

	时间
	2026-09-04 - 09:00-10:00

	地点/方式
	上证路演中心 https://roadshow.sseinfo.com
网络文字互动

	参会人员
	董事长：冉兴
独立董事：余波
副总经理、董事会秘书：王志宏
董事、总会计师：石永勇

	投资者关系活动主要内容介绍
	投资者关系活动主要内容
问题1：公司2026H1应收票据17.54亿中商业承兑占比超97%，合同负债较期初骤降65.12%至1.47亿，财务费用同比+97.18%。请问石总：当前下游主机厂客户在新签订单中，现金/银行承兑/商业承兑的支付比例各是多少？2025年国常会清欠专项后，主机厂以现金支付预付款的比例是否提升？公司因持有下游商票而产生的年度贴息/资金占用成本大约多少？请量化说明
答:尊敬的投资者您好！各订单结算方式依照合同约定执行。清欠专项改善了行业整体结算环境，但预付款支付比例仍受具体合同约束。商票对应的贴息与资金占用成本随票据规模、市场利率动态变化。公司持续优化回款结构，强化票据管理，压降资金占用，相关财务信息请以定期报告为准。
问题2：目前的军品定价按照目标成本加成5%，再加上激励。请问在遇到类似此次重要主材钛棒涨价情况，实际成本价偏离目标成本，是否有解决措施？包括向上反馈调整目标成本，或者补价款此类措施？
答:尊敬的投资者您好！针对钛合金原材料上涨，公司正积极通过推进钛合金返回料循环体系建设降低材料成本，增加材料端的控制力，有效缓解材料涨价带来的影响。
问题3：应收账款108.2亿元，已超2025年全年营收，回款周期超一年。军方客户的结算周期是否发生系统性变化？坏账计提是否充分？存货58亿元较2021年增80%，其中原材料、在产、产成品各占多少？是为后续订单备产，还是存在滞销？
答:尊敬的投资者您好！客户结算周期受行业周期影响，未发生系统性变化，公司主要客户整体信用资质良好。公司严格遵循企业会计准则，结合账龄、客户信用风险审慎计提信用减值准备，坏账计提充分。公司存货变化一方面是根据在手订单开展预投备料，保障后续订单交付；另一方面受部分型号交付节奏阶段性影响。公司持续推进存货专项治理，梳理处置呆滞低效库存，降低无效资金占用。公司正全力落实两金压降各项举措，请投资者以公司定期报告为准。
问题4：请问公司材料循环使用，预计何时能实现可回收材料用于航空的循环使用？
答:尊敬的投资者您好！目前公司正在开展钛合金材料循环料的取证工作，材料循环再生产业上半年投产量182吨，累计完成10家供应商准入，初步打通供应链体系。
问题5：公司未来在锻件市场的同行业竞争力是否有积极的提升？请详细说明下公司在同行业的核心竞争力情况以及未来提升方向。
答:尊敬的投资者您好！目前公司核心竞争力主要体现在：一是平台与客户壁垒突出，作为航空工业旗下航空锻铸专业化平台，深度绑定国内航空主机单位，拥有完备资质及AS9100D、NADCAP等国际航空认证，是国内航空锻铸核心配套主体；二是具备锻、铸、热处理、特种检测全链条制造能力，拥有国际最大的250MN等温锻压机，径向轧制力1500T的精密辗环机，国际领先的600MN、500MN模锻生产线、航空智能环锻生产线，国内最大的160MPa热等静压机等一系列先进设备。贵阳产业园打通钛合金返回料循环再生产业化工艺，在材料保供、降本方面形成特色优势；三是多基地产能布局完善，可覆盖大型模锻、环形锻件等多品类产品，能够同时支撑重点型号、商用航空、国际转包配套；四是长期技术积累深厚，持续攻关航空新材料与成形工艺，适配新一代装备研制需求。后续公司将推动新建产线产能爬坡，释放钛合金循环再生工艺价值，持续开展NADCAP工艺扩项；稳固航空主业，做大C919、商发、国际转包业务，拓展燃气轮机等工业锻件，优化业务结构；深化降本增效、两金压降，提升资产运营效率，将产能技术优势转化为经营效益；持续开展前沿工艺技术攻关，巩固技术壁垒。
问题6：安大公司当前的NADCAP、AS9100D等国际认证覆盖哪些工艺与产线？相较同行(航宇）还有哪些缺口？ 商发、国际转包（GE、罗罗、赛峰等）订单的认证周期通常需要多久？预计何时能形成规模化收入？ 民用航空锻件当前收入占比、毛利率及在手订单规模？民用能否有效对冲军品周期性波动？
答:尊敬的投资者您好！安大已取得AS9100D体系认证，NADCAP认证覆盖锻造、热处理、无损检测等特种工艺产线，公司正持续推进NADCAP工艺扩项，完善国际供应链准入资质。商发及GE、罗罗、赛峰等客户准入需完成体系审核、样件试制、多批次验证，整体认证周期较长。目前民用航空锻件收入约占公司总收入的10%，尚不能完全对冲重点型号订单阶段性波动。公司将持续拓展商用、民用业务，优化收入结构，具体情况请以公司公告及定期报告为准。
问题7：2026年上半年，公司扣非归母净利润同比大幅下降75.91%，Q2单季甚至出现亏损。尽管公司积极布局商用航空和燃气轮机，但短期主业盈利能力明显承压。请问管理层下半年在“降本增效”和加速订单落地方面有哪些具体的实质性举措？如何向中小股东证明当前的业绩低谷只是交付节奏延迟，而非行业竞争力的丧失？
答:尊敬的投资者您好！公司是国内航空锻铸领域核心龙头，拥有国际最大的250MN等温锻压机，径向轧制力1500T的精密辗环机，国际领先的600MN、500MN模锻生产线，航空智能环锻生产线，国内最大的160MPa热等静压机等一系列先进设备、高端制造装备以及航空行业高壁垒配套资质，深度绑定国内航空主机单位，国际转包业务持续取得突破，钛合金循环再生等关键工艺实现阶段性落地，公司技术壁垒、核心配套地位并未发生变化。本次业绩承压主要源于重点型号阶段交付节奏调整叠加新产能转固折旧的阶段性影响，下半年公司将落实多项实质性经营举措。订单端，公司紧密对接下游主机客户，跟进重点型号排产，加快在手重点型号锻铸订单验收交付；持续拓展 C919、国际转包业务，争取新增配套份额；推进燃气轮机、散热等新业务客户验证，推动试样向批量供货转化。
问题8：财报显示，公司出售参股公司上大股份股权获得了4.1亿元的非经常性收益，勉强撑起了归母净利润的账面数据。请问公司未来在聚焦主业方面有何长远规划？在剥离非核心资产回笼资金后，是否会考虑加大股份回购或注销力度，以切实提升每股收益（EPS）和股东回报？
答:尊敬的投资者您好！从长远规划来看公司将持续聚焦航空锻铸核心主业：一是巩固航空主业基本盘，充分释放贵阳产业园新建产能，用好钛合金返回料循环再生工艺成果，强化重点型号配套保障，夯实供应链自主可控能力；二是拓展C919大飞机、国际转包业务，做大商用航空业务规模，对冲重点型号订单阶段性波动；三是稳步培育散热、燃气轮机等新业务，推动试样验证向批量供货转化，打造新增长支点；四是持续梳理低效、非核心资产，推动资源向主业集中，优化资产运营质量。同时公司将逐步落实《2026年度“提质增效重回报”行动方案》，牢固树立回报股东理念，优化中长期现金分红机制，年内开展多次现金分红，保持分红连续性、稳定性与可预期性，切实提升投资者回报水平。后续若有股份回购计划，公司将严格履行内部审议程序并及时披露，请以公司公告为准。



