证券代码：603038                                         证券简称：华立股份
东莞市华立实业股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：
	
投资者关系活动类别
	
R特定对象调研	☐分析师会议

☐媒体采访	☐业绩说明会

☐新闻发布会	☐路演活动

R现场参观

☐其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	华泰证券研究所黄颖
东证资管裴政

	时间
	2026年9月16日 14:30-17:30

	地点
	郑州市圃泽西路华立股份中原运营中心

	上市公司接待人员姓名
	证券事务部负责人 于淼

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、 现场参观水厂项目、业务展厅、机房设备等，了解公司情况。
2、问答环节。
（1） 关于公司战略。问：公司目前的战略定位与业务布局情况？
答：公司围绕“深耕主业、布局海外、数智融合、双轮驱动”的战略，形成了“家居建材+智慧水务”双主业驱动格局。
智慧水务业务，紧密锚定国家十五五“六网”建设中“水网”与“地下管网”的市场机遇。以磐石数智化AI水务平台为核心大脑，自主研发生产高通量PVDF超滤膜（首创干化膜丝技术）与撬装化、模块化智慧水厂装备，拥有“膜材料+膜组件+智能装备+智慧水务平台+全周期运维”全产业链交付能力。上半年智慧水务业务收入 2.01 亿元，同比增长67%，毛利率在40%以上，是公司的核心增长极。
装饰建材板块，以饰边条、饰面板产品为核心。通过“虹湾家居平台”推出“现货库存+单件起订（零起订）+今单明发”的线上柔性供应链模式，精准对接存量房旧改与家装焕新需求。装饰建材业务收入近年来年均增速10%以上，是公司的基本盘。
公司今年在跨境并购、与央企基金合作，城市分质供水（即直饮水入户）以及应用前沿科技等方面进行了布局，进一步拓宽渠道资源、创新商业模式。
2026年中报表现：上半年实现营业收入6.73亿元（+26.20%），归母净利润7,603.40万元（+319.74%），扣非净利润大幅增长，业绩拐点初现，展现出强劲的内生增长动能。随着各地水网等建设项目的实施落地，能够持续为智慧水务业务带来增量订单。
（2） 关于收购升辉清洁19%股份。问：公司收购升辉清洁（2521.HK）19%股份的战略考虑与协同效应体现在哪里？
答：年初公司通过境外全资子公司华立（亚洲）实业出资4,750万港元受让升辉清洁19%股权。
升辉清洁拥有的近千个物业、商业综合体、公共空间等服务点位，可为公司的数智化管理解决方案提供数据支撑。公司的净水设备与净水服务方案可借此实现低成本拓客入驻。磐石系统能够助力升辉清洁实现精细化运营与智能化管理。升辉清洁已与深圳清华研究院达成合作、联合成立工业具身智能联合创新中心，未来能够与公司在水务行业AI应用方面产生协同效应。
通过该笔并购，2026年半年度确认非经常性收益（营业外收入）4,134.19万元，大幅增厚公司业绩。
（3）关于与央企基金的合作。问：公司与央企基金合作的赋能作用是什么？
答：供排水与地下管网项目对企业资信及资金实力要求高。公司与央企基金深度合作，可共享国资信用背书，有效降低融资成本，跨越资质门槛。通过与央企基金的合作，拓宽渠道资源，推进智慧水厂装备及膜材料组件产品在重点扶持县域的落地。

	关于本次活动是否涉及应
披露重大信息的说明
	本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2026年9月16日



