证券代码：603194                           证券简称：中力股份
浙江中力机械股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：2026-004
	投资者关系
活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
√现场参观	
√其他 （线上交流）

	参与单位名称
及人员姓名
	国泰基金 陈雨杨
南方基金 邹靖
中国人保资产管理 何逸仕、应巧剑
（按汉字拼音首字母顺序排列）

	时间
	2026年9月15日、2026年9月22日、2026年9月24日

	地点
	浙江∙杭州∙中力股份

	上市公司接待
人员姓名
	董事、董事会秘书、副总经理：廖发培
证券事务代表：吴碧青
IR经理：毛学东


	投资者关系活动主要内容介绍

	1、公司无人叉车业务的进展如何？
答：感谢您的提问。公司把无人叉车作为重点发展方向，在研发和资源投入上都有所倾斜，已推出带举升、高位抓取功能的新品，场景覆盖范围持续扩大，目前物流场景落地已经较为成熟，制造业场景也在快速拓展。无人化市场需求较高，客户通常会先进行单项目试点，验证通过后再逐步扩量。公司已与卡车、家具等行业的头部客户建立了合作，未来合作程度有望不断加深。

2、公司的核心竞争优势有哪些？
答：感谢您的提问。公司的核心竞争优势如下：
1、技术研发与产品创新优势。公司持续锚定“绿色化、智能化、数字化”发展主线，坚持正向研发，围绕客户真实作业场景迭代技术与产品，巩固“手动到电动、内燃到锂电、有人到无人”全谱系产品迭代能力。2026年上半年公司发布一系列新一代智能装备，拓展装卸、拣选等前沿应用场景，推动从物料搬运向数智移动升级。
2、全球化竞争优势。公司延续“全球化经营、本地化管理”战略，持续完善“本地人+中力人+行业人”三角协同本土化团队机制，海外网络、产业合作、品牌建设同步深化。
3、品牌与客户资源优势。经过长期市场沉淀，公司已深度服务国内头部物流、高端制造领域标杆客户，进入顺丰、京东、菜鸟、德邦、宜家、益海嘉里、深圳机场、中兴通讯、本田、大长江等企业供应链，持续获得优秀供应商、技术创新类奖项，客户粘性与复购水平保持良好。
4、成本管控与规模化制造优势。公司坚持全价值链成本管控与集约运营模式，持续放大规模化制造优势。产品前端设计坚持通用化、系列化思路，持续优化平台化零部件复用率，降低多品类研发、物料投入；锂电池、控制器等核心部件自制体系持续优化，进一步强化供应链自主可控能力。生产端持续推进精益生产，光伏发电、电能监控等绿色生产手段深化落地，单位产值能耗维持行业较优水平。
5、循环经济与再制造业务闭环优势。公司持续深化“生产—使用—回收—再制造—再销售/租赁”全生命周期绿色商业模式，循环经济业务竞争优势不断放大。“油改电”存量改造业务持续推广，将存量内燃叉车改造为零排放锂电叉车，践行减碳目标；湖北再制造基地产能充分释放，核心部件再利用比例维持高位。

3、剔除汇兑因素后，公司今年上半年的收入和利润表现如何？
答：感谢您的提问。剔除汇兑损益的影响后，公司2026年上半年收入和利润均保持良好的增长态势，且利润增幅高于收入增幅。

4、公司如何应对汇率波动风险？
答：感谢您的提问。公司存在完善的外汇风险控制制度，对未来可能发生的外汇波动风险进行识别和应对，包括但不限于持续深化多元化市场与生产布局、贸易条款优化、以金融工具（如远期合约）锁定成本或收益，提升公司主动管理汇率波动风险的能力。

5、公司下半年业务发展如何展望？
答：感谢您的提问。公司坚持产品驱动发展、创新引领变革，以电动仓储叉车业务为基本盘，同步推进数智物流业务发展。电动化方面，持续优化锂电叉车产品，扩大高性价比锂电产品覆盖，推动存量设备电动替代；智能化方面，持续完善智能装备产品谱系，迭代三级数智物流解决方案，推动新技术完成产品化落地；全球化方面，公司依托长期积累的本地化运营先发优势，以技术、品牌、本地化服务能力参与全球竞争，同时凭借成熟的海外运营体系与抗风险能力，持续巩固海外市场优势，稳步提升全球市场份额。

6、公司在行业内的市场地位如何？
答：感谢您的提问。国内方面，公司电动仓储叉车（II类+III类）产销量连续13年位居国内第一（数据来源：中国工程机械工业协会工业车辆分会，截至2026年4月23日），电动叉车整体产销量保持行业第一梯队，细分赛道龙头地位持续巩固。全球来看，根据中叉网2025全球叉车供应商Top20榜单，公司排名为第10名，较上年跃升2位，挺进全球叉车制造商前十阵营，成为全球主流物料搬运制造商第一梯队中坚力量。



	附件清单（如有）
	无

	日期
	2026年9月29日



