证券代码：603757                                证券简称：大元泵业

浙江大元泵业股份有限公司
2026年投资者关系活动记录表

编号：2026-005
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研    □分析师会议    □媒体采访
√业绩说明会      □新闻发布会    □路演活动
□现场交流        □电话会议      □其他

	参与单位
	面向全部投资者。

	时间
	2026年9月29日下午13:00-14:00

	地点
	上证路演中心

	公司接待人员
	公司总经理王侣钧、公司董事会秘书黄霖翔、公司财务总监叶晨晨、公司独立董事马贵翔。

	投资者交流主要内容和介绍
	一、预征集问题：
1、你好，请问公司是否拥有服务器机柜内部增压的小型液冷泵？谢谢！
答：尊敬的投资者您好，公司温控产品线已覆盖In-Rack、In-Row等主流方案，功率段从60W覆盖至37kW等功率段，关于具体产品型号及技术参数，请您关注公司定期报告及官方披露信息。新技术路线在行业内整体尚处于早期发展阶段，敬请投资者注意投资风险。
2、你好，请问公司液冷产品主要应用在数据中心散热哪些环节？谢谢！
答：尊敬的投资者您好，公司液冷温控泵产品以屏蔽泵产品为主，能够适配数据中心服务器冷却、储能系统热管理等多个领域，公司产品覆盖In-Rack和In-Row等主流方案，可满足不同散热场景的需求。相关行业仍处于早期阶段，敬请投资者注意投资风险。
3、你好，请问公司液冷产品业务发展有哪些规划？谢谢！
答：尊敬的投资者您好，相关业务的发展规划请您详见公司2026年半年度报告的相关内容。相关行业仍处于早期阶段，敬请投资者注意投资风险。
4、你好，请问公司对于热泵业务有哪些发展规划？谢谢！
答：尊敬的投资者您好，依托多年持续的研发投入与市场打磨，公司已形成多功率段、多场景热泵专用屏蔽泵体系，可匹配差异化系统需求。公司将持续关注欧洲市场动态，深化该领域的技术布局与产品迭代，同步优化海内外渠道布局与服务网络，积极对冲物流成本波动与区域市场环境变化，紧抓行业结构性增长机遇，稳步扩大市场份额。但市场发展受宏观经济、能源政策、地缘政治等多重因素影响，请投资者予以关注。
5、你好，请问公司液冷产品在手订单多少？交付周期多久？谢谢！	答：尊敬的投资者您好，订单属于公司日常经营信息，公司严格按照信息披露规则履行披露义务，相关业务进展请以公司在指定信披媒体披露的定期报告及公告为准。关于交付周期，不同产品根据客户要求及批量程度周期略有差距。公司新业务与下游发展密切相关，行业及产业发展的波动风险也请投资者予以关注。
6、你好，请问公司最近增资子公司是出于什么样的考虑？谢谢！	答：尊敬的投资者您好，公司于2026年9月10日召开第四届董事会第十七次会议，审议通过了《关于对全资子公司增加注册资本的议案》，拟对全资子公司安徽新沪屏蔽泵有限责任公司增加注册资本27,700万元，增资完成后其注册资本将由10,000万元增加至37,700万元，公司仍持有其100%股权。本次增资系基于安徽新沪海外业务发展的需要，旨在增强子公司在客户端的影响力和竞争力，促进业务发展，资金来源为公司自有资金。本次增资不会导致公司合并报表范围发生变更，不会对公司财务状况、主营业务及持续经营能力产生不利影响。具体情况请您详见公司于2026年9月11日披露的相关公告。
7、你好，请问公司液冷产品在同行业产品中的优势有哪些？在业务拓展中如何发挥这些优势的？谢谢！
答：尊敬的投资者您好，公司液冷温控泵产品以屏蔽泵产品为主，核心优势在于屏蔽技术。屏蔽泵产品具有多方面的突出优点：一是免维护，最长可运行3-5年无需常规维护；二是无泄漏，全密封屏蔽设计避免介质外泄风险；三是低噪音，运行更加安静；四是体积小，更有助客户优化设备布局。在业务拓展中，公司凭借在屏蔽泵领域的技术积累，与客户在相关应用方面的交流较为顺畅，获得了客户的一定认可，目前已与多个海內外重点温控厂商进行对接。相关行业仍处于早期阶段，业务对收入贡献小，敬请投资者注意投资风险。
8、你好，请问公司对于传统业务将采取哪些措施促进增长？
答：尊敬的投资者您好，面对传统业务的挑战，公司将采取以下措施促进增长：一是持续丰富产品形态，加快产品和技术朝节能、高效、智能化、数字化方向升级；二是逆势加大销售端布局，通过推动海外销服体系建设、深化渠道建设及展会宣传等措施，持续提升产品市场覆盖度与品牌影响力。三是强化预算执行与经营管控，在已搭建的预算管理体系基础上，重点强化执行管控与费用偏差纠偏，持续围绕费用管控、工艺优化、能耗管控、物流成本等环节挖掘降本增效空间。
9、你好，请问公司液冷产品是否有出货至北美？谢谢！
答：尊敬的投资者您好，公司产品主要作为零部件交付给温控厂商，由温控厂商完成系统集成后，再根据其自身业务布局和客户需求确定终端市场。公司新业务与下游发展密切相关，行业及产业发展的波动风险也请投资者予以关注。
二、文字互动：
1、你好，请问公司在培育新业务的同时，如何确保传统业务的稳定？谢谢！
答：尊敬的投资者您好，公司货币资金较为充足，为多线业务共同发展提供了资金保障。在培育新业务的同时，公司将通过以下措施稳定传统业务：一是推动产品向节能、高效、智能化升级，巩固传统业务市场份额；二是优化国内渠道下沉和海外销服体系，提升品牌影响力及服务能力；三是加强供应链与成本管控，保持经营质量。
2、你好，请问公司在原材料成本控制方面做了哪些措施？谢谢！	答：尊敬的投资者您好，公司主要原材料包括铸铁件、漆包线、硅钢片、铜件、铝件等，直接材料占生产成本比重较高。公司主要通过以下措施控制原材料成本：一是优化采购策略与库存管理，平滑大宗原材料价格波动影响；二是推动核心原材料集中采购，优化供应商结构；三是持续推进产线自动化、精益化改造，降本增效；四是完善采购管理体系，提升供应链协同与成本管控能力。
3、你好，请问公司工业泵已在哪些领域得到应用？应用情况怎么样？哪些领域可能成为新的业务增长点？谢谢！
答：尊敬的投资者您好，公司工业泵以化工屏蔽泵为主，主要应用于石油炼化、制冷、制氢、核电等领域。面对行业下行周期，公司一方面将加大存量市场的售后服务及配件业务拓展力度，挖掘存量设备运维需求；另一方面将积极布局内需国产替代及新材料等新型化工市场，重点关注海外市场机遇，拓展增量订单来源，多措并举缓解该板块的下行压力。
4、你好，请问公司布局了哪些液冷产品？这些产品优势是什么？谢谢！
答：尊敬的投资者您好，公司液冷温控泵产品主要下游应用场景包括新能源汽车、储能、风电、数据中心等场景；公司液冷温控泵产品以屏蔽泵产品为主，核心优势在于屏蔽技术。屏蔽泵特点如下：一是免维护，最长可运行3-5年无需常规维护；二是无泄漏，全密封屏蔽设计避免介质外泄风险；三是低噪音，运行更加安静；四是体积小，更有助客户优化设备布局。
5、你好，请问公司在数据中心液冷领域有怎样的布局？进度如何？谢谢！
答：尊敬的投资者您好，公司相关产品线已覆盖In-Rack、In-Row等主流方案，功率段从60W覆盖至37kW，具体业务进展请详见公司2026年半年度报告，相关行业仍处于早期阶段，公司新业务与下游发展密切相关，行业及产业发展的波动风险也请投资者予以关注。
6、公司上半年毛利下滑的主要原因是什么？
答：尊敬的投资者您好，2026年半年度公司毛利的下滑的主要原因包括：（1）大宗材料涨价导致成本明显增加，显著挤压利润空间；（2）受汇率波动影响，公司本期汇兑损失同比明显增加；（3）新增厂区及设备后折旧摊销增加。公司将通过费用管控、优化供应链管理、提升生产效率等方式积极应对成本端压力，努力推动公司稳定发展。
7、请问上半年折旧对公司利润的影响有多大
答：尊敬的投资者您好，2026年上半年公司累计计提折旧约4178万元，同比去年增加约890万元。
8、你好，请问公司和哪些国内外温控厂商有合作？谢谢！
答：尊敬的投资者您好，具体相关业务覆盖对接的客户情况请详见公司2026年半年度报告，相关行业仍处于早期阶段，公司新业务与下游发展密切相关，行业及产业发展的波动风险也请投资者予以关注。

	附件清单
（如有）
	无

	整理日期
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