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洛阳建龙微纳新材料股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-006

投资者关系活动

类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 ☑路演活动

□现场参观 □电话会议

参与单位名称
平安养老、广发基金、华泰资产、松熙私募、华安证券、华西证券、

农银汇理基金、国海富兰克林基金

时间 2026年 9月 10日-9月 24日

地点 上海、洛阳

上市公司接待人

员姓名
董事会秘书：高倜

投资者关系活动主要内容

本次交流的主要内容：

本次交流主要就公司 2026年半年度经营情况、分子筛产品的应用领域、重点产品

进展及公司未来发展战略等内容与投资者进行了沟通交流。

本次互动交流主要问题如下：

问题 1：请介绍下公司 2026年半年度经营情况

回复：2026年上半年，公司紧密围绕“持续改进、行稳致远”的经营方针，在巩固

传统分子筛吸附剂业务的同时积极开发新领域新产品，稳步推进向新材料及技术服务

领域的产业延伸。报告期内，公司实现营业收入 39,275.83万元，同比增长 3.88%；实

现净利润 3,767.36万元，同比下降 22.61%。报告期内，公司整体经营稳中向好，收入

规模与毛利水平持续提升，主营业务盈利能力保持稳定；净利润同比下降主要受可转



债利息费用化、上年同期信用减值损失冲回抬高基数及参股公司阶段性亏损等因素影

响，不影响公司主营业务盈利能力的持续改善。

问题 2：公司 2026年上半年综合毛利率较上年同期提升 0.34个百分点至 31.84%，

盈利质量改善主要来自哪些方面？

回复：2026 年上半年，公司综合毛利率为 31.84%，较上年同期提高 0.34 个百分

点，主要得益于产品结构优化、高附加值产品比重增加，带动整体盈利水平改善。具体

举措包括：一是延续主动减少分子筛原粉外销的经营策略，将更多原粉转为自用生产

成型分子筛，优化整体毛利结构，符合公司提升高附加值产品比重的长期方向；二是生

命健康、气体分离、吸附干燥等板块持续推进产品迭代开发与差异化布局，更新迭代产

品逐步替代传统型号，主力产品市占率和盈利能力稳步提升；三是以泰国建龙为支点

深化国际市场布局，产品矩阵持续丰富，海外业务多元化格局初步形成。公司将持续深

耕传统应用场景的高端化、差异化需求，进一步提升盈利质量。

问题 3：公司股票已触发“建龙转债”转股价格向下修正条款，但董事会决定本次

不下修，主要考虑是什么？

回复：截至 2026年 9 月 21 日，公司股票已出现连续三十个交易日中至少有十五

个交易日的收盘价低于当期转股价格的 85%（即 60.70元/股）的情形，已触发“建龙

转债”转股价格向下修正条款。鉴于公司股价受宏观经济、市场环境等诸多因素影响，

董事会综合考虑公司的实际情况及对公司未来发展的信心和内在价值的判断，决定本

次不向下修正转股价格；同时，在未来三个月内（即自本次触发修正条件的次一交易日

2026年 9月 22日至 2026年 12月 21日），如再次触发“建龙转债”转股价格向下修

正条件，亦不提出向下修正方案。下一触发转股价格修正条件的期间从 2026年 12月

22日重新起算，若届时再次触发，公司董事会将再次召开会议决定是否行使“建龙转

债”转股价格向下修正权利。目前“建龙转债”当期转股价格为 71.41元/股，转股期为

2023年 9月 14日至 2029年 3月 7日。

问题 4：公司生命健康、气体分离等传统板块上半年经营表现如何？产品结构有何

变化？

回复：公司在巩固气体分离、医用制氧、吸附干燥等传统分子筛吸附剂领域优势的



同时，积极开发新赛道新产品新市场，稳步推进由材料制造商向技术服务商的转型升

级。2026年上半年，公司生命健康板块延续良好发展态势，气体分离与吸附干燥板块

保持稳健，新兴应用领域产品逐步放量，产品结构持续优化。国内市场方面，公司紧抓

内需回稳机遇，凭借在技术、产能、客户结构等方面的优势，继续夯实主业基本盘；海

外市场方面，公司以泰国建龙为支点，深化东南亚、中亚、美洲、欧洲等国际市场布局，

销售与服务网络进一步完善，海外业务保持稳健增长。2026年下半年，公司将持续加

大对重点行业客户的服务深度，深耕气体分离、生命健康、石油化工、能源化工等传统

应用场景的高端化、差异化需求，进一步提升主力产品的市占率和盈利能力。

问题 5：公司的国际化产能布局是怎样的？泰国基地发挥了什么作用？

回复：公司深入实施“国际化战略”，统筹洛阳总部、泰国子公司两大生产基地的

产能布局，优化生产调度，提高产能利用率，大力开拓市场，由“技巧型营销”转向“技

术型营销”，较好地实现了国内国际双轮驱动发展格局。海外市场方面，公司以泰国建

龙为支点，深化东南亚、中亚、美洲、欧洲等国际市场布局，销售与服务网络进一步完

善，海外业务保持稳健增长。2026年下半年，公司将继续发挥泰国建龙在产能协同、

区域辐射等方面的综合优势，推进本土化服务体系建设，提升客户黏性与交付能力。

问题 6：公司提出了从材料制造商向技术服务商转型，目前的转型路径和落地抓手

是什么？

回复：公司稳步推进由材料制造商向技术服务商的转型升级，转型的核心路径是以

分子筛材料技术为锚点，向新材料及技术服务领域作产业延伸。一方面，公司着力提升

产品的技术服务属性，围绕气体分离、生命健康、石油化工、能源化工等重点行业客户

的高端化、差异化需求，探索提供“材料＋工艺”的综合解决方案，以技术型营销替代

单一产品供应；另一方面，公司在可持续航空燃料（SAF）、碳捕集、对二甲苯（PX）

分离等新兴市场及应用场景打造高性能产品解决方案，通过与下游客户建设工业示范

装置、联合开展长周期评价等方式，推动产品从工业侧线评价向规模化应用迈进，在实

现进口替代的同时形成技术服务能力。

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明

本次交流活动不涉及应披露重大信息。沟通过程中，公司与投资者

进行了充分交流与沟通，严格按照有关制度规定，不涉及未公开重

大信息泄露等情况。口头交流内容表述可能存在误差，如与正式公



告内容冲突，请以正式公告披露内容为准。


