证券代码：605089                                     证券简称：味知香
苏州市味知香食品股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2026-006
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            √业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
√电话会议
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位
	瀚石基金及业绩说明会线上投资者

	时间
	2026年9月

	地点
	线上

	上市公司接待
人员姓名
	董事会秘书王甜甜
证券事务代表曹铭楚

	投资者关系活动 主要内容介绍

	一、问题互动交流
 1、问：加盟门店数量有所减少，下半年加盟渠道有哪些改善措施？
答：公司推出系统性的老店帮扶升级计划，从门店形象到运营能力进行全方位改造。一方面会对老店的门头设计、店内装修环境、商品陈列布局以及产品结构做针对性优化调整，适配当下消费者的消费偏好。另一方面，公司为门店搭载O2O线上经营渠道，同时对门店店主开展运营培训，引导店主自主拍摄短视频、开展直播、营销活动等，拓宽门店获客途径。公司还专门组建内部抖音团队，开展线上直播；同时邀约本地达人到店探店引流，为门店导入公域流量，另外搭建门店对应的社区运营体系，维护私域客户，多措并举拉动单店客流与实际转化。后续公司将持续进行门店店效提升工作，同时推进城市合伙人的实际落地转化，为渠道增长带来新的动力。
2、问：本次中期分红比例很高，公司未来中长期分红政策是否会保持较高比例？
答：公司自上市以来始终保持连续、稳定的现金分红政策，致力于为投资者带来长期、稳定的投资回报，切实增强投资者的获得感。未来，公司将继续坚持稳健的分红政策，在兼顾公司发展阶段与长远发展需求的前提下，持续与全体股东共享企业发展成果。
3、问：牛肉类产品占比较高，原材料价格波动大，公司有哪些锁价、对冲手段平抑成本波动？
答：今年以来，面对部分原材料价格变化，在采购端，公司会提前和上游供应商锁价备货，并且会持续开展滚动锁价操作，使得公司实际采购成本具备一定优势，对冲原料涨价带来的压力。在生产端，持续推进设备更新与工艺技改，通过生产流程优化，有效降低生产环节损耗并提高生产效率。同时公司着力打造柔性供应链合作模式，通过上下游协同联动，优化采购成本。
4、问：公司在提升投资价值、回报股东方面有哪些具体举措？
答：公司将投资者回报融入日常经营，多年来现金分红保持连续稳定，2025年度向全体股东派发现金红利49,183,181.28元（含税），2026年中期拟每10股派2.80元，向全体股东拟派发现金红利38,253,585.44元（含税）。公司扎实做好信息披露与投资者关系管理，上证e互动回复率100%，定期召开业绩说明会，不定期召开投资者交流会，加强市场沟通，传递公司价值。公司将持续做好经营管理、完善投资者回报机制。
5、问：请问上半年公司毛利率改善的主要原因是什么？
答：公司围绕“降本增效”的目标，重点采取了以下措施：一、在生产制造端持续推进设备更新与工艺技改，优化生产流程；二、公司优化采购模式，通过提前与上游供应商锁价备货等方式，与上下游协同联动优化采购成本，对冲原料涨价带来的压力。
6、问：公司上半年团餐业务表现如何，发展团餐业务有哪些优势？
答：团餐业务是现阶段公司批发渠道内部增长突出的板块。公司团餐团队深入洞察客户痛点，能够满足团餐客户对价格稳定、品质一致、交付及时等要求，凭借自身优势和下游客户建立长期可持续的合作关系。公司团餐业务目前已覆盖江浙多个区域并稳步向外拓展，赛道空间广阔，公司将持续深耕。
7、问：公司来自于华中、华北和西南的收入增速较好，是否在战略上倾向于这几个地区加速拓展？物流运输如何解决？
答：华东是公司较早发展的区域，业务体量占比较高，且华东区域经济活跃、消费水平较高，整体市场空间和消费潜力较大，是公司重要的核心市场和基本盘。华中、华北、西南等外围区域增速较好，主要是公司在业务拓展的过程中，结合不同区域的消费特点和渠道结构，深挖当地消费需求所带来的结果。同时，不同区域收入基数和发展阶段不同，增速表现也会存在一定差异，未来公司也将继续推动各个区域实现有质量、可持续的增长。物流方面，公司目前仍以自有物流冷链运输为主。若未来区域业务量达到一定规模，为提升供应时效、优化成本，公司不排除在当地建厂的可能。

	附件清单（如有）
	无


