证券代码：688787                                  证券简称：海天瑞声
北京海天瑞声科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-011
	投资者关系活动类别

	[bookmark: OLE_LINK13]□特定对象调研        □分析师会议
[bookmark: OLE_LINK163]□媒体采访            √业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            □电话会议
□其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	参加业绩说明会的投资者

	会议时间
	2026年10月9日

	会议地点
	上证路演中心 https://roadshow.sseinfo.com
网络文字互动

	上市公司接待人员姓名
	董事、总经理：李科
董事、副总经理、财务负责人：吕思遥
董事会秘书：张哲
独立董事：杨柳

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、151*****096问海天瑞声董事、总经理李科：李总好，定增批文已取得，想请教发行时间窗口和投资者接触节奏？另外大模型训练数据需求的持续性，以及海外收入的增长预期如何？会后希望向您请教资本规划。
董事、总经理李科答:尊敬的投资者，您好：
截止目前，公司不存在您说的“定增”情形。
AI产业对于训练数据的需求不是阶段性现象，而是伴随AI产业从“技术突破”迈向“规模化落地”的长期结构性趋势。当前行业正从预训练向“后训练+垂类适配”延伸，对高质量、场景化、多模态数据的需求密度和复杂度都在提升，高质量语料的稀缺性反而在加剧。我们在具身智能、自动驾驶等方向的布局，正是对这一趋势的主动响应。
海外方面，公司持续维护海外客户、拓展海外相关业务机会，并始终重视全球化交付能力的建设，东南亚数据交付基地已进入稳定运营阶段，为服务国际客户提供了产能支撑。具体收入、资本规划情况请以公司后续定期报告、以及相关公开披露信息为准。
2、153*****705问海天瑞声董事、副总经理、财务负责人吕思遥：看到 2026 半年报公司收入实现较快增长，想了解支撑这一轮收入增长的核心驱动是什么
董事、副总经理、财务负责人吕思遥答:尊敬的投资者：您好，收入增长主要是因为全球多模态大模型持续迭代落地，AI 应用场景加速商业化，公司传统数据服务与新兴平台类业务实现同步增长。一方面，伴随视觉大模型在文生视频、智能驾驶等方向快速落地，计算机视觉相关训练数据需求旺盛，带动公司计算机视觉业务增长；智能语音业务则受益于国内模型企业全球化布局、人机交互体验升级趋势，多语种语音识别、多音色多情感语音合成类数据订单带动智能语音需求持续扩容，公司依托长期积累的数据生产与质量管控能力，持续承接国内外头部科技企业的训练数据需求。另一方面，在《可信数据空间发展行动计划（2024—2028年）》等政策指引与市场需求共振下，公司ToG可信数据空间业务取得里程碑式突破。在2025年市场试点基础上，公司依托深厚的数据技术壁垒与成熟的数据服务落地能力，与国家级数据标注试点城市达 成深度合作，输出全栈式可信数据空间综合解决方案，助力地方构建安全可控、合规流通的数据 要素基础设施，推动区域数据资源资产化、价值化落地。
3、186*****155问海天瑞声董事、总经理李科：请问李总站在产业实操角度，当前数据价值流通各个环节，最主要的痛点和堵点有哪些？
董事、总经理李科答:尊敬的投资者，您好：
数据价值流通中主要的痛点和堵点如下：
（1）数据产权确权难
数据所有权、使用权等权属界定模糊，产权不明晰导致企业不敢触碰灰色地带数据，易引发纠纷。中央虽已出台产权顶层设计，但具体制度尚未落地。
（2）定价机制缺失
数据价值评估缺乏共性标准，定价权归属不明确，买卖双方难以达成合理价格，尤其非标数据的场景价值动态匹配仍是难题。
（3）数据孤岛与流通壁垒
大量数据分散在不同主体手中，跨行业、跨领域的数据融合存在隐形壁垒，无法有效打通。公共数据占比超75%，但开放利用不足。
（4）安全合规顾虑
数据持有方普遍存在合规焦虑、安全焦虑和价值焦虑，担心触碰监管红线、原始数据泄露或数据被低价使用。法律层面重安全规制、轻流通促进。
（5）技术能力制约
部分场景数据需求现有技术（人工标注、人机协同、自动化处理等）无法满足，隐私计算、区块链等技术与实际场景融合深度有待加强。
4、183*****012问海天瑞声董事、总经理李科：从公司业务实践视角，数据要素产业完整的商业化路径是怎样的？
董事、总经理李科答:尊敬的投资者：您好，数据要素产业的商业化路径主要通过三类主体协同实现：
一是数据交易所，提供合规保障、标准建设、生态培育等综合服务，推动数据产品流通交易。二是数据流通服务平台企业，聚焦行业领域，围绕产业链、生态链以价值共创方式促进数据流通利用。三是数据商，负责开发数据产品和服务，建设高质量数据集，深度挖掘场景价值。
从价值转化链条看，数据需经过要素化→资源化→产品化→资产化→资本化的完整路径，最终通过数据资产入表、质押融资、证券化等方式实现商业价值变现。
5、173*****756问海天瑞声董事会秘书张哲：公司布局具身智能数据业务，和同行相比，核心竞争优势体现在哪些方面？
董事会秘书张哲答:尊敬的投资者：您好，具身智能业务领域，公司优势体现在以下三个方面：
（1）硬件理解+驾驭壁垒：通过头部主流本体厂商合作经验，深度理解本体硬件性能特性、负载逻辑与异构适配要点，可快速解决硬件高故障率与稳定性问题；已在北京运营首个具身智能数据训练场，依托百台机器人实现高效数据产出。
（2）模型理解与落地壁垒：核心团队拥有大模型开发等资深背景，懂模型更懂数据；数据体系精准对齐机器人大脑训练范式，提供具备高泛化能力的数据解决方案，支撑具身大脑模型训练。
（3）综合数据工程化壁垒：不仅具备全球化数据采集与低成本交付资源；同时，自研的AI自动化标注平台与实时算法质检，兼顾低成本与专家级质量

	附件清单（如有）
	

	日期
	2026年10月9日



