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投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别
	业绩说明会

	活动主题
	技源集团2026年半年度业绩说明会

	时间
	2026-10-15 15:00-16:00

	地点/方式
	上证路演中心 https://roadshow.sseinfo.com
网络文字互动

	参会人员
	董事长：周京石
董事、总经理：龙玲
职工董事、财务总监、董事会秘书：汪燕
独立董事：李国范

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、139*****462问技源集团职工董事、财务总监、董事会秘书汪燕：在国内保健食品、膳食补充剂市场有哪些具体的拓展规划？
答：
尊敬的投资者：您好。感谢您的提问。
公司看好国内市场的发展空间和增长潜力。从终端消费者需求来看，与社会老龄化、体重管理等相关的营养健康需求持续增长，公司也将相应加大以肌肉健康、行动力健康等营养补充剂解决方案为代表的业务拓展力度。从客户开发与服务来看，除营养补充剂品牌客户外，公司还将积极开发和服务食品饮料类品牌客户，挖掘功能性食品领域及其他能够将公司的创新能力、解决方案与食品饮料产品相结合的市场机会。
在个性化精准营养方面，国内市场是公司的主要目标市场之一。2026年，公司个性化精准营养业务正式迈入全球商业化元年。目前，该业务已覆盖美国、澳大利亚及中国国内市场。报告期内，公司已完成上述三个市场专属生产线的部署，各市场均有一条生产线建成并投入运营，标志着公司个性化精准营养业务已初步形成覆盖三大市场的全球交付能力。
2、139*****462问技源集团职工董事、财务总监、董事会秘书汪燕：上半年公司营收、净利润同比下滑，主要受海外需求和汇兑损失拖累，请问管理层对北美、欧洲主要客户下半年的订单回暖有怎样的判断？
答：
尊敬的投资者：您好。感谢您的提问。
2026年1-6月，公司实现营业收入51,475.78万元，同比减少8.57%，净利润7,403.69万元，同比减少24.60%。分季度看，2026年第二季度实现营业收入27,467.81万元，较第一季度环比增长14.41%。分产品大类看，营养原料销售收入为36,682.68万元，同比减少6.02%；营养制剂销售收入为14,722.86万元，同比减少14.13%。
报告期内，某北美客户备货节奏的变化是导致氨糖和硫酸软骨素销售收入同比下降的重要原因。但从整个美洲区域来看，剔除由公司总部直管的两家客户后，来自其他美洲区域客户的销售收入同比实现较大幅度增长。其中，北美仍是全球营养补充剂市场的桥头堡和风向标，与公司的发展战略和竞争优势契合度较高，公司对在北美市场的发展前景抱有信心。
报告期内营养制剂业务的收入波动主要集中于欧洲市场。一方面，受部分北欧客户自身经营因素影响，相关营养制剂销售收入同比有所下降；另一方面，部分欧洲客户及其相关业务与公司未来战略方向的契合度较低，公司已主动逐步减少资源投入，以推动业务结构向更高质量方向转型。欧洲业务尽管短期业绩承压，但更具战略价值且可规模化的业务基础正在逐步构建。商机管道开发取得积极进展，正在推进的产品管线涵盖肌酸咀嚼片及糖果类产品、高端镁解决方案、FZZR电解质概念产品、优化原料，以及面向临床定位的肌肉健康解决方案。其中多个项目正与大型消费品牌、制药企业、合同制造商及知名运动营养公司合作推进。
3、139*****462问技源集团职工董事、财务总监、董事会秘书汪燕： 制剂业务目前收入占比还不高，公司制剂产能建设进度如何？
答：
尊敬的投资者：您好。感谢您的提问。
在营养制剂板块，公司具备主流剂型与微泡腾片、吸管等创新剂型的规模化生产能力，并持续强化配方、口感、包装等综合研发能力，为客户提供从全案开发到生产交付的一站式服务。
公司制剂业务当前正处于战略转型升级的关键阶段，这一进程是公司构建营养补充剂解决方案创新体系与商业化平台战略的重要组成部分。转型升级的重点工作围绕三个维度展开：一是对业务体系、运营流程及组织团队进行系统性重组与再造，以提升整体运行效率；二是优化资源配置机制，强化科学决策，同时确保所开发的创新解决方案具备良好的可复制性，以支撑规模化推广；三是加快全球化、高效率的生产制造与供应链网络建设，为各主要市场客户提供更具竞争力的服务保障。
2026年上半年，在全球生产制造布局方面，公司的澳大利亚新制造工厂已建设完成，该工厂的生产能力涵盖多种剂型。国内制剂工厂的产能扩充升级和位于美国、泰国的新制造工厂建设正有序推进。随着上述产能的陆续建成投产，公司将具备向更广阔市场输出创新制剂解决方案的能力，为全球化业务拓展提供有力支撑。



