公司代码：688160                                    公司简称：步科股份

上海步科自动化股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-017
	投资者关系活动类别
	特定对象调研     □分析师会议
□媒体采访         □业绩说明会 
[bookmark: OLE_LINK1]□新闻发布会       □路演活动
现场参观         □一对一沟通
其他（电话会议）

	参与单位名称
	BNP Paribas、J.P. Morgan Asset Management‌、Galvanize Climate Solutions、T. Rowe Price、Jarislowsky Fraser、法巴证券
凯基证券、野村投信

	时间
	2026年10月12日 10:00
2026年10月13日 15:00

	地点
	上海市自由贸易试验区申江路5709号、秋月路26号3幢北侧三楼
腾讯会议

	公司接待人员姓名
	董事会秘书 刘耘
证券事务代表 邵凯真

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、从当前产业落地视角来看，人形机器人与非人形机器人在工业等实际场景中的应用的情况如何？
答：目前人形机器人与非人形机器人在工业等实际场景中的应用整体仍处于转化初期，落地场景较多集中在展示表演、科研教育及数据采集等非核心生产环节。
其中，轮式移动机器人因结构相对简单、稳定性强、部署效率高，已成为工业场景中落地较快、成熟度较高的产品形态。人形机器人方面，主流产品形态正日趋多元，逐步从传统双足构型向非双足构型的具身智能机器人演进，并非局限于传统双足人形外观。

2、公司电机和伺服模组等产品需通过客户项目认证，与客户合作时，认证周期通常需要多久？公司在认证上有什么技术优势？
答：不同客户的认证周期存在差异，部分客户认证周期相对较短，海外客户的认证周期相对较长；单电机产品的认证周期通常快于模组产品。
机器人领域产品迭代速度较快，客户认证对企业的研发能力及资源配置能力要求较高，需要企业具备持续快速响应客户技术需求的能力。公司以产品竞争优势、团队迭代创新能力与服务优势相结合，与客户建立了稳定的合作关系。

3、随着机器人行业竞争愈发激烈，公司的护城河具体体现在哪些方面？
答：公司的竞争优势主要体现在以下几个方面：一是产品布局完整。公司在机器人领域的产品线较为齐备完善，能够覆盖客户的全线产品需求，客户可在公司完成一站式选型与服务；二是客户口碑与合作粘性强。众多客户与公司的合作历史超过10年，公司是客户在机器人解决方案方面的首选合作供应商；三是战略聚焦机器人方向，与客户开展联合创新。公司愿意在客户较为重要的产品方向上开展联合创新，为客户投入研发资源并提供定制化支持，公司的投入有助于客户形成面向终端客户的竞争优势。
总体而言，公司的竞争优势是产品布局、客户口碑与战略投入相结合的综合体现。

4、随着机器人行业发展，公司在生产及交付能力上有何规划或部署？
答：公司持续关注机器人行业发展动态，已结合行业趋势对生产及交付能力做出长远部署，主要从生产工艺、人才团队与生产基地三个方面协同推进。
生产工艺方面，公司持续推动生产工艺优化，通过工艺能力的迭代提升适应大批量生产要求，稳步提升生产效率与产品一致性，保障产品交付质量；人才团队方面，公司面向全球范围招聘优秀人才，重点充实研发、营销及技术服务团队，打造更为优秀及专业的团队，为业务快速发展提供人才支撑；生产基地方面，公司智能制造生产基地二期项目目前处于方案设计阶段，预计2027年底投产；在二期投产前，公司将根据订单及客户需求情况，通过租赁厂房等方式灵活补充产能。
整体来看，公司将从技术、人才、硬件等多方面协同推进，稳步提升生产及交付能力，保障客户订单的及时交付，满足客户需求。

以上交流内容中涉及的公司新技术研发及产品落地受下游需求变化、技术迭代速度、供应链稳定性等因素影响，存在研发进度不及预期、产品市场接受度未达预期的风险，短期内不会对公司经营业绩产生重大影响。公司将持续跟踪行业动态，及时履行信息披露义务，敬请投资者理性投资。

	附件清单
	无

	日期
	2026年10月12-13日



