证券代码：688828                           证券简称：国仪公司
国仪量子技术（合肥）股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-004
	投资者关系活动类别

	☑特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
☑现场参观□电话会议
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位
	国盛证券、西部证券、农银汇理基金、恒越基金、银华基金、东方财富、上银基金、喜世润投资、民生证券、泰康资产

	会议时间
	2026年10月14日、15日

	会议地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	副总经理：李建民
董事会秘书：苏静东
证券事务代表：曹伟

	投资者关系活动主要内容介绍
	公司主要从事量子精密测量、量子计算及高端科学仪器产品的研发、生产和销售，业务布局正逐步形成量子精密测量、量子计算和高端科学仪器三大板块。其中，高端科学仪器板块涵盖电子显微镜、物性分析、随钻测量等产品和业务。公司围绕基础科研、半导体、生命科学、新能源、先进材料及能源勘探等应用场景推进产品研发和市场拓展。
问题1：公司当前业务重点是什么，近年来收入增长主要来自哪些方面？
答：公司重点业务涵盖量子精密测量、量子计算和高端科学仪器。根据公司已披露数据，2023—2025年度公司主营业务收入分别为38,950.64万元、48,375.42万元和66,265.71万元；同期量子信息技术与自旋共振、电子显微镜业务收入复合增长率分别为23.99%和78.07%，是收入增长的重要来源。公司将结合市场需求，持续推进半导体检测、生命科学、先进材料等领域的产品研发与市场拓展。

问题2：公司电子显微镜有哪些主要产品和应用，竞争力如何？
答：公司电子显微镜产品主要包括扫描电镜、场发射扫描电镜、高速扫描电镜和双束电镜，代表性产品包括SEM2000/SEM3000、SEM4000/SEM5000、HEM6000以及DB500、DB550、DB600等。公司掌握电子枪、高压电源、电子光学、真空系统和聚焦离子束等相关技术，具备电子显微镜整机研发、生产、调试和应用服务能力。产品可应用于半导体失效分析、材料科学和工艺诊断、芯片结构表征、微纳加工、新能源电池、生物医药及先进制造等场景。

问题3：半导体行业对公司双束电镜等产品的需求如何，具体客户和订单情况能否介绍？
答：半导体领域对电子显微镜的需求主要来自失效分析、芯片截面制备、工艺诊断、微纳加工及良率提升等环节，因产线建设、制程演进、设备更新和验证进度等多重因素产生采购需求。公司持续推进半导体应用场景的产品研发、客户验证和市场拓展。公司相关的客户名称、订单数量、采购份额、价格及交付计划等经营信息，以公司正式发布内容为准，建议关注后续进展。

问题4：公司双束电镜的产能和交付能力如何，订单增长是否会受到产能限制？
答：公司将根据市场需求持续完善电子显微镜的制造、装配、调试和交付能力，并通过提升核心部件自研自制能力、优化供应链协同和生产调试效率等方式，增强产品交付保障。设备交付和收入确认通常受产品配置、生产调试、客户现场条件及安装验收进度等因素影响。具体客户订单、具体产能和交付计划，以公司后续正式披露信息为准。

问题5：公司电子显微镜核心部件自研自制情况如何，未来毛利率怎么看？
答：公司围绕电子枪、高压电源、电子光学、真空腔室及聚焦离子束等关键环节持续开展技术研发和工程化应用，核心部件具备自主研发或自制能力，标准化程度较高的通用部件则结合供应链情况采购。核心部件自研自制、产品结构优化、规模效应和生产效率提升，有助于增强成本管理能力。公司毛利率受产品结构、原材料及零部件成本、研发投入、市场竞争、交付和售后服务等多因素影响，具体变化以公司定期报告披露为准。

问题6：公司量子精密测量产品的商业化及应用拓展情况如何？
答：公司已形成基于NV色心技术路径的量子精密测量产品布局，包括扫描NV探针显微镜、宽场NV显微镜、量子钻石单自旋谱仪等，相关产品主要服务于极弱磁场测量、磁学成像等场景。此外，公司在持续推进量子精密测量技术在电网、芯片、新能源电池、先进材料和生命科学等应用方向的验证与拓展，打通行业应用“最后一公里”。

问题7：公司离子阱量子计算业务处于什么阶段，未来如何投入？
答：公司量子计算产品主要采用离子阱技术路线，代表性产品包括离子阱量子计算机ION I等，目前已实现离子阱量子计算机商业化交付；目前已交付产品代表性指标包括可操控离子数2—12、单比特门保真度不低于99.97%、双比特门保真度不低于99.7%、相干时间大于100ms。量子计算目前仍处于多技术路线并行和早期商业化阶段，公司将围绕系统工程化、量子比特操控能力、整机性能和应用示范持续开展研发，相关业务规模及未来收入受技术进展和市场培育影响。

问题8：公司海外市场拓展和客户服务能力如何？
答：公司持续推进国际化市场拓展，电子顺磁共振波谱仪、电子显微镜等产品已销往欧洲、北美、东南亚等地区并形成海外客户案例；根据公司已披露信息，按终端客户口径，2025年海外收入占比超过10%。公司通过代理商渠道、应用中心、样板点及技术服务等方式提升海外市场覆盖和客户响应能力，并根据不同区域的客户需求持续完善服务体系。海外业务受市场竞争、贸易政策、客户认证和服务网络建设等因素影响，具体经营情况以公司定期报告披露为准。

问题9：公司客户结构和长期增长来源如何理解？
答：公司客户主要包括高校及科研院所、企业研发实验室和工业质检客户。根据公司已披露信息，公司产品已服务超过80所985/211高校和超过150家科研院所，并覆盖化学与材料、半导体、生物医药、能源勘探、先进制造等应用领域。科学仪器单台设备使用周期相对较长，公司增长来源不仅包括同型号复购，还包括新客户拓展、产品升级、客户交叉销售、工业应用、海外市场以及配件和技术服务等。具体客户采购计划、复购安排及单一客户贡献情况，以公司已披露信息为准。

	关于本次活动是否涉及应当披露重大信息的说明
	本次活动不涉及应当披露重大信息。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2026年10月16日




