证券代码：688088                                               证券简称：虹软科技
虹软科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
              编号：2026-008
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
[bookmark: OLE_LINK2]□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            一对一沟通
其他  电话会议   

	参与单位名称及人员姓名
	92家机构，共143人（详见附件《与会人员清单》）

	时间
	2026年10月27日

	地点
	2026年10月27日：电话会议

	公司接待人员姓名
	董事长、总经理（总裁）：Hui Deng（邓晖）先生
财务总监：韦凯女士
董事会秘书：蒿惠美女士
投资者关系：邓琦女士

	投资者关系活动主要内容介绍
	第一部分、公司2026年前三季度主要财务数据、研发投入情况
[bookmark: OLE_LINK4]（一）2026年前三季度主要财务数据
公司实现营业收入6.51亿元，较上年同期增长3.81%。归属于上市公司股东的净利润9,525.76万元，较上年同期下降32.78%；归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润6,441.25万元，较上年同期下降42.79%。（为支持公司整体战略落地，公司围绕移动智能终端、车载AI两大核心业务以及新兴赛道继续加大了人力投入，本报告期、年初至报告期末职工薪酬、社保费用等相关支出同比增加。）
[bookmark: OLE_LINK1]受存储价格持续上行以及短缺等影响，公司移动智能终端业务，实现营业收入5.12亿元，较上年同期增长0.14%；车载AI视觉业务实现营业收入1.24亿元，较上年同期增长18.23%。
（二）研发投入
公司研发费用3.64亿元，占营业收入比重55.82%，较上年同期增加5,239.25万元。

第二部分、公司主要业务进展
（一）移动智能终端业务
1 智能手机
伴随端侧AI规模化落地与手机智能化迭代升级，公司在移动智能终端赛道已构建完备的技术与产品矩阵，核心能力覆盖计算摄影、计算机视觉、深度学习、视觉大模型及端侧模型轻量化优化。公司自研TurboFusion技术包已实现规模化商用，导入多家主流移动终端品牌。2026年前三季度，公司持续推动TurboFusion系列方案迭代落地，人像、全景深、HDR、超高分辨率、画质增强、星空摄影等升级算法陆续上量，同时多款长焦影像算法成功搭载至品牌中高端机型，持续巩固在移动影像领域的技术商用优势。
2 AI眼镜
2026年前三季度，公司持续推进AI眼镜影像与视觉算法的研发落地，已和多家AI眼镜品牌厂商建立合作，助力多家品牌推出其首款AI眼镜产品，并继续支持客户产品的更新迭代。公司结合客户产品定位、差异化应用场景，输出定制化算法方案，围绕画面质感、智能交互、产业生态共建持续迭代，不断强化AI眼镜影像拍摄与端侧AI交互能力，支撑客户新品快速导入市场。本阶段，客户拓展节奏保持平稳，业务重心聚焦高通平台生态深度适配，多个合作项目已实现量产出货，相关业务收入逐步释放。
3 智能相机
受益于内容创作需求，带动运动相机、便携相机等智能相机向高画质、多场景成像方向升级。公司依托计算摄影切入赛道，已与运动相机等头部客户签约，覆盖人像、基础画质等核心影像模块，相关项目有序推进。

（二）车载AI业务
[bookmark: OLE_LINK5]公司舱内视觉安全业务中，DMS持续依托海内外合规认证优势，为后续法规类安全产品的市场拓展提供有力支撑。前三季度存量客户保持稳定，公司重点发力海外市场的开拓与车型定点获取。舱外辅助驾驶产品：低算力L2级智能驾驶辅助解决方案/一体机南湖产品（SouthLake）定点项目已在核心客户部分车型出货，后续持续迭代以适配法规与海内外落地需求。

（三）智能商拍
[bookmark: _Hlk227607059]PSAI以“应用+一站式AI交付服务”打造全链路AIGC商拍视觉方案，是国内AI时尚视觉赛道第一梯队服务商。业务分层运营：以轻量化工具覆盖中小、腰部电商;以标准化、规模化交付，服务头部时尚品牌。前三季度持续落地女装、童装、运动户外等垂类解决方案，凭借稳定、高品质的交付能力持续沉淀品牌口碑；现已累计服务中小商家30余万家、品牌客户超1000家，品牌客户的渗透与转化持续向好。

（四）具身智能机器人
公司依托自研的计算机视觉技术与ArcMuse多模态大模型搭建“感知—决策—执行”全链路体系，已完成多家主流芯片平台适配，覆盖人形机器人、四足机器狗；产品技术进展方面，持续迭代量产导航方案，推进视觉/多传感器导航研发，全自主导航方案进入试点调试。公司核心视觉算法引擎已量产交付头部客户，且与客户深化合作获取新项目，联合客户持续迭代产品、开展前沿探索中。
风险提示：具身智能机器人系公司前瞻布局领域，目前该领域相关产品尚未形成规模化收入，对公司营收贡献占比极小。具身智能机器人行业整体处于商业化初期，公司在该领域的业务前景与宏观经济增长、产业政策导向、未来相关技术发展等密切相关，存在一定的不确定性及风险，敬请广大投资者注意投资风险，理性决策。

第三部分、提问与回答环节
Q1:SouthLake产品目前进入量产的车型大概有多少？出货的量级大概是多少？
A:南湖产品（SouthLake）已在核心客户的部分车型实现出货，产品将持续迭代优化，以适配海内外法规落地要求。部分原计划第三季度落地的项目，受客户端整车标定及量产排期调整影响，落地节奏有所延后。现阶段还未披露具体量产车型数量与出货规模，有关公司南湖产品出货情况请持续关注公司在上海证券交易所网站刊登的公告。
[bookmark: OLE_LINK7]Q2:公司如何看待物理AI/具身智能数据采集市场的？公司具身智能机器人相关的业务有什么新的进展吗？
A:行业情况及公司定位：物理AI/具身智能是下一阶段AI非常重要的方向，物理世界的数据、三维场景数据和纯互联网图文数据有本质差异，是机器人能够落地的核心基础。但行业也逐步意识到，单纯海量采集原始视频数据并不是唯一解法，具身数据重要的难点之一在于场景、物体、光照、位姿高度异构，数据标注成本极高，真机试错成本昂贵，如何高效构建高质量三维场景数据集、仿真与真实世界的数据闭环、兼顾数据合规与隐私，是行业需要面对的挑战。虹软长期在三维视觉、vSLAM、场景重建领域积累，在项目落地过程中，我们不是做通用大规模数据集采集，而是面向客户的目标场景，在项目迭代中沉淀场景化的视觉感知数据与场景模型，形成仿真数据闭环迭代，服务于算法调优，更加贴近商业化落地的真实场景。
[bookmark: OLE_LINK6]公司具身智能机器人业务最新进展：在具身智能机器人赛道，公司依托计算机视觉与多模态大模型积淀，搭建感知—决策—执行全链条的移动智能技术体系。业务落地层面：核心视觉感知算法引擎已经向头部民用机器人客户量产出货，原有项目持续深化，同时拿到新项目合约。技术研发：持续迭代多传感器融合SLAM方案，在强光、暗光、几何退化场景维持高精度定位；规控算法采用分层架构，对动态障碍物实现百毫秒级响应，适配楼梯、狭窄通道等非结构化复杂环境。全自主导航方案已经进入试点调试阶段。生态适配：已经完成英伟达、英特尔、高通、瑞芯微等主流芯片平台适配，覆盖人形机器人、四足机器狗两大形态，和硬件、传感器厂商联合调试，打通激光雷达、视觉传感器的适配链路。
风险提示：具身智能机器人系公司前瞻布局领域，目前该领域相关产品尚未形成规模化收入，对公司营收贡献占比极小。具身智能机器人行业整体处于商业化初期，公司在该领域的业务前景与宏观经济增长、产业政策导向、未来相关技术发展等密切相关，存在一定的不确定性及风险，敬请广大投资者注意投资风险，理性决策。
Q3:公司公告披露，为支持公司整体战略落地，公司围绕移动智能终端、车载AI两大核心业务以及新兴赛道继续加大了人力投入，本报告期、年初至报告期末职工薪酬、社保费用等相关支出同比增加。预计未来研发投入及人员增长情况如何？
A:本次人力投入增量：移动智能终端是公司基本盘，人员变化不大，常年稳定保持可持续迭代的人员配置，以巩固存量客户与端侧算法产品竞争力；公司车载AI业务围绕智能座舱、舱外智能辅助驾驶、车载视觉等持续补充算法、工程、产品、量产落地团队，其中舱外智能辅助驾驶业务是重点加码方向；商拍、具身智能属于公司前瞻性布局板块，整体人员基数偏低，其中商拍业务团队人员增长较为明显。整体人员投放，匹配中长期产品落地、客户项目定点节奏来安排。未来公司会结合技术升级、订单落地、商业化进展动态调节投入规模。
Q4:今年消费电子终端销售承压，终端整机出货受存储因素拖累明显。在存储价格维持高位、持续影响消费电子行业的背景下，想了解公司对2026全年手机业务收入及2027年经营目标的展望。
A:存储价格高位挤压中低端手机利润，中低端机型出货降幅显著，下游客户对算法内存占用、模型大小、端侧推理效率提出更高的降本要求。公司主要客户销量都存在一定幅度的下降，我们的手机业务也受到一些影响，但公司产品聚焦中高端、旗舰机型，受冲击相对可控。不少客户的中低端机型向中高端机型升级，算力投入会带动影像需求，带来增量。虽然行业出货下行、成本压力大，公司以产品丰富、结构优化、轻量化算法优势及符合市场的销售策略保障盈利质量，预计2026年手机业务有望保持平稳。对于2027年，目前不披露量化目标，有关公司经营目标情况请持续关注公司在上海证券交易所网站刊登的公告。
Q5:前三季度车载业务单车收入较上半年承压，行业整车销量持续走弱、竞争压力突出。请问在当前环境下，公司汽车类产品单价是否存在调整？同时请介绍对明年汽车业务的展望。
A:国内智能汽车赛道竞争高度内卷，公司车载AI业务板块同样也会受到汽车业务客户带来的压力，在这样的环境背景下，公司也对产品销售的策略进行了调整（如强化法规件升级、产品搭配销售等），整体单车价值保持稳定。对于后续新增定点项目，公司将综合研判市场环境、竞争格局与业务策略，力争维持单车价值平稳。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2026年10月27日




附件：《与会人员清单》
	公司名称
	姓名

	UGfund
	samkuo

	汇丰前海证券
	张恒

	广东正圆私募基金
	黎君仪

	华泰证券
	郭雅丽、徐诚伟

	中金公司
	朱镜榆

	北京高信百诺投资
	李广帅

	上海鑫垣私募基金
	史彬

	申万宏源证券
	陈晴华

	财通证券
	王妍丹

	马可波罗中国资产
	鄧咏梅

	华泰保兴基金
	贾沛璋

	安联保险资产
	缪宇环、边鑫

	国金基金
	边广洁、袁正明

	平安基金
	季清斌、吴宗潇、吕丽颖

	创金合信基金
	刘扬、王鑫

	中银基金
	张令泓、裔汶锦

	中邮保险资产
	孟东晖

	富国基金
	于晴、武磊

	华夏理财
	王莎

	工银瑞信基金
	刘伟琳

	兴业证券
	刘璐丹、陈俊哲

	海富通基金
	陈林海

	东方证券
	张开元、李晶玥

	东方基金
	吴昊、高强

	富安达基金
	沈洋、路旭、栾庆帅

	江信基金
	高鹏飞

	山西证券
	薛余来

	工银安盛资产
	牛品

	开源证券
	冯矜男、段怡帆、李苗钰、刘毅、高歌、师正浩、李文静

	南方基金
	李晓光、李金哲、郑勇、蒋秋洁、都逸敏、陈卓、赵俊桦、恽雷

	银河基金
	于嘉馨、王丝语、石磊、盛兆

	中欧基金
	王卓立

	前海开源基金
	梁策、田维、邱杰

	长江养老保险
	邱宏斌

	江苏瑞华投资
	陈浩

	韩国投资信托（Korea Investment Management Co.,Ltd)
	Liu Zhuo Yu

	汇添富基金
	林渌、李超

	申万菱信基金
	许思敏

	华安基金
	胡学森、吴宇扬、花超、陆奔、文康、王春

	浦银理财
	朱梦颉、段菡、苟睿聪

	招银理财
	巩伟

	中银国际证券
	刘航

	深圳市南方汇金投资
	田闯

	华鑫证券
	樊益静

	建信理财
	唐文成

	太平洋资产
	赵麦琪

	信银理财
	王书杰、罗戴熠

	上海恒穗资产
	骆华森

	上海国际信托
	刘白

	圆信永丰基金
	汪萍、罗池婧、陈臣

	华宝兴业基金
	毛文博

	光大保德信基金
	杨文健

	平安大华基金
	神爱前

	天风证券
	王登立、杜玙

	长城基金
	余欢、张坚

	华夏基金
	高翔、史琰鹏、韩霄

	国联基金
	焦阳

	华宝基金
	郑恺

	光大证券
	刘勇

	高毅资产
	张汇韬

	睿远基金
	顾晓彦

	太平资产
	彭丹雪

	国泰君安证券
	李煜

	长信基金
	李泽明、朱松

	兴业基金
	刘体劲

	建信基金
	许晴晖、刘汉思、田元泉

	IDG资本
	郄岩

	红思客资产(北京)
	孙磊

	广东润达私募基金
	赵维卿

	新华基金
	董晨阳

	农银汇理基金
	李芳洲

	东吴人寿保险
	李伟勋

	光大证券资产
	应超

	财通证券资产
	张若谷

	摩根士丹利基金(中国)
	缪东航

	诺安基金
	简牮

	融通基金
	王迪

	信诚基金
	吴昊

	易方达基金
	李凌霄

	银华基金
	李爽

	浙商证券
	陈姗姗

	鹏华基金
	黄润

	中哲能源化工
	姜泽甜

	嘉实基金
	宋阳

	禾其投资
	王祥麒

	上海证券
	张胡学

	华夏东方养老资产
	蔡颖

	中信建投证券
	应瑛

	国金证券
	孟灿

	凯联投资基金
	李肇齐

	度势投资
	顾宝成

	国泰海通证券
	杨林、刘天雅、陈宇婕


注：以上排名不分先后。

