
证券代码：603393                                 证券简称：新天然气
新疆鑫泰天然气股份有限公司投资者关系活动记录表

	投资者关系活动
类别

	[bookmark: OLE_LINK1][bookmark: OLE_LINK2]√特定对象调研□分析师会议
□媒体采访□业绩说明会
□新闻发布会□路演活动
□现场参观	
□其他（路演）

	参与单位名称
	参会投资者名称（排名不分先后）：嘉实基金、富国基金、平安养老保险、GIC新加坡政府投资基金、长江证券、中邮证券、华源证券、东吴证券、华福证券、天风证券、华泰证券、东方证券、易方达基金、鹏华基金、广发基金、南方基金、华安基金、长江养老保险、工银安盛人寿、国寿养老、华宝基金、华富基金、华夏基金、天弘基金、平安基金、银河基金、信达澳亚基金、诺安基金、国泰基金、申万菱信基金、国联基金、长安基金、融通基金、诺德基金、东方基金、上银基金、农银汇理基金、汇丰晋信基金、鑫元基金、创金合信基金、中邮人寿保险、中邮保险资产管理、富安达基金、浦银理财、上海东方证券资产、华泰证券（上海）资产管理、宁银理财、光大保德信基金、海富通基金、泰康资产管理、太平资产管理、太平洋资产管理、摩根士丹利基金管理、阳光资产管理、兴证全球基金、盛熙资本、光大永明资产、上海光大证券资产管理、瑞达基金管理、恒大人寿保险、中银国际证券、华夏理财、玖鹏资产、博远基金、安联资管、上海高毅资产、睿远基金、浙商自营、人保公募、世纪自营、上海贤盛投资、开源自营、山东神光咨询服务、兴业自营、杭银理财、新思哲投资、信银理财、红思客资产管理、恒健控股、姚泾河私募基金、高林资本管理、上海理成资产管理、平安理财、知曜私募基金、江苏瑞华投资、建信基金管理、招银理财、财通资管、上海睿胜私募基金、宁波梅山保税港区麦唯投资合伙、IDG-Arc

	时间
	2026年10月29日

	地点
	电话会议

	上市公司参与人员姓名
	董事会秘书刘东及董事会办公室相关人员

	投资者关系活动主要内容介绍

	公司董事会秘书刘东先生就公司2026年1-9生产经营情况向各位参会人员做了简要介绍，具体如下：
一、公司2026年1-9月生产经营情况
（一）上游天然气勘探生产业务
2026年1-9月，公司实现并表范围内全口径天然气总产量约17.05亿方，较去年同期约18.27亿方，同比减少约6.68%。
潘庄区块：2026年1-9月，实现煤层气总产量约8.08亿方，较上年同期约7.84亿方，增加2400万方，同比增长约3%。实现煤层气总销量约7.80亿方，较上年同期约7.56亿方，同比增长约3%。
2026年1-9月，实现平均销售价格2.31元，较上年同期2.09元，每方气增加0.22元，同比增长约11%。第三季度平均销售价格2.43元，较上年同期2.06元，每方气增加0.37元，同比增长约11%。
马必区块：2026年1-9月，实现煤层气总产量约6.13亿方，较上年同期约7.28亿方，同比减少约16%。实现煤层气总销量约5.88亿方，较上年同期约7.19亿方，同比减少约18%。
2026年1-9月，实现平均销售价格2.60元，较上年同期2.27元，同比增长约15%。第三季度实现平均销售价格为2.90元，较上年同期2.21元，每方气增加0.69元，增长31%，较二季度平均销售价格2.54元，增加0.36元，增长14%。
喀什北区块：2026年1-9月，实现天然气总产量约2.84亿方，较上年同期约3.15亿方，同比减少约10%。实现天然气总销量约2.42亿方，较上年同期约2.71亿方，同比减少约11%。
（二）新疆城燃供应业务
受经济环境及购气价格上涨，集中供暖用气有所下降，2026年1-9月，实现天然气销售量约5.28亿立方米，同比上年5.35亿方降幅1.3%；其中高附加值用户销售量2.88亿方，较上年同期2.82亿立方米，新增销售量约0.06亿方，同比增加约2%。目前，乌市顺价已获批，正在积极推进阜康、库车、焉博、和硕等地区推价、顺价及价格联动工作。
（三）液化及管道业务
目前，管道输配和LNG工厂相继完成了检修工作，在确保安全的基础上，整体运营平稳，实现了扭亏为盈。其中：
1. 山西管道输配业务
截止2026年9月30日，确保了马必、潘庄项目调峰保障，释放管网综合服务价值；聚源安通南北联络线联动国家管网西一线，充分发挥了区域气源互联互通的管输价值。
2. 河南LNG运营业务
作为衔接通豫管道末端和连接终端市场的LNG工厂，助力调节产销平衡，为保障客户用气及优化市场结构提供了有力支持。2026年1-9月，工厂积极打造双气源供给模式，优化气源结构、提升供气弹性；积极对接上游气源，致力推动工厂满负荷生产。
二、重点项目进展情况
目前，公司马必076井区总体开发方案正在山西省备案，即将进入规模化开发阶段；喀什北区块第一指定区优化增产方案己通过咨询中心复审报送中石油审核；甘肃庆阳测试工程已经完成立项正在加快推进测试前的工作；紫金山提储、三塘湖煤炭资源综合开发项目审批有序推进。
潘庄区块：继续落实“老井稳产提效、低老病废井综合治理、推进薄煤层产能释放，拓展开发薄煤层边际资源”等关键措施，首创注气增能技术，引进可控冲击波解堵等技术类增产措施，充分释放产能，保持高效运营。
[bookmark: OLE_LINK8][bookmark: OLE_LINK9]马必区块：一是北区076井区总体开发方案，年初已获中方审议通过，正在山西省加快备案中，将进入规模化开发，076井区建产规模4.5亿方/年，预计1-2年内建成达成，稳产期6年；二是接续MB076井区的MB105井区、MB127井区、MB062井区及NS02井区，正式纳入“马必合作区块三期开发方案”统一规划，已编制完成，计划10月底报批中方审查；三是未探明有利区MB127井区储量报告已经完成储量备案，并纳入马必三期开发井区正在编制开发方案；四是南区薄煤层正在推进勘探提储。
紫金山区块：积极推进勘探提储中深部煤层气和致密气，深层煤层气预计提交探明面积318.4平方公里，探明储量562.91亿立方米，该报告已完成初稿，于近期提交至中石油。2027年，公司将全力加速紫金山区块煤层气先导试验，全力推动储量报告的评审及备案，编制提交煤层气开发方案，并通过“双气合采”及“探采合一”尽快实现一定规模气量的生产和销售。
喀什北区块：第一指定区即阿克莫木气田公司计划通过完善调整开发技术以期提高气藏采出率，进行产量补充，逐步提升产量到预设产能，目前相关审批工作正在加快推进中。同时，公司通过中能控股供股+要约的方式，由持有中能控股29.84%增加至59.15%，提高了公司在阿克莫木气田的权益比例。第二指定区组织专家团队对勘探井部署、地震处理解释、评价方案进行强化研究，并对康苏6井的克拉托构造带进行重新处理解释、优化评价方案。
甘肃地下煤制气项目：公司已获取庆城县发改局下发的测试工程项目备案证书、用地批复手续；勘探工程成果报告初稿编制完成，探明勘查区煤炭资源量，煤层气含量等；完成地面建设工程施工计划进度及图纸会审，地面建设工程正式启动，各项设施设备安装中;完成地下气化专属注气、点火、喷嘴设备的设计、采购，生产监造中;完成地下气化炉CS02井的钻井施工，部署地上装置的建设施工准备工作，编制测试工程点火、运行实施方案，测试前的各项准备工作有序推进。
三塘湖煤炭资源项目：
1. [bookmark: OLE_LINK7]煤矿方面：
目前已完成前期勘探，备案储量18.93亿吨；完成条湖八号矿井及选煤厂的可行性研究报告的编制且通过了中咨公司组织的行业专家评审；目前三塘湖总规修编方案正在和国家发改委进行预沟通，待修编方案获得认可，将开启总规环评的修编及审批，国家发改委也将正式组织三塘湖矿区总规修编的评审及批复事宜，届时公司将加快推进前置审批事项。
2. 煤炭清洁高效利用一体化示范项目：
已完成项目可研编制收口、获得中咨公司评审意见终稿（盖章版）；2026年6月，项目备案材料已上报哈密市发改委并通过初步审核，待自治区发改委有关文件正式出台后依此进行备案。
三、具体交流情况
（一）2026年前三季度公司归母净利润同比下降约21%的主要原因是什么？三季度单季业绩实现较快增长的驱动因素是什么？
答：前三季度净利润同比下降主要有两方面原因：一是非经营性因素，上年同期有地方煤矿补偿款9,700万元、煤层气增值税返还1.85亿元，今年同期无相关收入，合计影响净利润近3亿元；二是经营性因素，马必区块受MB076井区开发审批滞后影响，产量同比下降约1亿方，带来收入端压力。但潘庄、马必区块气价分别同比上涨11%、15%，大幅抵消了产量下滑影响，使得营业收入与上年同期基本持平。
三季度单季业绩同比、环比均实现较快增长，核心驱动是气价上涨的利润弹性在三季度全面体现。三季度公司煤层气平均销售价格环比进一步提升，马必区块三季度均价已达2.9元/方，潘庄区块三季度均价2.43元/方。在无补贴、无增值税返还的情况下，三季度归母净利润仍同比增长34%，环比二季度增长15%，体现了公司主营业务真实的盈利改善能力。
（二）1-9月全口径天然气总产量17.05亿方，同比下降约6.68%，各区块产量表现分化明显，背后的增产与减产逻辑分别是什么？
答：各区块产量分化逻辑清晰：
潘庄区块产量同比增长3%，产销双增，通过老井泄压提产、新井加速排采、低老病废井治理、低能量井负压抽采、薄煤层产能释放等一系列措施，保持日产约300万方左右的高效运营水平。
马必区块产量同比下降约16%，主因是老井自然衰减叠加集输设施检修，同时MB076井区尚未进入大规模投产期，南区10亿方/年设计产能已基本达产，开发效果优于方案设计。
喀什北区块产量同比下降约10%，主因是阿克莫木气田进入自然递减阶段，增产新井部署尚待中石油审批落地，新井投放节奏滞后于老井衰减。
整体来看，产量下滑主要是阶段性的审批节奏问题，而非资源禀赋或开发能力问题，随着MB076井区、喀什北新井等陆续投产，预计明年产量将重回增长轨道。
（三）潘庄、马必两区块煤层气定价机制有何不同？近期气价走势如何？四季度及后续气价展望？
答：两区块定价机制有所不同：马必区块气价按月度调整，由中石油昆仑燃气终端销售，定价参考国际海气价格、国内LNG挂牌价及管道气市场价，兼顾保供需求；潘庄区块销售结构中管道气与LNG各占约一半，管道气主要对接长期大客户以稳定供气，LNG部分参照市场挂牌价结算。
近期气价走势方面，单三季度马必区块实现平均销售价格约2.9元/方，创近年新高；10月截至目前已突破3元/方，11月预计在10月基础上能继续上调约10%；潘庄区块单三季度实现平均销售价格约2.43元/方，四季度预计将随市场行情同步上行。公司判断，受采暖季需求支撑及国际气价传导影响，后续半年国内天然气价格仍有上行空间。
（四）马必区块产量同比有所下滑，主要原因是什么？MB076井区开发方案备案与投产进度如何？投产后对产量提升空间有多大？
答：马必区块2026年1-9月实现煤层气总产量约6.13亿方，同比减少约16%，主要原因是老井自然衰减叠加集输设施检修，以及MB076井区尚未大规模投产。南区10亿方/年产能已基本达产，开发效果优于方案设计，当前产量下滑主要是阶段性现象。
MB076井区总体开发方案今年初已获中方审议通过，目前正在山西省备案，该井区设计年产能4.5亿方，预计1-2年内全面建成，稳产期6年。投产后将直接扭转马必区块当前产量下滑趋势，成为未来1-2年核心增量来源。接续MB076井区的MB105井区、MB127井区、MB062井区及NS02井区，正式纳入“马必合作区块三期开发方案”统一规划，已编制完成，计划10月底报批中方审查，持续为区块产能接续提供保障。
（五）潘庄区块管道气与LNG销售结构调整空间有多大？公司如何把握气价行情优化销售？
答：潘庄区块销售结构调整空间较大。历史上LNG销售比例最高可接近70%；平稳市场环境下，一般维持管道气外销河南约30%、LNG约30%的均衡结构；当前LNG与管道气各占约50%。
公司将持续动态优化销售结构，根据气价行情灵活切换管道气与LNG销售比例。山西聚源安通南北联络线连接国家管网西一线后，实现了潘庄、马必区块"互联互通"，开辟"北上南下"多元销售通路，有力巩固了产销平衡基础，也为销售结构灵活调整提供了基础设施支撑。河南LNG工厂则根据每日市场行情调整外销节奏，依托多元气源采购对冲价格波动风险。
（六）山西聚源安通联络线实现潘庄、马必区块“互联互通”，对两区块产销平衡和销售价值带来了哪些实质提升？
答：山西聚源安通联络线连接西一线后，实现了沁水盆地气源（含潘庄区块）的"互联互通"，核心价值体现在三方面：
一是开辟"北上南下"更多元的销售通路，不再局限于单一销售方向，增强了销售半径和议价能力。
二是实现潘庄、马必两区块资源互补，当某一区块产量波动或检修时，可通过联络线互相调配，有力巩固了山西煤层气产销平衡基础，避免单区块产销失衡。
三是促进销售价格进一步提升。互联互通后，公司可根据不同方向的气价行情灵活调配外输量，将气源导向价格更高的市场，整体提升区块平均售价。
此外，山西管道业务还承担着项目调峰功能，与河南LNG工厂协同，共同保障潘庄、马必区块全产全销。
（七）新疆城燃供应业务销量同比下滑、购气成本持续上涨，下半年盈利改善逻辑是什么？
答：新疆城燃供应业务1-9月销售量5.28亿方，同比下降1.3%，主要受经济环境影响，集中供暖及工业用气需求有所放缓。但高附加值用户销量2.88亿方，同比增长2%，用户结构持续优化。
盈利改善核心依赖顺价机制落地。目前乌鲁木齐市顺价已获批，公司正同步推进阜康、库车、焉博、和硕等地区的推价、顺价及价格联动申报工作，预计下半年逐步落地，通过终端售价传导对冲上游采购成本上涨压力。同时，公司持续拓展高附加值工业用户，优化用户结构，提升城燃板块整体毛利率。
（八）紫金山区块勘探思路有何调整？中深部煤层气储量提交进展如何？
答：紫金山区块在前期勘探认知基础上，已调整为以中深部煤层气勘探为主、兼探致密气的思路，规划勘探提储中深部煤层气和致密气两类资源。旨在同一井区范围内，同时开发中深部煤层气和伴生致密气资源，通过一套井网实现两类气藏的协同开采，提高单井产量和资源利用效率。2027年公司将推动紫金山区块先导试验及开发方案编制，明年力争实现产量突破。
储量进展方面，中深部煤层气预计提交探明储量约562.91亿方，目前已完成储量报告初稿，正加快推进中方内部审核，计划本年内通过评审完成备案。
（九）三塘湖煤炭项目18.93亿吨储量已落实，后续开发模式和资金安排是怎样的？
答：三塘湖项目于2024年11月竞拍成功后，超常规开展详查钻探、勘探钻探、三维地震等工作，煤炭勘探报告已通过自治区评审，落实煤炭资源量18.93亿吨。公司及时抓住"十四五"总规修编时机完成初评，为项目进入"十五五"地方煤矿开发时序奠定了基础。
进入"十五五"规划意味着项目纳入了国家及地方煤炭开发的正式时序，后续产能指标下发后即可启动矿井建设。目前矿井可研已通过专家评审，正推进矿区总规修编审批。
开发模式上，三塘湖煤矿及后续煤化工项目体量较大，公司计划在审批落地后引入战略投资者合作开发，不占用过多自有现金流。
（十）公司分红政策如何规划？资本开支与股东回报如何平衡？
答：公司长期坚持稳定分红战略。2025年因境内外资金归集渠道不畅未能分红，目前境内外利润回流通道已打通，今年已实施中期分红。后续董事会将保持积极分红态度，持续回馈投资者。
[bookmark: _GoBack]资金平衡方面，公司每年归属净现金流有20多亿元，常规气田滚动开发的年资本开支约十几亿元，自有现金流可同时覆盖资本开支和分红需求。对于三塘湖煤矿、煤化工等大额资本开支项目，公司计划在审批落地后引入战略投资者合作开发，不占用过多自有现金流。同时，公司已发行10亿元债务融资工具，其他再融资工具也可择机启动，资金来源渠道充足。
（十一）当前国际气价大幅上涨、国内天然气市场呈现“进口成本高位、区域价差重构、季节性波动放大”格局的背景下，国产煤层气的战略价值如何凸显？“十五五”规划对煤层气行业有哪些政策红利？公司如何依托资源优势把握这一轮能源安全周期，实现盈利的可持续增长？
答：2026年以来，受地缘冲突、关键航道通行受阻等影响，全球天然气供应紧张，国际气价大幅上涨。我国天然气市场运行整体平稳，国内保供气相对稳定，工商业气价区域分化，市场化气量弹性更大。特别是进入2026—2027年度采暖季，国内天然气市场总体呈“进口成本高位、区域价差重构、季节性波动放大”的格局。
在当前国际气价环境下，国内能源结构持续优化，国产非常规气的价值进一步凸显，“十五五”规划将煤层气、瓦斯利用作为能源安全与甲烷控排的重要内容，深层煤层气示范区加快推进。
不同于周期波动剧烈的传统能源产品，煤层气作为清洁替代能源，属于国内重点扶持的非常规清洁能源，政策持续加码煤层气开发利用，需求刚性稳定，公司依托资源优势，未来随着新区块陆续释放产能，公司盈利有望持续。

	风险提示
	    以上如涉及对行业的预测、公司发展战略规划等相关内容，不能视作公司或公司管理层对行业、公司发展或业绩的承诺和保证，敬请广大投资者注意投资风险。
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