北京键凯科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
证券简称：键凯科技           证券代码：688356        编号：2026-03
	

投资者关系活动
类别
	□特定对象调研  □分析师会议
□媒体采访      √业绩说明会
□新闻发布会    □路演活动
□现场参观      □其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称
及人员姓名
	中信证券2人
平安证券2人
国联民生1人
开源证券2人
光大证券2人
申万宏源2人
中信建投1人
浙商医药1人
华创证券1人
招商证券1人
中泰证券2人
东方医药1人
华鑫证券1人
兴业证券1人
天风证券1人
太朴生科私募2人
尚诚资产1人
冲积资产1人
金建投资1人
阳光资产1人
汇升私募1人
红杉资本1人
华夏人寿1人
泰霖投资1人
尚石投资1人
英轩捷信1人
荷荷(北京)私募基金管理有限公司1人
佳岳投资1人
浪石投资1人
鹏华基金1人
瓴仁投资1人
明汯投资1人
东方资管1人
平安基金1人
前海同增私募1人
晓喆私募1人

	时间
	2026年10月30日

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员
姓名
	董事长 赵宣
董事会秘书 陈斌
财务总监 韩磊
证券事务代表 常逸群

	投资者关系活动主要内容介绍
	[bookmark: 2260-1619658689666][bookmark: 5541-1619658977839]一、公司介绍2026年前三季度主要情况
首先，感谢中信、国联民生、开源、浙商、华创、申万、中信建投、光大、招商、中泰、平安、东方证券的分析师朋友组织本次键凯科技2026年三季度业绩说明会。大家好，我是键凯科技的董事会秘书陈斌。
公司于今天正式披露了2026年的三季报。2026年1到9月，公司营业收入2.73亿元，较上年同比增长29.72%；归母净利润2,952.09万元，较上年同比下降27.51%；扣非后归母净利润1,950.29万元，较上年同比下降38.63%。报告期内，公司利润大幅下降，主要原因为上半年公司决定终止聚乙二醇伊立替康小细胞肺癌适应症的三期临床开发研究导致大额计提开发支出减值准备。剔除开发支出减值准备的因素影响，公司报告期内实现归属于上市公司股东的净利润为8,956.58万元，较上年同比增长119.93%。
收入方面，2026年前三季度，公司产品销售收入24,745.42万元，较上年同比增长23.06%。受益于国内药品端客户获批上市的新产品放量销售以及新客户的持续拓展，国内产品销售收入8,982.72万元，同比增长97.91%。国外产品销售收入15,762.70万元，整体与上年基本持平。受客户订单交付节奏影响，海外药品端客户产品销售收入较上年同比下降21.32%，海外医疗器械端客户产品销售收入较上年同比增长29.70%。前三季度公司技术服务收入为2,542.21万元，较上年同期增长179.32%。国内和国际技术服务均较上年同期有所增长，其中国内技术服务收入占比较高，主要受公司收取厦门特宝的销售提成增长以及为国内客户提供聚乙二醇定制开发服务收入增加的综合影响所致。
毛利率方面，公司综合毛利率为72.92%，较上年同期毛利率增加7.75个百分点，综合毛利率稳定提升。上述变化主要受益于总产量增加导致的产品单位成本摊薄。
2026年前三季度，公司研发投入合计4,961.65万元，同比减少26.21%，主要系报告期内公司终止JK-1201I小细胞肺癌的Ⅲ期临床，导致研发投入较上年同期下降。报告期内，公司费用化研发投入金额为4,331.52万元，较上年同比增加22.34%，系报告期内伊立替康两项Ⅱ期临床试验相关的人员、材料和临床投入、mRNA肿瘤疫苗项目临床前研究投入以及其他在研项目及分析方法开发的研发投入增加所致。目前的在研项目中，注射用复合透明质酸钠溶液项目仍在审评过程中；通用型肿瘤治疗性mRNA疫苗研发项目和III型胶原蛋白mRNA注射液处于临床前研究阶段。
以上是公司前三季度经营情况的简要说明，感谢所有投资人和合作伙伴长期以来对键凯科技的支持。接下来我们将就细节问题为大家进行解答。
二、投资者问答：
Q: 结合公司国内外客户订单情况对于Q4及明年经营趋势如何展望？
A: 2026年1-9月，公司产品销售收入为24,745.42万元，较上年同比增长23.06%。其中，从前三季度订单情况看，国内产品销售收入为8,982.72万元，较上年同比增长97.91%，主要受益于国内药品端客户获批上市的新产品放量销售以及新客户的持续拓展。国外产品销售收入15,762.70万元，较上年同比变动不大。国际药品端订单受新药大客户的交付节奏变动以及申报阶段客户的项目审评进度不及预期的影响，与去年同期相比略有下滑。受客户订单结构变化及交付节奏的影响，海外医疗器械端客户产品销售收入较上年同比增长29.70%。2026年前三季度，公司技术服务收入为2,542.21万元，同比增长179.32%。技术服务收入的增长主要源于来自特宝生物的提成收入增长和为国内新应用方向客户提供的定制合成服务共同增长。
从目前的订单趋势来看，已有商业化客户的订单情况受客户下游商业化进展、产品价格、交付计划等多重因素综合影响。新客户订单则受客户数量、客户项目的研发进度或审评进度等因素综合影响。公司已有商业化客户的结构基本可以保持产品销售部分稳定增长，超额增量部分则取决于客户新产品的上市节奏及新客户的开发情况。在以LNP为代表的新业务板块领域，我们的市场拓展成效显著。我们希望目前处于申报阶段的几个客户项目能够顺利获批，为未来的产品销售带来增量。
Q: 近期盘锦运转效率、饱和度情况，以及27年预期
A: 盘锦工厂的产能利用率对比去年同期继续提升，我们预期产能利用率会继续提升。盘锦工厂已经在为部分大批量的商业化产品提供中间体，并支持了若干新进临床阶段的客户项目的终产品生产。由于盘锦产能的产线尚未完全投放，现在只使用了设计产能的一小部分，尤其是LNP的产能尚未投放使用。年报中的产能利用率基于已投放产线的情况测算，实际上盘锦产能仍有较大的提升空间。盘锦产能释放的另一个影响因素是现有大客户订单是否可以从天津转移到盘锦。由于公司产品性质特殊，生产场地的变更需要较长的过渡期。生产场地的转移不仅可以提高我们的产能利用率，也有利于降低成本、缩短交付周期，对我们和客户都是有利的。我们正在积极落实与大客户场地转移相关的一系列工作。27年会有一些LNP类的公斤级产品逐步转移到盘锦，LNP方向的产能利用率将有所提升。
Q: 毛利率和净利率展望？
A: 报告期内公司综合毛利率为72.92%，较上年同期提升7.75个百分点，主要是受规模效应影响，产量增加，产品单位成本得以摊薄。整体来看，对毛利率影响最大的因素是单批次产品的产量。受上半年大额计提减值准备的影响，今年净利率水平较低，未来会有明显回升。除去减值因素的影响，2026年1-9月净利率对比去年同期有所提升。公司常年以当年的收入预算作为制定费用预算的基础，可以将费用控制在合理水平。
Q: 分海内外和药品/器械的三五年占比趋势？
A: （1）海外业务板块近三年药品端、器械端客户收入占海外收入的比例差异不大。由于目前药品端只有一个主要的商业化大客户，因此目前客户的订单交付节奏对海外药品收入的占比影响比较大。未来三五年海外业务药品端和器械端收入占比主要受两个因素影响，一是客户新产品上市带来的订单增量，另一个影响因素是商业化客户订单的交付节奏。
（2）国内业务在历史上是没有器械相关产品的，近几年随着国内对高端医疗器械需求的扩大，器械端客户对比过去明显增加，增长速度也很快，但是由于基数较小，整体上来自器械端客户的材料销售在国内销售额的占比仍然很小，绝大部分产品销售来自药品端的客户。同时，国内增量较快的新兴领域也属于药品端。我们认为国内未来药品端的增速有可能会更快一些。
Q: 全年和27年费用率展望？
A: 研发费用方面，2026年1-9月，公司费用化研发投入金额为4,331.52万元，较上年同比增加22.34%，研发费用占收入比为15.84%，系报告期内JK1201I研发项目Ⅱ期临床试验相关的人员、材料和临床投入、mRNA肿瘤疫苗项目临床前研究投入以及其他在研项目及分析方法开发方面的研发投入增加所致。我们预期在明年针对计划IND的几个项目增加投入，公司常年以当年的收入预算作为制定费用预算的基础，可以将费用控制在合理水平。
Q: mRNA相关的业务拓展情况以及管线合作情况，和相关的收入增长预期判断
A: 2026年1-9月，公司LNP类产品+服务收入合计约 1,168万元，占总收入比例为4.27%。2025年全年，公司LNP类产品+技术服务收入合计约767万元。今年前三季度，公司合计销售116种LNP类产品，合计产品收入约521万元，占产品销售收入比例为2.1%；正在实施的LNP技术服务合同8个，这部分业务主要是为客户提供的定制化组分开发的相关服务，合计服务收入约647万元，占技术服务收入比例为25.5%，去年这部分业务的收入非常少。去年全年，公司共销售LNP类产品19个，正在实施的技术服务合同4个，整体业务对比去年有显著增长。
LNP是公司重点拓展的新业务方向，公司可以提供PEG脂、阳离子脂、中性脂等多种不同LNP递送系统需要的关键组分，并开发拥有自主知识产权的递送系统及特殊组分，可为下游相关领域公司提供常规产品销售、脂质定制及组分开发服务。目前公司累计服务LNP类客户约200个，其中十几个客户的项目已经进展到临床1/2期或IND/IIT阶段。作为常年深耕药物递送领域的材料科技公司，我们看好LNP递送技术作为新兴技术在核酸药物领域的发展前景，并认为核酸药物领域的业务发展将持续向好。我们将持续探索新结构、新材料包括替代性材料的可能性，并希望通过为客户提供高质量的材料和解决方案，实现在这一新领域的材料收入与技术服务双驱动。
Q: 在研项目推进规划？
A: 目前公司仍在推进聚乙二醇伊立替康在脑胶质瘤和伴脑转移的HER2阴性乳腺癌两个适应症的临床二期研究。新项目方面，近期公司重点推进的是mRNA肿瘤疫苗项目和三型胶原蛋白mRNA注射液项目的临床前研究。由于目前监管方面对IIT的审核比较严格，已经与IND要求基本一致，在时间和费用上都没有优势，我们可能考虑按照IND进行申报。
Q: 药品端新客户的导入情况？
A: 目前在上市申报阶段的客户，国际有一个，国内有一个，国际的客户相对比较后期。这个客户原本预期能在今年获批上市，但是目前进度有所延迟，公司希望客户的项目能够顺利获批。近期药品端的新进入临床阶段客户主要集中在LNP类的应用方向，其中有十几个在临床I/II期阶段，也有部分PEG化类药物的客户，其中一个刚进入三期临床。新进客户由于阶段较早，材料的采购量一般不大，但这部分客户都是公司未来的重要项目储备。
Q: 四季度及明年有望商业化的产品，以及催化事件梳理
A: 在今年三季度末，海外有一个新增的医疗器械端的商业化产品。这个产品我们认为有潜力成为一个重要的器械端产品，但实际情况要看客户后续的商业化能力。之前海外已经在上市申报后期的项目，我们希望能在明年看到这个项目获批上市。如果这个项目能够顺利上市，将对我们的药品端材料收入产生比较好的影响。我们希望公司自研的水光针产品可以在四季度获批。明年我们希望可以看到2-3个器械端下游客户的产品能够获批上市。
Q: 公司医美凝胶产品的销售情况如何？26年全年的销售预期现在的达成率？
A: 医美产品在市场上需要经过一段时间的沉淀才会显示出优势，今年凝胶产品的整体销售不及预期，但是市场拓展已经取得阶段性的成果，但医美管线仅靠一个产品可能还不能形成大的影响力，所以我们非常期待PEG修饰的水光针能够很快获得批准，在这两款产品的互补作用下，未来医美领域的市场有望打开。
[bookmark: OLE_LINK1]Q: PEG除了在mRNA药物和mRNA疫苗中有广泛使用，还在哪些新的分子形态的药物中使用？
A: 在多肽、侧链、微球、小分子药、蛋白、抗体、in vivo CAR、基因编辑等领域都有应用。
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来访人签字：
董事会秘书/证券事务代表签字：
