证券代码：600862                                   证券简称：中航高科
中航航空高科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
	                                                    投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            ☑电话解读会
□新闻发布会          □策略会
现场参观            □投资者来访	
□其他

	参与单位
	IDG资本、兴业证券、财通基金、易方达基金、创金合信基金、德邦基金、大家资产、东方阿尔法基金、富安达基金、国信证券、南方基金、华泰证券、华安基金、华夏基金、韩国投资（上海代表处）、嘉实基金、摩根士丹利华鑫基金、长城基金、中银国际证券、银河基金等

	时间
	2026年10月29日

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书  朱清海

	投资者关系
活动主要问题
	[bookmark: OLE_LINK1]1、公司2026年三季度经营情况？
答：2026 年1‑9月，公司整体营业收入、利润同比略有下降；第三季度（7‑9月）单季营业收入同比增长21.66%，单季归母净利润同比增长43.13%。三季度收入增长主要来源于产品交付及收入确认规模提升。公司积极对接客户需求，全力保障产品交付，有序推进已交付项目收入确认；同步落实降本增效、优化内部管理，推进各项重点科研生产任务，共同推动三季度收入同比增长。
民机板块任务饱满、按计划交付，延续半年报以来的增长态势，公司已提前布局产能资源，科研攻关与交付工作有序推进；子公司优材百慕收入、利润同比增长，业务运行稳定；低空业务稳步推进，下游客户多处于适航取证阶段，公司保障取证客户供货并积极储备后续订单；南通装备业务保障零部件、模具配套需求，补强产能，保障内部订单交付。

2、航空新材料板块中，民机、传统防务装备的收入拉动占比大概是什么水平？
答：截至三季度，民机业务累计收入占比已超10%。自去年起，民机科研任务陆续落地，项目交付带动收入明显增长。民机是公司“十四五”重点布局方向，大飞机赛道长期需求明确。公司将持续保障科研交付、适时补充产能，并跟进商飞、商发需求规划匹配产能。上发复材目前正开展产品测试和认证工作，与航空工业复材、商发交付协同紧密，商发同步推进测试认证。

3、民机板块航空新材料业务同比增幅大概是什么水平，是否实现翻倍增长？如何判断民机业务当前所处发展阶段？往后看，民机高增长的延续性如何？
答：2025年民机业务收入已过亿元，同比实现较大增长。现阶段民机业务主要由科研任务驱动，公司跟随客户节奏保障交付与技术攻关，行业长期前景较好。公司根据客户需求匹配资源投入，2025年董事会审议通过91,750万元民用航空复合材料构件能力提升建设项目，面向民机方向开展产能布局，同步推进多项产品认证；民机及商用航空发动机、低空经济是公司后续重点业务方向。

4、展望未来，如果民机业务进入批量交付，公司最终交付形态是以结构件为主，还是直接对外销售预浸料？
答：航空工业复材是商飞关键配套供应商，产品形态包含预浸料材料及结构部件。

5、三季度收入环比小幅下滑，但归母净利润环比增长超过50%，驱动来自预浸料交付提升和降本增效。Q2、Q3的收入结构变化，Q2民机收入占比是否更高？三季度军工防务需求是否出现恢复迹象？
答：二、三季度客户及交付结构有所变动。年初部分客户需求阶段性放缓，三季度已有部分新需求落地；主要是交付节奏波动，需求本身并未消失，部分短期新订单已落地。公司在销售、采购端实施综合协同策略，兼顾产业链上下游良性发展。前期落地的部分合作机制阶段性成效尚不突出，在当前需求逐步恢复、产业链承压的背景下，相关举措效果逐步显现，并体现在三季度经营成果中。后续公司将持续响应客户需求，深耕技术创新、夯实核心能力、推进降本增效，维护产业链可持续健康发展。

6、T800及以上等级产品收入占比持续提升，老型号产品收入下滑。前三季度是否延续该趋势？如何看待T300、T700 老型号，以及T800以上高端产品的未来需求？
答：前三季度延续T800及以上高端材料收入占比提升的趋势。T300、T700等老型号产品，仍将根据客户订单需求组织交付。从行业角度来看，低空等市场化应用场景并非全部采用高等级材料，成本与价格是市场竞争中的重要因素，T300等产品可适配部分场景的性价比需求。公司将结合客户应用场景与成本承受能力开展选型验证，按需匹配不同等级材料，为高端需求提供高性能产品，实现差异化供给。

7、行业推行双流水供货，长协到期后，公司的市场份额是否会发生变化？如何看待未来几年的竞争格局？
答：航空工业复材作为航空工业集团专业化复材平台，在材料研发、部件制造、全流程检测等方面积淀深厚，短期竞争优势稳固。下游推行双供方配套属于行业正常发展趋势，公司将持续强化技术迭代、质量稳定交付、成本管控，积极参与竞标，巩固核心配套地位，维持整体份额，并积极开拓新兴市场，同时持续跟踪低成本需求变化、新参与者进入供应链的情况。公司会综合多维度开展经营，规避低价竞争带来的产业链风险。

8、公司参股长盛科技，长盛已经取得商飞T800碳纤维 PCD 认证。长盛能否在商发业务上形成供应协同，助力公司降本增效？
答：参股长盛科技后，双方业务协同推进顺畅。顺应行业双供方供货政策，长盛相关产品已纳入备选材料库。在科研项目合作中，公司对多方材料性能进行比对评估，逐步改变单一供方配套模式。
双方合作聚焦项目落地，优先完成材料测试和科研验证，部分产品测试结果表现良好。参股长盛后，激活供应链竞争机制，推动了供应链成本优化。后续公司将持续深化供应链协同，助力公司降本增效。
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