股票简称：宝兰德                                    股票代码：688058
北京宝兰德软件股份有限公司
2026年第三季度业绩说明会记录

2026年11月 9日（星期一）15:00-16:00，北京宝兰德软件股份有限公司（以下简称“公司”或“宝兰德”）通过价值在线（www.ir-online.cn）召开了 2026年第三季度业绩说明会，现将本次活动的详细情况记录如下：

一、业绩说明会基本情况
会议时间：2026年 11月9日15:00-16:00
会议召开地点：价值在线（www.ir-online.cn）
会议召开方式：网络互动方式
出席本次业绩说明会嘉宾：
董事长兼总经理：易存道先生
独立董事：唐秋英女士
财务负责人：那中鸿女士
董事会秘书：张增强先生

二、投资者提出的主要问题及公司答复情况
1、公司前三季度营收同比增长10.38%，主要驱动因素是什么？
答复：尊敬的投资者您好，公司前三季度营业收入同比增长10.38%，主要系公司的核心业务产品凭借成熟的技术能力、稳定的产品性能与丰富的落地经验，不断取得市场突破，尤其在金融、电信等优势行业领域，持续加强业务拓展，进一步提升了市场占有率，导致公司营业收入同比有所增长。感谢您的关注。

2、请问公司在降本增效方面做了哪些工作？
答复：尊敬的投资者您好，一方面公司不断加强核心业务产品的市场开拓，在金融、电信等行业领域收入实现同比增长，另一方面公司深化精细化管理体系，覆盖项目研发、产品交付、市场运营、成本管控、人力管理等公司经营全链条，优化内部运营机制，明确各岗位职责、时间节点与考核指标，提升工作效率及产品质量，同时精准管控研发成本、运营成本、营销成本等，严控非必要开支，实现降本增效。公司建立了常态化经营数据分析机制，通过数据复盘营收结构、项目收益、运营短板，精准优化经营策略，提升整体盈利水平。感谢您的关注。
 
3、目前公司经营性现金流情况如何？有什么改善措施吗？ 
答复：尊敬的投资者您好，公司2026年前三季度合并口径经营活动产生的现金流量净额为1,148,804.13元，经营活动产生的现金流量净额同比由负转正，主要系公司收入同比有所增长，公司不断强化资金管理，加强应收账款催收工作，导致销售商品、提供劳务收到的现金增加，同时严格管控研发、运营、营销等各类成本导致经营性现金支出有所减少，感谢您对公司的关注。

4、公司围绕智能运维、人工智能等方向推进产品与场景落地，能否分享新场景、新产品的培育思路？
答复：尊敬的投资者您好，公司智能运维业务从传统基础监控向AI赋能、智能体助力的数智化、自动化运维全面升级，人工智能领域核心产品构建了完整的AI底层支撑与上层应用服务体系，聚焦政企私有化、场景化、高可控的核心需求，同时聚焦行业实际业务场景，覆盖运维、营销、客服、教学等多领域智能化场景。公司持续结合软件技术的进步和创新，不断推动产品实用性与落地性的提升，感谢您的关注。 

5、公司在股东回报方面有什么安排？
答复：尊敬的投资者您好，公司在股东回报方面始终坚持以提升经营质量和投资价值为基础，统筹兼顾公司发展与股东利益。公司将持续推进降本增效工作，积极推动经营发展。在努力提升业绩的基础上，公司将严格按照《公司章程》及相关利润分配政策的规定，结合经营实际和发展需要，统筹制定分红方案、回购方案等，积极回报广大投资者。感谢您的关注。

6、第三季度单季营业收入 6,216 万元、归母净利润 -773 万元。公司如何看待软件业务在季度之间的交付与收入确认节奏？
答复：尊敬的投资者您好，软件产品因所处细分行业不同，收入确认的具体方式存在一定差异，且通常受下游客户项目实施安排、客户验收节奏等影响。公司始终严格按照《企业会计准则》的规定进行收入确认。感谢您的关注。

7、请问公司在账龄结构与回款节奏上有哪些常态化管理？
答复：尊敬的投资者您好，为强化应收账款管控，提升资金回收效率，公司根据账龄结构等制定了应收账款专项催收管理机制，具体措施包括实施客户分级专人负责制，按客户规模、账龄、风险等级实施分类管理，对于账龄较短的重点客户，定期进行电话沟通与上门拜访；对于中等期限的一般客户，指定销售专员对接，建立分阶段跟进机制，对于账龄较长的风险客户，启动法务介入流程及时完成债务证据链梳理，建立动态催收台账系统，实行回款成果与绩效挂钩机制等。感谢您的关注。


北京宝兰德软件股份有限公司
2026年11月9日
