上海璞泰来新能源科技集团股份有限公司
接待调研活动记录表
	接待调研形式
	√公司现场接待（“我是股东”走进沪市上市公司活动）
电话接待         其他场所接待
定期报告说明会   公开说明会 
重要公告说明会   其他

	参访机构
	中信证券、中信里昂、The Bank of Korea、IDG资本、 Brunei Investment Agency、Cyncicap Asset Management、Eastspring Management、Invesco、上海弢盛资产管理有限公司

	日期、时间
	2026年11月10日下午13:30-15:00

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员
	董事会秘书：张小全
证券事务代表：周文森

	接待调研活动主要内容

	一、公司整体情况介绍
公司是新能源电池关键材料、自动化装备与工艺技术的综合解决方案提供商与平台型企业，主要从事新能源电池材料、自动化装备的研发、生产和销售，并为客户提供新能源电池极片代工服务；主营业务涵盖膜材料及涂覆加工、负极材料等主材，PVDF及粘结剂、氧化铝及勃姆石等功能材料，以及新能源电池自动化装备与服务等。
公司已在负极材料、隔膜涂覆等领域通过一体化战略构建起强大的产品和服务竞争力，并通过电池关键材料和自动化装备及服务解决方案并行的平台化战略充分发挥“材料+工艺设备”的协同优势，集聚各领域专业科研与研发资源，在前沿技术研发领域领先布局，不断巩固提升产品与服务的竞争优势，提高客户深度服务能力，致力于发展成为一家技术领先、产品优秀、管理规范的新能源电池关键材料及自动化装备与服务的综合解决方案平台型企业。
二、问答交流
1、 公司根据当前市场竞争格局将如何提升负极业务盈利能力？
答：当前负极行业扩产趋于谨慎，主要集中于头部企业，叠加动力及储能需求高增，行业供需格局整体偏紧。公司四川紫宸一期投产后带动成本改善效应已实现阶段性目标，随着后续四川紫宸二期及马来西亚基地优质产能的释放，一体化优势将进一步显现。公司同步推进石墨化技改等系统性降本，使单位石墨化产量大幅提升，能耗显著降低；复合原料和工艺技术的持续优化，持续降本增效。并加快硅碳、硬碳等差异化新品商业化。积极通过释放优质产能及布局差异化产品持续提升市场竞争力。
2、 请公司介绍当前主要业务条线排产及产能利用率的情况？
答：负极业务当前有效产能25万吨，前三季度累计出货量超17.64万吨，同比增长73%；涂覆加工业务当前有效产能近180亿㎡，前三季度累计实现出货量约123亿㎡，同比增长67%；基膜业务当前有效产能近30亿㎡，前三季度累计出货量17.55亿㎡；锂电级PVDF前三季度累计实现出货量超4万吨。受益于产业链终端需求景气度的提升，公司负极材料、基膜、涂覆加工及PVDF等业务当前均处于满产满销状态，第四季度出货量有望持续提升。
3、 公司负极材料业务的涨价情况？
答：人工石墨的原材料主要系石油焦与针状焦等，焦类价格与原油价格有一定相关性，2026年上半年原油价格的持续上涨导致了负极材料生产端面临一定的成本压力。部分负极材料的价格也得到了相应的调整，部分传导了焦和委外加工费上涨的压力，但整体而言负极材料投资回收期相对仍然较长，不利于产能的持续投入与技术迭代，也不利于产业链上下游的长期健康发展。基于此，负极材料价格存在向合理水平修复的内在需求，适当的价格上涨符合产业链长期健康发展的方向。
4、 公司在半固态、固态电池等下一代新能源电池的技术储备？
答：公司密切跟踪产业前沿技术发展趋势，持续高强度的研发投入，研发费逐年增加。固态电池材料方面，公司硅碳负极、锂金属负极、固态电解质（包括LLZO和LATP）、复合集流体、超强箔、网状打孔铜箔、铝塑包装膜和半固态复合膜等均可运用于固态、半固态电池领域。另一方面，公司已积极就固态电池前段、中段工艺设备解决方案进行研发投入，截至目前已形成多业务线条的技术布局。凭借行业领先技术研发及产品布局，公司相信未来在半固态、固态领域的涂覆及成膜业务仍将具有良好的竞争力。
5、 公司未来在基膜领域的产能布局如何安排？
答：目前，四川卓勤20亿㎡新增产能项目部分产线已进入生产阶段，其他产线亦已进入安装调试阶段，预计年底前后陆续建成投产。未来，四川卓勤基膜新建项目一期32亿㎡产能计划于2027年底前建成投产，四川高聚40亿㎡产能计划于2028年一季度完成产能投放。届时，公司基膜产能将有望超过110亿㎡。
6、 如何看待公司在基膜领域的大幅扩产？
答：公司目前已形成近180亿㎡涂覆加工产能及约30亿㎡配套基膜产能。由于现有基膜产能与涂覆规模尚不匹配，难以完全满足下游客户在产项目的交付需求，为充分发挥公司在基膜设备领域的综合竞争优势，公司加快推进基膜产能建设，逐步提升基膜自给率。公司力争到2028年实现涂覆加工产能300亿㎡、配套基膜产能110亿㎡，基膜自供比例达到30%以上，进一步增强交付保障能力。
7、 公司在锂电级PVDF业务领域的市场布局？
答：公司是国内首家实现锂电级PVDF国产化的企业，2026年前三季度出货量超过4万吨，整体业务规模同比进一步提升。未来，公司将通过加快技术创新，扩大产能规模，以优质的产品，快速响应客户的需求，进一步提升市场占有率。
8、 公司整体的研发战略如何？ 
答：作为电池材料和自动化工艺装备解决方案的平台型企业，公司始终坚持以研发为先导，研发领域覆盖主营业务各重要环节，具有向客户提供综合解决方案的全方位服务能力。长期以来，公司研发费用率始终保持在5%左右的水平，经过近年来的发展，公司已构建了完善的自主创新体系，未来将以持续的研发投入和高素质人才团队驱动技术迭代与产品升级。
9、 公司如何看待未来新能源电池市场的行业增速？
[bookmark: _GoBack]答：整体上，在全球能源结构转型驱动下的电动化趋势确定性较高，行业增长呈现需求多元化、增长韧性较强的特征。在单车带电量的提升以及商用车、重卡电动化和储能业务提速等新能源业务快速增长的共同驱动下，新能源行业市场规模将有望保持持续稳定增长的态势。



