
证券代码：600171                                   证券简称：上海贝岭
上海贝岭股份有限公司投资者关系活动记录表
	投资者关系活动类别
	□ 特定对象调研         □ 分析师会议
□ 媒体采访             √ 业绩说明会
□ 新闻发布会           □ 路演活动
□ 现场参观	
□ 其他

	参与单位名称及人员姓名
	投资者网上提问

	时间
	2026年11月12日（周四）15:00~16:30

	地点
	上海证券交易所上证路演中心（网址：https://roadshow.sseinfo.com/）

	上市公司接待人员姓名
	上海贝岭董事、总经理：闫世锋先生
上海贝岭财务总监：吴晓洁女士
上海贝岭董事会秘书：李刚先生
上海贝岭独立董事：胡仁昱先生
上海贝岭独立董事：陈丽洁女士
上海贝岭独立董事：陈琳先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	投资者提出的问题及公司回复情况
公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复：
1、贵司半年报提到封测产能阶段性紧张，部分产品交付响应有所滞后。未来是否考虑通过产业或股权合作引入具备先进封测、测试验证能力的外部企业，增强供应链保障并加快高端产品导入
答：投资者您好！公司通过在上游供应链环节开展设备投资方式，加强产业协同，增强供应链交付保障能力。感谢您对公司的关注。

2、杨琨董事长、闫世锋总经理你好，操控成本端，面对IC产能偏紧和原材料涨价，长单锁价、多元备货与产品结构升级能否支撑毛利率稳态，公司如何判断未来毛利率水平；拟购扩张方面，围绕集成电路主业寻找标的时更看重技术协同还是规模效应，可接受估值区间大致如何；码力全开汽车电子，从客户导入到批量放量周期较长，公司预计2027年汽车电子业务营收占比目标是多少？请公司结合公开披露信息予以说明。
答：投资者您好！
当前行业呈现IC产能阶段性偏紧、原材料价格波动的特点，外部成本压力客观存在。针对成本端，公司建立了多供应商多元备货的组合策略，对冲原材料与代工价格上涨带来的压力。同时统筹产能投放，主动压缩低毛利业务占比，把有限产能优先保障高毛利、高竞争力产品的交付，提升高毛利产品的营收权重，依靠产品结构优化增厚盈利空间。公司将持续精进成本管控、加快高附加值产品放量，相关财务指标请以公司正式披露文件为准。
公司筛选集成电路并购标的优先考量技术协同，看重产品、技术、服务领域的互补布局。
公司汽车电子业务是公司重点发展方向之一，主要产品覆盖热管理、发动机点火、车载充电、电池管理、主驱电机、车载摄像头等应用场景。公司围绕汽车电气化、智能化方向优化布局，前三季度公司汽车电子业务收入稳步增长，多款产品实现客户导入并逐步量产。
感谢您对公司的关注。

3、当前公司在哪些应用领域的订单能见度和客户需求相对更强？哪些领域仍处于去库存或需求磨底阶段
答：投资者您好！公司产品在汽车电子、能效监测、工控储能、网络通信、智能终端等下游应用领域订单能见度相对更好，产品导入持续推进，部分消费类细分市场处于磨底阶段。公司将持续优化产品结构，完善产品系列，形成更全面、更具竞争力的产品布局，平滑周期波动带来的影响。感谢您对公司的关注。
4、公司主动进行的产品结构调整，对短期利润和中期竞争力的取舍是如何权衡的？
答：投资者您好！公司以稳健经营、现金流安全为底线进行产品结构调整，接受阶段性利润承压，集中资源投向高协同、高壁垒的战略赛道，不断优化产品结构，最终实现更高质量的盈利增长。感谢您对公司的关注。

5、从全年视角看，扣非增速是否有望进一步向营收增速靠拢，甚至超越？
答：投资者您好！公司正在主动推进产品结构优化，持续提升高附加值产品占比，为盈利改善创造条件。具体情况以公司公告为准。感谢您对公司的关注。

	日期
	2026年11月12日




