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深圳普门科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

投资者关系

活动类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访

□新闻发布会

现场参观

□业绩说明会

路演活动

□其他

参与单位及人

员

共 10家机构，12位参与人员

华泰证券股份有限公司、中银基金管理有限公司、上海东方证

券资产管理有限公司、富国基金管理有限公司、交银施罗德基

金管理有限公司、平安资产管理有限责任公司、兴证全球基金

管理有限公司、融通基金管理有限公司、广发基金管理有限公

司、长江证券股份有限公司

时间 2026年 11月 10日至 11月 12日

地点 上海 投资人会议室

接待人员

姓名
董事会秘书：路曼

投资者关系

活动主要内容

介绍

除前期已披露的投资者关系活动交流内容外，本次新增主要

互动交流内容如下：

1、国内发光行业竞争激烈，公司应对策略如何，重点切入哪

些检测项目？

答：随着公司发光系列仪器及配套试剂产品的持续丰富与完

善，公司发光产品的市场竞争力正稳步增强。面对当前的市场环

境，公司将双线并进、协同发力：一方面，扎实做好小发光存量市

场的维护与再开发，依托新推出的产品，推动存量客户实现仪器与
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试剂的产品升级，充分挖掘既有客户的价值潜力；另一方面，充分

发挥电化学发光技术在小分子检测项目上的平台优势，重点聚焦

甲功、激素、肿瘤标志物等检测领域，将其作为公司重点推进的战

略项目，持续深耕、重点突破。

2、糖化 H100Plus仪器销售和装机的情况如何？

答：2026年前三季度，受益于国内公共卫生项目相关政策的

持续落地，公司国内糖化血红蛋白分析仪装机量较去年同期实现

显著增长。其中，糖化 H100及 H100Plus高端机型正稳步推进装

机进程。下一阶段，公司将重点聚焦高端机型在三级医院及重点医

院的装机布局，同时着力跟进已装机仪器的试剂上量工作。国际市

场方面，糖化 H100Plus装机进展顺利。总体来看，公司糖化业务

正处于良好的发展态势

3、公司各业务板块的销售模式如何？国际市场的销售模式如

何？

答：公司各业务板块的销售模式因业务属性不同而有所差异。

体外诊断与临床医疗业务以经销代理模式为主要销售方式；皮肤

医美业务则采取分销与直销相结合的模式；面向终端消费者的消

费者健康业务以直销模式为主。在国际业务方面，公司业务划分为

国际体外诊断与国际治疗康复两大板块，目前均以代理销售模式

为主导。

4、公司接下来是否会有收并购、股权激励、增减持等资本运

作安排？

答：公司于 2026年 7月 1日披露了《关于控股股东、实际控

制人兼董事长增持股份计划的公告》（公告编号：2026-047），该

增持计划目前仍在实施期间内。公司持续关注与自身业务具有协

同效应的业务发展方向，如后续有相关计划，公司将严格按照法律

法规的要求，通过临时公告及时履行信息披露义务。

附件清单

(如有)
无
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本次活动是否

涉及应当披露

重大信息

本次活动不涉及应披露而未披露的重大信息。其他交流内容已在

过往发布的投资者关系活动记录表中披露。

日期 2026年 11月 12日


