证券代码：688102                                  证券简称：斯瑞新材

陕西斯瑞新材料股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-009
	投资者关系
活动类别
	特定对象调研	☐分析师会议

☐媒体采访	☐业绩说明会

☐新闻发布会	☐路演活动

R现场参观

☐其他（请文字说明其他活动内容）

	形式
	现场     ☐网上    ☐电话会议

	参与单位名称
	国金证券、华源证券、中信资管、国联民生证券、永赢基金

	时间
	2026年11月13日

	地点
	公司会议室

	上市公司接
待人员姓名
	董事会秘书：王磊
投关专员：孙晓媛

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、想请公司先就前三季度的经营情况作一个整体说明。
答：公司前三季度实现营业收入17.27亿元，同比增长47.09%；实现归属于上市公司股东的净利润1.47亿元，同比增长36.45%；实现扣非净利润1.36亿元左右，同比增长34.2%。
    主要原因包括：一是各细分产业业务持续增长，产品销售结构持续优化，同时公司积极拓展海外市场，出口业务增长较快，带动收入提升；二是募投项目产能有序释放，光模块芯片基座/壳体等新兴业务方向稳步发展，效益贡献持续增加；三是受益于电网固定资产投资稳定增长，中高压电接触材料及制品收入稳步提升，带动利润增长。

2、能否介绍一下中高压电接触材料业务的产品、市场情况以及主要下游客户？
答：公司中高压电接触制品包括铜铬触头和铜钨触头两类，主要应用于各种中压、高压、超高压和特高压开关设备中，承担接通、断开电路及负载电流的功能。
公司铜铬触头产品国内市场占有率超过60%，该产品获得了国家工信部单项冠军产品的荣誉。
中高压电接触材料作为输配电产业核心关键基础材料，是电力系统安全稳定运行的重要保障。主要客户包括西门子、ABB、施耐德、日立、伊顿、东芝、中国西电、宝光股份、旭光电子、平高电气、思源电气、泰开集团等，覆盖全球主流电力设备制造商。

3、公司的产品可以运用到卫星端吗？
[bookmark: _GoBack]答：公司相关主要产品为液体火箭发动机推力室材料、零件、组件；主要客户有蓝箭航天、九州云箭、星火时空等，产品应用于朱雀三号、“龙云”LY-70火箭发动机等关键项目。

4、公司年产3万套医疗影像装备零部件募投项目，眼下建设到什么阶段、产能何时能释放、客户落地情况怎样？
答：公司规划投资4亿元用于建设“年产3万套医疗影像装备等电真空用材料、零组件研发及产业化项目”，项目达产后预计实现年产30,000套CT球管零组件、15,000套DR射线管零组件、500套直线加速器零组件及其他产品。项目新厂房建设已于2025年年底完成投入使用，今年上半年，设备投资已基本完成，已累计投入29,376.41万元。上半年实现营业收入7,373.65万元，同比增长79.83%。目前主要客户有联影医疗、西门子医疗、昆山医源、科罗诺司、麦默真空、北京智束、电科睿视、IAE等。

5、上游原材料价格的波动对公司产品有什么影响吗？
答：公司产品的定价模式主要有敞口定价和闭口定价两种。闭口定价的产品，在原材料波动超过一定范围时，会启动调价机制；敞口定价的产品，原材料的波动不影响加工费的金额，对利润影响不大，但原材料价格上涨会对公司毛利率产生一定影响。面对金属原材料价格波动，公司将持续推动技术改造、流程优化，强化成本管理，严把经营环节，降低原材料价格波动对公司经营的影响；同时加大高附加值产品的研发投入，并合理运用好期货、期权等工具，管理好主要原材料的成本，平抑原材料价格波动带来的影响。

	附件清单
（如有）
	无

	日期
	2026年11月13日

	备注
	公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格按照公司《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平，没有出现未公开重大信息披露等情况。



